
公司代码：600306                                                   公司简称：商业城 

沈阳商业城股份有限公司 

2015 年年度报告摘要 

一 重要提示 

1.1 为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到上海证券交易所网

站等中国证监会指定网站上仔细阅读年度报告全文。 

1.2 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证年度报告内容的真实、准确、完整，

不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。 

1.3 未出席董事情况 

未出席董事职务 未出席董事姓名 未出席董事的原因说明 被委托人姓名 

董事 张殿华 工作安排原因 王奇 

董事 张瑜红 工作安排原因 王奇 

1.4 大华会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。 

1.5 公司简介 

公司股票简况 

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称 

A股 上海证券交易所 商业城 600306 *ST商城 

 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 张凤伟 张建佐、张志斌 

电话 024-24865832 024-24865832 

传真 024-24848007 024-24865832 

电子信箱 sycgf3801@sina.com.cn sycgf3801@sina.com.cn 

 

1.6 经大华会计师事务所审计确认，本公司母公司 2015 年度共实现净利润-14,939 万元，加年初

未分配利润-46,952 万元，报告期累计未分配利润为-61,891 万元。鉴于母公司 2015 年度亏

损且累计未分配利润为负,根据公司经营情况及资金需求，本次利润分配的预案为：不分配，

也不进行公积金转增股本。 

二 报告期主要业务或产品简介 

1、报告期内，公司所从事的主要业务及经营模式公司所从事的主要业务是商业零售，主要业



态是百货商场；公司经营模式是联营+租赁+自营；  

2、报告期内，零售行业发展状况说明公司所属的实体商业零售行业依然面临严峻的下行压力，

2015 年全国百家重点大型零售企业零售额同比下降 0.1%，增速相比上年回落了 0.5 个百分点，

也是自 2012 年以来增速连续第四年下降。从 2013 年开始的实体零售“关店潮”仍在继续,而且

愈演愈烈；近年来，电子商务发展迅速，线上零售业务占社会消费零售比例已突破 10%，移动端

发展迅速成为新的亮点、跨境电商增长迅猛，实体零售受电商冲击较为严重。同时实体零售商业

正在经历转型升级期，实体零售通过调整升级、向文化、健康领域转型、拥抱 O2O 等多种方式、

多元化发展提升竞争力和拓展发展空间。2015 年全国 171 个主要商场中，95 个项目出现业绩

下滑，占到总样本数的 55%；其中百货类项目下跌更加普遍，业绩下滑的 95 个项目中，87 个

是百货，占到 92%，而且出现下滑的百货中，跌幅超过 10%的有 40 家（数据来源：中国零售平

台）。公司所在的沈阳消费市场竞争激烈，沈阳零售市场单体面积为 10 万平方米以上的商业零售

项目 50 个以上，服务功能、经营格局、营销手段、商场设计和建筑规模等要素同质化现象严重。

宏观经济增速持续放缓，整体消费市场继续维持低靡。零售行业亦面临消费复苏缓慢、渠道竞争

激烈等困难，行业景气度仍在低位运行。传统商业面临着转型升级的巨大压力，一方面是来自电

商的冲击，另一方面来自大型商业综合体的冲击，公司的营业收入逐年下降。以中街商圈为例，

商圈内原有传统百货以商业城、兴隆大家庭、新玛特购物商场、0101 流行馆等多家百货为核心的

传统经营模式，近年来又增加了恒隆广场、中粮大悦城、中兴新一城等一站式购物广场，各类商

场林立原本应该是吸引客流的巨大优势，而由于这几家商场同质化十分明显，定位趋同，客源相

近逐步出现了争夺客源的现象，竞争更加激烈。  

三 会计数据和财务指标摘要 

单位：元  币种：人民币 

 
2015年 2014年 

本年比上年 

增减(%) 

2013年 

调整后 调整前 

总资产 2,232,607,418.12 2,479,602,782.17 -9.96 3,537,804,726.85 3,537,804,726.85 

营业收入 1,250,897,007.94 1,493,696,542.99 -16.25 1,860,387,635.00 1,860,387,635.00 

归属于上市公司股

东的净利润 

-163,268,849.57 32,259,705.46 -606.11 -277,327,986.24 -277,327,986.24 

归属于上市公司股

东的扣除非经常性

损益的净利润 

-156,067,855.45 -268,772,431.51   -278,623,241.60 -278,623,241.60 

归属于上市公司股

东的净资产 

-43,618,682.75 119,650,166.82 -136.45 67,238,774.56 67,238,774.56 

经营活动产生的现

金流量净额 

15,965,461.82 -14,979,068.10   -191,928,640.31 -191,928,640.31 

期末总股本 178,138,918.00 178,138,918.00 0 178,138,918 178,138,918.00 

基本每股收益（元

／股） 

-0.92 0.18 -611.11 -1.56 -1.56 

稀释每股收益（元 -0.92 0.18 -611.11 -1.56 -1.56 



／股） 

加权平均净资产收

益率（%） 

-429.48 38.70 减少468.18

个百分点 

-78.27 -78.27 

 

四 2015 年分季度的主要财务指标 

     单位：元  币种：人民币 

 
第一季度 

（1-3 月份） 

第二季度 

（4-6 月份） 

第三季度 

（7-9 月份） 

第四季度 

（10-12 月份） 

营业收入 372,913,085.88 284,289,569.65 275,127,489.68 318,566,862.73 

归属于上市公司股东的净利润 -30,947,101.21 -41,198,744.24 -28,660,382.94 -62,462,621.18 

归属于上市公司股东的扣除非经

常性损益后的净利润 
-31,205,834.87 -41,521,931.95 -28,763,110.76 -54,576,977.87 

经营活动产生的现金流量净额 -80,178,135.95 -73,102,396.30 -277,559,431.37 446,805,425.44 

 

五 股本及股东情况 

5.1 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表 

                                                                  单位: 股 

截止报告期末普通股股东总数（户） 15,589 

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户） 13,996 

截止报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0 

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0 

前 10名股东持股情况 

股东名称 

（全称） 

报告期内增

减 

期末持股数

量 

比例

(%) 

持有有

限售条

件的股

份数量 

质押或冻结情况 

股东 

性质 
股份 

状态 
数量 

中兆投资管理有限公司 -8,906,803 43,141,624 24.22 0 无   境内非国有法人 

深圳市琪创能贸易有限公司 -6,275,574 16,015,090 8.99 0 无   境内非国有法人 

李欣立 6,550 5,000,000 2.81 0 无   境内自然人 

沈阳中兴商业集团有限公司 0 4,233,578 2.38 0 无   国有法人 

胡关凤   2,866,310 1.61 0 无   境内自然人 

全国社保基金六零一组合   2,500,000 1.40 0 无   境内非国有法人 

姚鹏   1,719,710 0.97 0 无   境内自然人 

中国工商银行股份有限公司－农   1,539,200 0.86 0 无   境内非国有法人 



银汇理信息传媒主题股票型证券

投资基金 

中国建设银行股份有限公司－易

方达新丝路灵活配置混合型证券

投资基金 

  1,520,900 0.85 0 无   境内非国有法人 

张寿清   1,500,000 0.84 0 无   境内自然人 

上述股东关联关系或一致行动的说明 （1）公司第一大股东中兆投资与上述其余股东之间无关联关系，亦

不属于《上市公司持股变动信息披露管理办法》规定的一致行动人。

（2）公司未知上述其余股东之间有无关联关系或属于《上市公司持

股变动信息披露管理办法》规定的一致行动人。 

表决权恢复的优先股股东及持股数量的说明 无 

5.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图 

 



公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图 

 

六 管理层讨论与分析 

6.1 管理层讨论与分析 

2015 年的沈阳大型零售企业市场仍处于饱和状态，新兴业态与网上购物持续分流传统百货

店，消费客群流失及公司历史负债较重带来的业绩恶化使公司经营倍感压力，加之受国内经济发

展增速放缓影响，消费不振，公司面临异常激烈和残酷的竞争环境。 

2015 年按照年初确定的工作任务，公司继续坚持"城中求诚"的经营理念，采取"调整经营定位，

优化经营结构；创新经营管理团队建设；完善商场功能，拓展服务范围；全面实行费用预算管理；

加强公司信息系统建设"等一系列措施，在严峻的市场形势下，抢夺市场份额，为公司的后续发展

奠定基础。  

2015 年，公司实现营业收入 125,089 万元，比同期 149,369 万元减少 24,280 万元，下降幅度

为 16.25%；营业利润实现-15,697 万元，比同期 1,489 万元下降 17,186 万元，利润总额实现-16,273

万元，比同期 1,557 万元下降 17,830 万元，归属于母公司所有者的净利润实现-16,326 万元，比同

期 3,226 万元下降 19,552 万元。 

2015 年归属于母公司所有者的净利润下降，主要原因是 2014 年沈阳商业城向深圳茂业商厦



出售了辽宁物流和安立置业两块非核心资产，使公司实现投资收益 30,697 万元。扣除此因素后，

2014 年归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润为-26,877 万元。 

同时公司利润的重要来源子公司铁西百货 2015 年营业收入下降，费用增长，净利润下降。 

铁西百货报告期实现营业收入 6.92 亿元，比上年同期减少 1.09 亿元，下降幅度 13.61%，期

间费用实现 0.84 亿元，比上年同期增加 0.18 亿元，增长幅度 26.86%。营业利润 239 万元，比 2014

年下降 2,785 万元，下降幅度 92.09%，净利润 171 万元，比 2014 年下降 2,071 万元，下降幅度

92.37%。导致铁西百货利润大幅下滑的主要原因是 2015 年的利息费用比去年同期增加了约 1,800

万元。 

 

2015 年主要工作的概要回顾 

1、调整经营结构。2015 年公司的招商工作，在调查研究基础上，根据每家门店的实际情况，

推出了品牌调整规划方案，引进新品牌，淘汰落后品牌。 

2、加大促销力度，突出促销特色。2015 年，每次促销活动，提前制定计划，确定档期促销

主题、活动时间及促销措施，促销措施主要包括商品打折，返券，满减，发放纪念品，季末出清

等营销活动，并辅助不同档期的文化促销，确保各档期促销活动顺利实施。商业城除了以往传统

节假日活动，如“跨年大狂欢”、“诞旦大抢节购物嘉年华”、“情人节暖洋洋”以外，特推出“约

惠双十二”等现阶段话题性节日，提高销售的同时也增加了顾客好感度。 

3、完善现场管理，提高服务品质。充分发挥现场服务管理对经营工作的促进作用。比如，通

过每日召开服务管理例会，及时通报和总结运营上存在问题，推动公司运营管理朝更加有序的方

向发展。 

4、全面实行费用预算管理。为使管理科学化，节约费用开支，加强内部控制，公司 2015 年

全面实行费用预算管理，对各项费用的管理做到事前有计划，事中有控制，事后有监督、考核。

对增加公司效益起到了重要作用。 

 

6.2 报告期内主要经营情况 

公司主要经营模式为：经销、联营和租赁等，公司主要以联营为主。2015年度各模式下经营数据

为： 

单位：元 

经营模式 面积（平方米） 营业收入 营业成本 毛利率（%） 

经  销 11,152.27  358,330,428.29     324,864,955.16 9.34% 

联  营 45,839.32 838,374,891.22    714,300,740.08  14.81% 

租  赁 21,094.10  13,103,086.06    

其  他     41,088,602.37   

合  计 78,085.69 1,250,897,007.94  1,039,165,695.24  16.93% 

 



6.2.1 主营业务分析 

利润表及现金流量表相关科目变动分析表 

单位:元  币种:人民币 

科目 本期数 上年同期数 变动比例（%） 

营业收入 1,250,897,007.94 1,493,696,542.99 -16.25 

营业成本 1,039,165,695.24 1,243,309,495.74 -16.42 

销售费用 30,483,052.35 36,242,150.30 -15.89 

管理费用 226,521,014.33 280,415,397.82 -19.22 

财务费用 107,016,215.91 207,429,391.73 -48.41 

经营活动产生的现金流量净额 15,965,461.82 -14,979,068.10   

投资活动产生的现金流量净额 16,571,239.42 236,235,226.68 -92.99 

筹资活动产生的现金流量净额 -94,399,312.91 -170,837,140.99   

研发支出       

 

6.2.1.1 收入和成本分析  

6.2.1.1.1 主营业务分行业、分产品、分地区情况 

单位:元  币种:人民币 

主营业务分行业情况 

分行业 营业收入 营业成本 
毛利率

（%） 

营业收入比上

年增减（%） 

营业成本比上

年增减（%） 

毛利率比上年增减

（%） 

百货业态 1,203,514,156.28 998,707,574.59 17.02 -16.73 -16.81 增加 0.47 个百分点 

超市业态 46,628,735.49 40,458,120.65 13.23 -2.86 -5.60 增加 19.09 个百分点 

其他 754,116.17   112.41    

合计 1,250,897,007.94 1,039,165,695.24 16.93 -16.25 -16.42 增加 1 个百分点 

主营业务分地区情况 

分地区 营业收入 营业成本 
毛利率

（%） 

营业收入比上

年增减（%） 

营业成本比上

年增减（%） 

毛利率比上年增减

（%） 

沈阳 1,236,723,814.28 1,029,861,316.47 16.73 -16.38 -16.50 增加 0.12 个百分点 

长春 5,341,810.09 3,663,925.19 31.41 3.38 -3.15 增加 4.63 个百分点 

吉林市 1,970,845.93 1,244,749.96 36.84 -15.26 -15.38 增加 0.09 个百分点 

齐齐哈尔 3,942,165.97 2,532,499.22 35.76 -12.66 -13.28 增加 0.46 个百分点 

通化 1,696,857.78 1,044,831.23 38.43 -37.24 -38.72 增加 1.49 个百分点 

深圳 945,191.08 623,154.89 34.07     

保定 276,322.81 195,218.28 29.35     

合计 1,250,897,007.94 1,039,165,695.24 16.93 -16.25 -16.42 增加 0.17 个百分点 

 

 



6.2.1.1.2 成本分析表 

单位：元 

分行业情况 

分行业 成本构成项目 本期金额 

本期占总

成本比例

(%) 

上年同期金额 

上年同

期占总

成本比

例(%) 

本期金

额较上

年同期

变动比

例(%) 

情况 

说明 

百货业态 主营业务成本 998,707,574.59 96.11 1,200,449,948.16 96.55 -16.78   

超市业态 主营业务成本 40,458,120.65 3.89 42,859,547.58 3.45 -5.60   

合计 主营业务成本 1,039,165,695.24 100.00 1,243,309,495.74 100.00 -16.42   

 

6.2.1.2 费用 

1、销售费用本期较上年同期下降 16.40%，主要是报告期较同期运杂费、业务宣传费减少所

致。 

2、管理费用本期较上年同期下降 19.21%，主要是报告期较同期折旧费、修理费、业务招待

费等减少所致。 

3、财务费用本期发生额较上期降低了 48.41%，主要为合并范围变化，减少了子公司，银行

借款减少所致。 

 

6.2.1.3 现金流 

1、经营活动产生的现金流量净额本期较上年同期增长幅度较大，主要是报告期较同期支付的

购买商品、接受劳务支付的现金减少所致。 

2、投资活动产生的现金流量净额本期较上年同期下降 92.99%，主要是上年同期处置子公司

收到的现金净额增加所致。 

3、筹资活动产生的现金流量净额本期较上年同期增长幅度较大，主要是偿还债务支付的现金

减少所致。 

 

6.2.2 资产、负债情况分析 

资产及负债状况 

单位：元 

项目名称 本期期末数 

本期期

末数占

总资产

的比例

上期期末数 

上期期

末数占

总资产

的比例

本期期

末金额

较上期

期末变

情况说明 



（%） （%） 动比例

（%） 

货币资金 449,957,820.02 20.15 574,305,055.64 23.16 -21.65 销售收入下降 

应收账款 7,075,041.04 0.32 992,042.36 0.04 613.17 本期货款回收

周期延长 

预付账款 20,514,123.27 0.92 17,094,524.25 0.69 20.00 家电经营模式

改变，结算期

加长 

其 他 应 收

款 

11,777,206.39 0.52 6,751,694.07 0.27 74.43 与 金 廊 分 公

司、沈阳中兴

商业集团有限

公司的往来款

增加 

存货 78,721,042.53 3.53 136,938,305.26 5.52 -42.51 主要为公司控

制存量库存，

减少了对家电

和黄金饰品的

采购所致。 

可 供 出 售

金融资产 

85,750,000.00 3.84 85,750,000.00 3.46 0   

固定资产 1,203,890,374.05 53.92 1,272,084,221.83 51.30 -5.36   

短期借款 1,895,870,370.37 84.92 1,968,188,888.90 79.36 -3.67   

总资产 2,232,607,418.12   2,479,602,782.17      

 

6.2.3 行业经营性信息分析 

零售行业经营性信息分析 

6.2.3.1 报告期末已开业门店分布情况 

 

序号 地区 名称 地址 物业权属 面积 开业日期 

1 沈阳 沈阳商业城股份有限公司 
沈阳市沈河区

中街路 212 号 
自建 104,320.77 1997.07.26 

2 沈阳 
沈阳铁西百货大楼有限公

司 

沈阳市铁西区

兴华南街 16 号 
自建 25,110.00 1953.02.08 

合计     129,430.77  

 



6.2.3.2 其他说明 

6.2.3.2.1 公司绩效信息 

地区 业态 销售同比（%） 坪效（元/月/平米） 租金单价（元/月/平米） 

沈阳 百货业态 -16.73% 1371.63 51.76 

沈阳 超市业态 -2.86% 782.42  

合计   1334.96  

 

6.2.3.1.2公司自营模式下商品采购与存货情况  

2015年自营商品采购及存货情况  

                                                                      单位：万元 

类别 2015年采购额（含税进价） 2015年库存额（含税进价） 

化妆品         1,050.44          663.75 

超市         3,415.46         850.95 

家电       12,239.35         2,428.93 

黄金珠宝        15,917.18          968.4 

服装         2,046.69  4,847.01 

合计        32,409.56       9,759.04 

 

6.2.3.2.3 公司 2015 年度前 5名供应商情况 

（1）前五名供应商的供货金额                                             单位:元 

序号 供应商名称 金额 

1 浙江明牌珠宝股份有限公司 83,712,933.14 

2 沈阳萃华金银珠宝股份有限公司 82,239,756.00 

3 辽宁新宇三宝钟表有限公司 36,120,841.83 

4 西安宝秦贸易有限公司沈阳分公司 17,544,119.82 

5 中国黄金集团黄金珠宝（辽宁）有限公司 15,565,959.96 

合计   235,183,610.75 

 

（2）公司自营模式下前五名供应商的供货金额                                单位:元 

序号 供应商名称 金额 

1 浙江明牌珠宝股份有限公司 75,440,074.85 

2 沈阳萃华金银珠宝股份有限公司 44,305,180.48 

3 深圳市金福佳金银珠宝有限公司 13,490,630.40 

4 重庆海尔家电销售有限公司沈阳分公司 10,930,525.82 

5 乐金电子(中国)有限公司沈阳分公司 10,866,175.94 

合计   155,032,587.49 

 



（3）前五名供应商的供货比例 

公司自营模式下前五名供应商的供货比例达 47.84% 

 

6.3 主要控股参股公司分析 

（1）沈阳铁西百货大楼：沈阳铁西百货大楼有限公司是公司的控股子公司,公司拥有其 99.82%

的股权，该公司注册资本:5,712 万元,业务性质:商业,主要产品或服务:国内一般商业贸易。截止报

告期末，总资产 96,714 万元，净资产 27,162 万元。报告期实现营业收入 69,243 万元，营业利润

239 万元，净利润 171 万元。 

（2）沈阳商业城名品折扣有限公司：沈阳商业城名品折扣有限公司是公司的全资子公司,公

司拥有其 100%的表决权，该公司注册资本:3,000 万元,业务性质:商业,主要产品或服务:国内一般商

业贸易。截止报告期末，总资产 18,939 万元，净资产-1,268 万元。报告期实现营业收入 2,498 万

元，营业利润-1,533 万元，净利润-1,532 万元。 

    （3）辽宁国联家电有限公司：辽宁国联家电有限公司是公司的控股子公司,公司拥有其 66.67%

的表决权，该公司注册资本:1,050 万元,业务性质:商业,主要产品或服务:国内一般商业贸易。截止

报告期末，总资产 275 万元，净资产 267 万元。净利润-0.20 万元。 

（4）沈阳商业城苏家屯超市有限公司：沈阳商业城苏家屯超市有限公司是公司的控股子公司,

公司拥有其 100%的股权，该公司注册资本:50 万元,业务性质:商业,主要产品或服务:产品销售；柜

台场地租赁。截止报告期末，总资产-265 万元，净资产-287 万元。净利润-14 万元。。 

    （5）沈阳商友软件有限公司：沈阳商友软件有限公司是公司的控股子公司,公司拥有其 51%

的股权，该公司注册资本:30 万元,业务性质:服务业,主要产品或服务:物业管理服务。截止报告期

末，总资产 41 万元，净资产 40 万元。净利润-25.32 万元。 

 

6.4 公司关于公司未来发展的讨论与分析 

6.4.1 行业竞争格局和发展趋势 

随着中国经济改革的深入推进，国内经济增长将面临低速增长的“新常态”，实体经济增长乏

力的局面将一定程度影响零售行业的发展，经济形势虽不容乐观。国家通过促进消费来拉动国民

经济增长的行业政策将会逐步细化实施，将会给零售行业未来带来较大的发展空间与机遇，同时

伴随城镇化发展战略的深入施行，消费人口及收入的不断上升，将会带动消费结构的升级和消费

需求的多样化，为未来实质推动消费市场的回升创造良好的局面。从国内消费市场现实来看，自

身内部的竞争格局日趋严峻，已经进入和即将进入的各市场参与方，在消费市场抢夺份额的竞争

态势已全面拉开。与此同时，消费者的消费习惯也在发生着变化，随着消费升级和需求的多样化，

消费市场正在向品牌化、品质化，健康化的升级方向发展，如何更加贴近消费者、满足其现实和

潜在的需求，不断充实和延伸服务的内涵，期望增加消费者消费行为的深度和广度，是零售市场

能够获得实质性发展的关键所在。具体表现为以下方面：  

1、经济增速放缓，居民收入的持续增长将成为消费需求的核心支撑  

中国实体经济面临增速放缓、结构调整的经济新常态，消费增幅下滑，但其在经济发展中的

作用则处于逐步增长的过程中，特别是居民收入的持续增长，有助于保障未来国内消费的持续增



长以及消费升级趋势的继续，零售行业势必受益于消费规模的持续扩大。《“十三五”规划》提出：

今后五年，要在已经确定的全面建成小康社会目标要求的基础上，努力保持经济中高速增长。在

提高发展平衡性、包容性、可持续性的基础上，到 2020 年国内生产总值和城乡居民人均收入比

2010 年翻一番。收入的增长是带动消费需求增长的重要因素。  

2、零售行业亦面临消费复苏缓慢、渠道竞争激烈等困难，行业景气度仍在低位运行。传统商

业面临着转型升级的巨大压力，一方面是来自电商的冲击，另一方面来自大型商业综合体的冲击。

零售业还面临着各项综合经营成本上升，毛利率不断收窄和利润下降的压力。实体商业寻求转型，

寻找新的发展契机，会进一步提速，特色化、差异化、品牌化经营，完善企业内部功能，降低运

营成本，节约费用开支，并购的实施及行业集中度会不断提升，店铺形式的多样化等均在展现着

消费市场的发展变革，而区域性连锁零售企业在发展速度和效益方面的优势会逐年显现。居民消

费方式的改变，渠道下沉、体验升级、服务便利升级将成为传统零售业未来发展的新趋势。  

3、线上线下加速融合，全渠道覆盖成为趋势  

移动互联网络零售消费方式继续深入渗透；移动购物继续快速发展，电商渠道下沉，跨境电

商快速发展；传统零售行业聚焦主业，转型升级，但增速暂时回落；线上线下一体化的 O2O 形态

发展更加迅速。线下实体店、线上电子商务或移动端不再具有显著边界和顺序，消费在上述渠道

自由转换，线下实体店和线上电子商务均须遵循“客户需求”和“商品需求”极致满足的原则。线下

门店将着力寻求与电子商务在需求满足上的差异和优势，满足消费者体验性、互动性、选择性、

专业性需求。 

 

公司经营中存在的问题： 

1、市场定位不清晰：随着商业城整体外立面改造结束，高贵典雅，气势辉宏的形象与之前大

众消费形成巨大反差，部分中老年人望而却步的同时也改变了整体项目定位，高、中、低档商品

全面覆盖的同时也暴露了项目定位缺乏针对性。 

2、商品结构缺少竞争力：用传统的观念看待变化的市场，凭传统经营方式参与激烈的市场竞

争，尽管扩大了餐饮及配套的经营面积，但缺少独家特色品牌，与其他百货品牌过于雷同，单纯

靠价格与口碑缺乏市场竞争力越来越凸显. 

3、服务水平有待提高：作为中街传统百货的龙头企业，随着多年来市场地位的稳定，渐渐缺

少了对更优质服务的探寻，同时会员维护滞后，形成了大量的无效会员卡，造成会员流失严重。 

4、购物环境有待完善：传统的百货动线单一，缺少休息区及与顾客互动交流的场所，往往形

成的模式是买了就走的销售模式，很难延长顾客停留的时间。 

     

公司经营中面临的困难： 

1、市场占有率不断下降：随着沈阳经济的不断发展，更多国外大企业、国内知名连锁店在市

场上数量太多，原有的固定的市场规模被不断瓜分，更多竞争者构成巨大的威胁。  

2、购物中心与线上的威胁：随着近几年购物中心的不断增多，通过体验加娱乐带动顾客好感

度从而增加到店购物频次的购物中心营销模式已经渐渐的深入人心，加之线上购物的便捷性和价

格优势，导致实体店销售急剧下降。  

3、价格的恶性竞争：实体店的市场份额不断下降，实体店的数量却不断增加，品牌雷同率高，



各商家只能通过都不断放低价格、不断降低毛利来保持销售，恶性竞争将越演越烈。  

 

6.4.2 公司发展战略 

根据零售业面临的竞争格局和发展趋势及公司自身的实际情况，公司要做好以下工作： 

1、调整经营业态。逐步实现由传统百货业向购物综合体的转变，增加体验式消费，完善功能

性配套项目，实现零售和配套占比调整，由 80%:20%转变为 75%:25%。 

转变合作模式，尝试部分品牌从联销模式转为租赁模式，使供应商的营销活动更加灵活多样，保

证双方利益，实现双赢；同时培养企业自有项目，扶持新兴经营项目，逐步实现差异化经营。 

2、引进适合公司特点的品牌。同时优化品牌结构，提升品牌定位，引进、完善带动客流的功

能性配套项目，完成适合中街客群的商品结构布局。 

3、加大自营的投入力度。主要措施为：增加公司的买手数量；提高买手团队的专业度；增加

境外采买的比例，主要增加从韩国、香港和意大利等三个区域的采购比例；上市公司主要从事奢

侈品销售的名品折扣店现已有 11 家门店，2016 年计划在茂业系统内的购物中心或者百货内再新

开 5 家门店。通过加强自营业务，逐步实现差异化经营。 

6.4.3 经营计划 

2015 年，公司全年计划总的目标是：营业收入 18 亿元；期间费用 4.06 亿元。 

报告期公司营业收入实现 12.5 亿元，比计划少实现 5.5 亿元。完成年计划的 69%。 

报告期期间费用实现 3.64 亿元元，比计划减少 0.42 亿元。 

其中：  

1、公司本部报告期实现营业收入 5.85 亿元，比上年同期减少 0.81 亿元，下降幅度 12.16%，

期间费用实现 2.61 亿元，比上年同期减少 0.71 亿元，下降幅度 21.38%。 

2、公司子公司铁西百货报告期实现营业收入 6.92 亿元，比上年同期减少 1.09 亿元，下降幅

度 13.61%，期间费用实现 0.84 亿元，比上年同期增加 0.18 亿元，增长幅度 27.27%。 

未完成年计划的主要原因是沈阳商业零售市场竞争激烈，电商对商业零售市场构成一定程度

的冲击，同时公司上半年进行商场布局和品牌、品种结构的调整。 

由于公司过去较大的资本开支，负债沉重，公司财务费用高，加上固定成本上涨，公司的营

运压力较大。 

 

2016 年，公司零售业务全年计划总的目标是：营业收入 12.1 亿元；期间费用 3.5 亿元。 

措施： 

（1）调整经营定位，优化经营结构。以增加销售收入为中心，根据每家门店的实际情况，明

确经营定位，建立与之相适应的经营结构。优化提升品牌资源，重点加强与大客户、大品牌和战

略厂商沟通，并不断寻求营销创新，提升和巩固市场份额。认真研究市场变化、顾客心理，重视

个性营销，精准营销，培养未来顾客，大力发掘具有未来消费能力客群的潜力。 

（2）完善商场功能、拓展服务范围。2015 年公司要加强功能性项目的经营，充分发挥地域

优势，体现餐饮等配套的特色，提升服务质量，发扬城中求诚经营理念，提高顾客消费满意度和

消费水平，增加和维护公司信誉和声誉。 

（3）加大促销投入力度，营销活动创新，增强视觉营销、体验营销、创新营销、会员活动创



新等，在促销活动中注重实效。 

（4）适时开展网上销售业务，通过自建或与其他电商合作，扩大销售渠道，增加销售收入。 

（5）全面实行费用预算管理。公司制定全年费用计划，严格控制费用支出。以提高公司的利

润率。 

（6）在符合现行会计核算规则的前提下，对公司相关资产改变计价方法，以改善公司的财务

状况。 

（7）经营管理上，统一标准、简化程序、高效管理，进一步提高企业的运营质量，创新激励

分配机制，激发员工的积极性，培养员工忠诚度，给予人才发展空间。 

 

6.3.4 可能面对的风险 

1、宏观经济风险：全球经济复苏尚不明朗，国内经济增速放缓，消费市场受到冲击，将给公

司经营业绩增长造成较大压力； 

2、市场竞争风险：由于沈阳的零售市场竞争日趋激烈，新商圈的不断崛起，原有商圈的扩容

升级，居民收入及消费能力的增长与零售市场需求不匹配，加之电子商务的快速发展给传统百货

业带来的冲击将加剧，零售企业的经营压力会越来越大； 

3、成本上升风险：企业刚性成本增加，加上公司财务杠杆较高，公司面临运营成本和财务成

本上升的风险。 

 

七 涉及财务报告的相关事项 

7.1 与上年度财务报告相比，对财务报表合并范围发生变化的，公司应当作出具体说明。 

1、本期纳入合并财务报表范围的主体共五户，具体包括： 

子公司名称 子公司类型 级次 持股比例（%） 
表 决 权 比 例

（%） 

沈阳铁西百货大楼有限公司 控股子公司 1 99.82 99.82 

辽宁国联家电有限公司 控股子公司 1 66.67 66.67 

沈阳商业城苏家屯超市有限公司 全资子公司 1 100 100 

沈阳商友软件系统有限公司 控股子公司 1 51 51 

沈阳商业城名品折扣有限公司 全资子公司 1 100 100 

2、本期纳入合并财务报表范围的主体较上期未发生变化 

7.2 年度财务报告被会计师事务所出具非标准审计意见的，董事会、监事会应当对涉及事项作出

说明。 

 无   

 

 



沈阳商业城股份有限公司 

二〇一六年四月二十二日 


