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一 重要提示 

1 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到上海证券交易所网站等中国证监会指定媒体上仔细阅读年度报告全文。 

2 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证年度报告内容的真实、准确、完整，

不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。 

 

3 未出席董事情况 

未出席董事职务 未出席董事姓名 未出席董事的原因说明 被委托人姓名 

独立董事 白劭翔 因公出差 王志强 

 

4 容诚会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。 

 

5 经董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

2019 年度利润分配预案：以总股本 452,665,950 股扣除已回购股份数 1,392,700 股后的

451,273,250 股为基数，向全体股东每 10 股派发现金股利 1.7 元（含税），合计派发现金股利

76,716,452.50元。 

公司通过回购专用证券账户所持有的本公司股份，不参与本次利润分配。 

本议案尚需提交公司 2019年年度股东大会予以审议。 

二 公司基本情况 

1 公司简介 

公司股票简况 

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称 

A股 上海证券交易所 火炬电子 603678 无 

 

 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 陈世宗 谢妙娟 

办公地址 
泉州市鲤城区江南高新技术电子信息园

区紫华路4号 

泉州市鲤城区江南高新技术电

子信息园区紫华路4号 

电话 0595-22353689 0595-22353679 

电子信箱 investor@torch.cn investor@torch.cn 

 

2 报告期公司主要业务简介 

（一）主要业务及业务模式 

公司主要从事以电容器为主的电子元器件的研发、生产、销售，电子元器件代理业务以及陶

瓷新材料的研发、生产、销售业务。目前，主营业务收入的主要来源为以电容器为主的电子元器



件生产和销售业务。同时，公司陶瓷新材料的生产已经形成一定的规模，新材料板块的战略布局

初显效益。 

（1）元器件板块 

火炬电子自成立以来，专注电容器领域，坚持以主业为核心发展，主要成熟产品包括片式多

层陶瓷电容器（业界常指 MLCC）、引线式多层陶瓷电容器、多芯组陶瓷电容器。2016 年推出“火

炬牌”钽电容器、布局超级电容器、脉冲功率陶瓷电容器等系列新品，产品广泛应用于航空、航

天、船舶及通讯、电力、轨道交通、新能源等高端领域。主要通过营销中心采用直销方式开拓国

内市场，分别在北京、西安、上海、成都、武汉、洛阳、合肥、深圳、天津、杭州、南京等地设

立分公司及办事处。 

公司控股子公司广州天极主打产品单层电容、薄膜电路，广泛使用于无线通讯、卫星导航、

大数据、雷达、电子侦察、电子对抗和移动通讯等与微波紧密相关的行业和领域。 

报告期内，为引入战略合作伙伴，开发新产品，公司将持有的子公司福建毫米 45%的股权转

让给泉州传世领航电子科技有限公司。福建毫米主要产品包含温度补偿衰减器、单层片式瓷介电

容器、片式膜固定电阻器等，产品应用于航天、航空、船舶及 5G 通讯、高端医疗、电子汽车、

物联网等中高端领域。 

（2）新材料板块 

新材料板块主营产品为 CASAS-300 高性能特种陶瓷材料，主要由子公司立亚新材实施，立亚

化学作为其原材料供应基地，提供高性能陶瓷材料的先驱体。 

公司通过技术独占许可方式已经掌握“高性能特种陶瓷材料”产业化以及 PCS 制备的一系列

专有技术。全资子公司立亚新材作为“高性能特种陶瓷材料”产业化的实施主体，目前已完成三

条生产线的建设。 

（3）贸易板块 

公司主要代理太阳诱电、AVX、KEMET 等品牌，与上述原厂供应商建立了稳定的长期合作关

系。公司的代理业务采用买断销售方式，并根据采购成本、市场状况确定代理产品的最终售价。

代理产品主要包括大容量陶瓷电容器、钽电解电容器、金属膜电容器、铝电解电容器、电感器、

双工器、滤波器等产品。同时公司积极拓展新的上游原厂合作伙伴和下游新兴市场资源，积极寻

找更多优质电子元件合作伙伴，已与 JDI、JAE、ALPS 等国际知名电子元器件厂商初步建立了合作

关系，其产品主要应用于安防产品、通讯产品、工业类电子等领域。 

（二）行业情况说明 

1、行业特点： 

（1）国内电容器制造企业有待于通过加大资金投入获取竞争优势 

目前日韩等国的国际知名电容器生产企业凭借其技术、规模优势，通过在国内设厂或者通过

代理商，占据电容器市场主要份额，高端产品处于垄断地位。国内电容器行业除个别综合实力较

强的生产企业具备挑战国际品牌的能力外，大多数为中小型企业，集中在民用中低端市场，竞争



激烈。部分国内企业专注于细分市场，例如火炬电子、成都宏科电子科技有限公司、鸿远电子等

深耕军用市场，在细分市场形成竞争优势，并通过在细分市场的技术积累、形成的品牌影响力拓

展其他民用市场。 

总体来看，大容量电容器市场仍然以国际知名企业为主，国内电容器制造企业仍然集中在民

用中低端市场。国内电容器制造企业仍然有待于通过增加投入，不断加大技术研发力度，从生产

工艺、原料配方等多方面着手，逐步提高产品性能，增强自身的技术积累，提高技术水平。 

（2）国防工业领域的国产化需求 

随着国防工业的发展，高新技术武器装备对配套的电子元件产品的可靠性、稳定性及使用寿

命等方面提出了更高的要求。目前我国高端产品主要依赖进口，一些技术含量较高的产品规格甚

至被国外产品所垄断，产品价格、交货期限等合同条款容易存在不确定性，影响用户使用，增加

国防工业用户采购成本和设备维护成本。出于国家战略和安全等诸方面考虑，国家鼓励并支持高

端电子元件产品国产化，用户也能给予合理的利润空间。随着我国国防工业的持续稳定发展，装

备现代化需求迫切，军用高可靠 MLCC 作为基础元件的国产化采购需求将越发强烈，给国内电容

器生产厂商提供了更为广阔的市场空间。 

（3）用户选择电容器时注重供应商的综合能力 

下游用户对于供应商的选择标准方面，除产品单价以外，还十分看重产品质量、服务支持、

供货速度等方面，具体情况如下： 

① 事故反应及协助处理能力：对于下游电容器使用者而言，供应商在出现质量事故后的反应

速度及协助分析处理问题的能力和效率十分重要，其快速进行电容器更换和质量事故分析的能力，

不仅能节约时间和成本，还能避免产品延误交付。 

② 专业服务及技术支持能力：面对众多的电容器供应商，无论是厂商直销、还是通过授权代

理、经销商等渠道，下游用户越来越倾向于选择能够提供更多品质选择、技术支持、专业服务等

内容的供应商，尤其当下游用户面向海外、军工或工业市场时，对产品质量和技术支持的关注程

度将远远超过对价格的关注。同时，对于供应商的专业服务要求也越来越高，需要其掌握下游用

户所在行业市场变化趋势、用户采用的产品方案设计及向其推介的电容器产品优缺点等方面知识，

才能为下游用户提供足够专业的服务。 

③ 稳定及时的供货能力：交货期对于下游用户至关重要，也是体现供应商价值的重要部分。

稳定及时供货是对供应商的基本要求，而供应的灵活性则要求供应商有计划性备货或在下游用户

计划变化时能给予调货支持。对于授权代理、经销商等分销商而言，交货期受制于上游原厂的生

产出货安排，其备货能力高低、与原厂的合作关系直接影响到能否及时交货，在很多情况下已成

为分销商赢得客户的关键因素之一。 

④ 与原厂紧密合作关系：对于授权代理、经销商等分销商而言，与上游原厂的关系是否紧密

直接影响新产品是否能同步供应，原厂产能紧张时的供货速度，原厂的技术支持力度和产品的价

格优惠程度等方面。一般来说，授权代理商专门代理一个或几个品牌产品，相较于经销商、柜台



贸易商，与原厂保持长期紧密的合作关系，得到的原厂支持力度也更大。 

（4）陶瓷新材料行业特点 

陶瓷新材料的研发和生产技术难度高，前期研发周期长，设备投入规模大，对新进入者形成

较高的技术壁垒、资金壁垒。下游客户对陶瓷新材料产品的规模化采购需要经过严格的产品验证，

对生产企业的工艺技术水平、制造能力有着严格的要求，增加了新进入者进入本行业的难度。因

此陶瓷新材料制造企业具有较强的盈利能力。随着军工改革的深入、军民融合的进一步推进，下

游市场需求将得到进一步增长，现有陶瓷新材料制造企业将继续保持竞争优势。 

2、行业的周期性、季节性及区域性特点 

（1）周期性 

电容器是电子设备中不可或缺的主要元件之一，广泛应用于各个领域。其下游主要有消费电

子、汽车电子、工业控制、医疗电子、安防等民用领域以及航空航天、武器装备等国防工业领域。

其中国防工业领域由于政策稳定，生产企业需要相关资质，需求量平稳增长，不易受到宏观经济

周期和市场供求波动影响；消费电子、汽车电子、工业控制、医疗电子、安防等民用行业较易受

宏观经济政策、市场竞争加剧、居民收入水平、消费者偏好等因素影响，有一定的周期性，这使

得电容器民用市场也呈现出相应的周期性。 

（2）区域性 

目前，我国电容器生产厂商主要分布于珠江三角洲、长江三角洲和环渤海京津地区。其中，

珠江三角洲地区电子信息产业发达，是中国最大的家电生产基地，也是全球重要的计算机硬件生

产基地；长江三角洲以半导体制造、笔记本电脑、手机及零部件为主；环渤海京津地区为电子信

息产业生产和科研基地。这些区域均有电容器厂商投资设厂。 

（3）季节性 

电容器应用于航空、航天、船舰、兵器等军工市场以及系统通讯设备、医疗电子设备、工业

控制设备、汽车电子、精密仪表仪器、轨道交通及消费类电子产品等民用领域，由于应用领域较

为广泛，行业受单一行业季节性波动影响较小。整体而言，受元旦、春节等假期影响，一季度市

场需求基本为全年最低水平。 

3、公司行业竞争地位 

（1）自产业务在行业中的竞争地位 

火炬电子是国家高新技术企业、连续八年被中国电子元件行业协会评为“中国电子元件百强

企业”。自产元器件业务主要产品包括陶瓷电容器、钽电容器等电子元件产品，涉及到多个军用质

量等级，下游应用领域以军用为主，民用为辅。截至 2019 年 12 月 31 日，火炬电子及其下属企业

拥有 159 项专利，其中发明专利 38 项，实用新型专利 114 项，外观设计专利 7 项，形成了从产

品设计、材料开发到生产工艺的一系列陶瓷电容器制造的核心技术，参加了多项国家标准、国家

军用标准、行业军用详细规范的起草或修订工作。 

同时，公司承担了多项国家、省、市级科技项目，获得了多项国家、省部级荣誉，如 2004



年，公司高可靠多层陶瓷电容器被列入国家级火炬计划项目；2010 年公司被国家发改委评为国家

高新技术产业化示范工程；2011 年公司被评选为国家火炬计划重点高新技术企业之一，2018 年获

得中国电子元件行业协会信用评级 AAA 级。 

（2）代理业务的行业竞争地位 

公司重点选择产品需求广泛、品质稳定、品牌知名度高的电容器原厂进行代理，并取得了较

好的成绩，多年来公司均为太阳诱电、AVX、KEMET 等知名品牌原厂的重要代理商。同时，公司

在代理业务中为客户提供培训、检测、技术支持等全方位服务，具有较强的竞争优势，也取得了

越来越多用户的信赖。 

（3）新材料业务的行业竞争地位 

公司高性能特种陶瓷材料产业化项目尚处于建设阶段，部分生产线建成并开始生产。高性能

特种陶瓷材料的研发与生产技术难度高、前期投入大，目前国内外具备特种陶瓷材料产业化技术

的企业较少。高性能特种陶瓷材料产业化项目实施主体立亚新材获得全部军工必备资质，相关产

品已经在航空航天等国防工业单位使用，逐步形成先行优势。 

 

3 公司主要会计数据和财务指标 

3.1 近 3 年的主要会计数据和财务指标 

单位：元  币种：人民币 

 
2019年 2018年 

本年比上年 

增减(%) 
2017年 

总资产 4,416,607,250.08 3,755,768,441.19 17.60 3,313,468,635.87 

营业收入 2,569,393,412.72 2,024,346,910.95 26.92 1,888,132,951.87 

归属于上市公司

股东的净利润 
381,438,432.95 333,176,114.40 14.49 236,774,279.08 

归属于上市公司

股东的扣除非经

常性损益的净利

润 

355,394,139.76 306,896,361.47 15.80 205,858,013.58 

归属于上市公司

股东的净资产 
3,112,934,407.56 2,778,425,590.87 12.04 2,523,775,151.54 

经营活动产生的

现金流量净额 
232,138,778.21 132,890,142.31 74.68 86,218,766.88 

基本每股收益（元

／股） 
0.84 0.74 13.51 0.52 

稀释每股收益（元

／股） 
0.84 0.74 13.51 0.52 

加权平均净资产

收益率（%） 
12.92 12.52 

增加0.40个

百分点 
9.80 

 

 

3.2 报告期分季度的主要会计数据 

单位：元  币种：人民币



 

 
第一季度 

（1-3月份） 

第二季度 

（4-6月份） 

第三季度 

（7-9月份） 

第四季度 

（10-12月份） 

营业收入 464,263,862.29 596,350,303.79 666,410,179.98 842,369,066.66 

归属于上市公司股东的净利润 72,009,779.15 141,292,755.96 77,404,202.85 90,731,694.99 

归属于上市公司股东的扣除非经常性损益后的净利润 65,173,890.54 135,487,757.61 76,704,731.01 78,027,760.60 

经营活动产生的现金流量净额 83,577,586.97 2,831,597.81 14,023,514.37 131,706,079.06 

 

季度数据与已披露定期报告数据差异说明 

□适用  √不适用  

4 股本及股东情况 

4.1 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表 

 

单位: 股 

截止报告期末普通股股东总数（户） 18,352 

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户） 23,929 

截止报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0 

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0 

前 10名股东持股情况 

股东名称 

（全称） 
报告期内增减 期末持股数量 比例(%) 

持有有限售

条件的股份

数量 

质押或冻结情况 
股东 

性质 股份 

状态 
数量 

蔡明通 -18,397,400 166,485,440 36.78 0 质押 12,520,000 境内自然人 

蔡劲军 0 29,361,730 6.49 0 无 0 境内自然人 

华泰证券股份有限公司－中庚价值领航混合型证

券投资基金 
6,915,161 7,953,261 1.76 0 无 0 未知 



广发证券股份有限公司－中庚小盘价值股票型证

券投资基金 
7,848,758 7,848,758 1.73 0 无 0 未知 

中国建设银行股份有限公司－易方达国防军工混

合型证券投资基金 
3,952,700 7,598,386 1.68 0 无 0 未知 

中国工商银行－易方达价值成长混合型证券投资

基金 
5,454,753 7,128,197 1.57 0 无 0 未知 

福建福州创新创福股权投资合伙企业（有限合伙） 7,100,000 7,100,000 1.57 0 无 0 未知 

中国建设银行股份有限公司－富国中证军工指数

分级证券投资基金 
-596,182 5,515,041 1.22 0 无 0 未知 

中国建设银行股份有限公司－鹏华中证国防指数

分级证券投资基金 
539,603 5,507,303 1.22 0 无 0 未知 

全国社保基金四一三组合 -173,972 3,948,049 0.87 0 无 0 未知 

上述股东关联关系或一致行动的说明 上述股东中，蔡明通与蔡劲军为父子关系；其他股东公司未知是否具有关联关系或一

致行动的情况。 

表决权恢复的优先股股东及持股数量的说明 公司不存在优先股股东情况。 

 

4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  



 

4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  

 

4.4 报告期末公司优先股股东总数及前 10 名股东情况 

□适用  √不适用  

5 公司债券情况 

□适用  √不适用  

三 经营情况讨论与分析 

报告期内主要经营情况 

报告期内，公司实现营业总收入 2,569,393,412.72 元，同比增长 26.92%；归属于母公司股

东的净利润 381,438,432.95 元，同比增长 14.49%；归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的

净利润 355,394,139.76 元，同比增长 15.80%；公司总资产 4,416,607,250.08 元，较期初增长

17.60%；归属于母公司股东权益 3,112,934,407.56 元，较期初增长 12.04%。2019 年，按照公司

发展战略，努力推进年度重点工作计划，各项工作得以有序开展，较好地完成了各项任务，保持

公司持续稳健发展的态势。 

（一）三大板块平台建设 

1、元器件板块 

（1）报告期内，公司自产主营产品陶瓷电容器(不含单层电容)实现销售收入 63,146.58 万元，

同比增长 34.18%，综合毛利率为 70.19%；单层电容器实现销售收入 4,430.78 万元，同比增长

197.66%，综合毛利率为 60.02%；钽电容实现销售收入 4,192.07 万元，同比增长 24.11%，综合毛

利率为 39.25%。 

（2）报告期内，公司进行公开发行可转换公司债券，募集资金投资于小体积薄介质层陶瓷电

容器高技术产业化项目及补充流动资金。项目建成后，将新增年产 840,000 万只小体积薄介质层

陶瓷电容器，有利于丰富产品结构，增强公司核心竞争力。为了加快项目的建设进度，缩短建设

周期，在本次发行募集资金到位之前，公司以自筹资金先行投入，截至 2020 年 2 月底，已支付设

备款及工程款计 7,462.92 万元。 

（3）报告期内，公司控股子公司广州天极实现营业收入 6,872.30 万元，净利润 2,064.28 万



元。并购后通过对广州天极的整合，扩大厂房规模，加大设备资金投入，利用公司在资金、团队、

行业市场的优势，提升其在市场的份额和盈利能力。广州天极治理体系日益完整，力争成为以军

工为导向、融合高端民品市场，成为研发型高新技术企业。 

（4）报告期内，公司为子公司福建毫米引入战略合作伙伴，转让持有的福建毫米 45%股权予

泉州传世领航电子科技有限公司。本次股权转让着眼于开发新的产品，提升福建毫米自身的技术

水平及创新能力，增强公司核心竞争力及整体盈利能力。目前福建毫米已分别建成单层片式瓷介

电容器生产线、温度补偿衰减器生产线、片式膜固定电阻器生产线。 

（5）报告期内，公司全资二级子公司上海紫华光整体逐渐完善，承担“火炬牌”民品销售任

务，通过特定的销售策略，有序发展火炬牌民品，在未来的 3-5 年把紫华光打造成火炬民品销售

平台，提升火炬民品的市场占有率和品牌知名度。 

（6）创新精神是任何时代不可或缺的精神特质，技术创新是企业发展的不竭动力。报告期内

公司加大研发力度，截至期末，本集团拥有 159 项专利，其中发明专利 38 项，实用新型专利 114

项，外观设计专利 7 项；正在申报有 63 项，其中发明 26 项，实用新型专利 37 项。研发投入 5,626.52

万元，同比增长 55.10%。 

2、新材料板块 

高性能特种陶瓷材料属于近年来重点发展的新材料，“从 0 到 1”，公司不断探索发展路径，

持续投入。报告期内，立亚新材实现营业收入 7,625.98 万元，净利润 1,745.45 万元，同比增长

181.15%。 

报告期内，“CASAS-300 特种陶瓷材料产业化项目”实施主体立亚新材已获得军工相关资质，

完成建设的三条生产线，其产品已形成先行优势。另外三条生产线已完成纺丝、交联工序调试工

作，但热解炉、热处理炉生产和交付周期较长，相关设备受供应商产能排期影响，交付时间延后。

经决定，将项目延期至 2020 年 9 月。 

报告期内，立亚化学作为高性能陶瓷材料的先驱体（PCS）产业化基地，已全面完成主体建设、

设备安装、调试、试生产方案、环境、安全应急预案申报等一系列前置工作，目前已计划试投产。 

3、贸易板块 

报告期内，贸易板块以上海紫华光作为重要平台，持续引入新产品线，丰富产品品类，已与

JAE、JDI、CITIZEN、ALPS 等品牌建立合作关系，其产品主要应用于安防、通讯、工业类电子等领

域。公司通过不断开拓适用市场需求新的代理产品线和产品资源，不断开发新客户，同时在老客

户中寻找新的交易机会，保证代理业务的整体稳定发展。 

报告期内，贸易板块初步实行“事业部”制，按产品划分为被动器件事业部、分离器件事业

部、主动器件等事业部门，逐步完善事业部权责利机制。分领域专业化经营管理，各具特色，提

高创造性及公司的竞争力。 

（二）人才发展 

人才是激活高质量发展的第一资源，公司一直把提高人的发展能力放在突出位置，促进人的



全面发展。报告期内，公司高度重视人才培养体系建设，多措并举，建立贴合企业需求的人才培

育体系。同时结合主题活动及俱乐部特点，创新、丰富企业文化活动形式，深化企业文化价值观，

增强员工的认同感和归属感，切实做到尊才重才，厚植人才成长沃土。 

报告期内，公司完善人才激励机制，制定高层次人才管理办法，同时实施第三期员工持股计

划。自企业上市五年来，公司已实施三期员工持股计划，充分激发内部优秀经营团队的主观能动

性，员工个人价值及公司价值同步实现。 

1 导致暂停上市的原因 

□适用  √不适用  

 

2 面临终止上市的情况和原因 

□适用  √不适用  

 

3 公司对会计政策、会计估计变更原因及影响的分析说明 

√适用  □不适用  

（1）重要会计政策变更 

2019 年 4 月 30 日，财政部发布的《关于修订印发 2019 年度一般企业财务报表格式的通知》

（财会[2019]6 号），要求对已执行新金融工具准则但未执行新收入准则和新租赁准则的企业应按

如下规定编制财务报表： 

资产负债表中将“应收票据及应收账款” 行项目拆分为“应收票据”及“应收账款”；增加“应

收款项融资”项目，反映资产负债表日以公允价值计量且其变动计入其他综合收益的应收票据和应

收账款等；将“应付票据及应付账款” 行项目拆分为“应付票据”及“应付账款”。 

利润表中在投资收益项目下增加“以摊余成本计量的金融资产终止确认收益（损失以“-”号

填列）”的明细项目。 

2019 年 9 月 19 日，财政部发布了《关于修订印发《合并财务报表格式（2019 版）》的通知》

（财会[2019]16 号），与财会[2019]6 号配套执行。 

本公司根据财会[2019]6 号、财会[2019]16 号规定的财务报表格式编制比较报表，并采用追溯

调整法变更了相关财务报表列报。 

财政部于 2017 年 3 月 31 日分别发布了《企业会计准则第 22 号—金融工具确认和计量》（财

会[2017]7 号）、《企业会计准则第 23 号—金融资产转移》（财会[2017]8 号）、《企业会计准则第 24

号—套期会计》（财会[2017]9 号），于 2017 年 5 月 2 日发布了《企业会计准则第 37 号—金融工具

列报》（财会[2017]14 号）（上述准则以下统称“新金融工具准则”）。要求境内上市企业自 2019 年

1 月 1 日起执行新金融工具准则。本公司于 2019 年 1 月 1 日执行上述新金融工具准则，对会计政

策的相关内容进行调整。 

于 2019 年 1 月 1 日之前的金融工具确认和计量与新金融工具准则要求不一致的，本公司按照



新金融工具准则的规定，对金融工具的分类和计量（含减值）进行追溯调整，将金融工具原账面

价值和在新金融工具准则施行日（即 2019 年 1 月 1 日）的新账面价值之间的差额计入 2019 年 1

月 1 日的留存收益或其他综合收益。同时，本公司未对比较财务报表数据进行调整。 

上述会计政策变更，不影响本公司合并财务报表中 2019 年 1 月 1 日归属于母公司的股东权益

金额，也不影响本公司母公司财务报表中 2019 年 1 月 1 日股东权益金额。 

上述会计政策变更分别经本公司于 2019 年 8 月 8 日召开的第四届董事会第二十次会议、第四

届监事会第十五次会议批准。 

4 公司对重大会计差错更正原因及影响的分析说明 

□适用  √不适用  

 

5 与上年度财务报告相比，对财务报表合并范围发生变化的，公司应当作出具体说明。 

√适用□不适用  

本期纳入合并报表范围的子公司包括：福建毫米、火炬控股、苏州雷度、厦门雷度、立亚特陶、

立亚新材、立亚化学、深圳雷度、广州天极、火炬国际、雷度国际、上海紫华光、上海雷度、日

本泉源等，其中本年新增 1 家；详见 2019年年度报告，附注八、合并范围的变更和附注九、在其

他主体中的权益。 


