
证券代码：300772                                   证券简称：运达股份 

浙江运达风电股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                    编号： 

投资者关系活

动类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （电话会议） 

参与单位名称

及人员姓名 

中金公司 车昀佶、李佳瑛，保银投资 刘俊，宁泉资产 易际

泉，润洲投资 徐辉 

时间 2023 年 6 月 30 日 

上市公司接待

人员姓名 

证券事务代表 马帅帅 

投资者关系经理 葛伟威 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

1、公司在手订单情况。 

答：2023 年一季度，公司新增订单 4,522.24MW，超过 2022

年上半年新增订单总量。截止 2023 年 3 月底，公司累计在

手订单 19,812.67MW，创历史新高，其中 2MW-3MW（不含

3MW）风电机组 546MW，3MW-4MW（不含 4MW）风电机

组 2,288.7MW ， 4MW-5MW （不含 5MW ）风电机组

1,723.3MW，5MW-6MW（不含 6MW）风电机组 7,294.1MW，

6MW 及以上的风电机组 7,960.57MW。 

 

2、请介绍一下公司海上风电的情况及发展规划。 

答：公司对于海上风电非常重视，公司自“十三五”期间布

局海上风电，进行了海上风电技术研究及海上产品投运测

验。针对 2022 年开始的海上平价市场，公司基于海上风电技

术积累，全力进军海上风电市场并成功取得公司首个海上风

电平价项目订单。 

2023 年公司已中标小批量海上风电订单，公司将持续推进海

上风电基地及海上风电资源开发，积极布局沿海省份市场，

形成运达海风品牌优势及核心竞争力。 

 



3、请介绍一下公司海外业务的情况？ 

答：中国的陆上风电无论在技术水平还是供应链保障能力上

均处于世界一流水平，成本端的优势愈加明显，国际竞争力

很强；全球能源短缺的现状导致新能源装机缺口增大，为国

内风机出口带来增量市场。 

2023 年上半年公司已在东欧、东南亚、中亚等区域获取订单，

并于 6 月下旬完成公司塞尔维亚首个风电项目的吊装；同时

公司积极参与海外市场招投标，目前已启动与国外大型能源

集团的合作，未来将加速全球战略布局，加大海外新业主开

拓力度，提升海外订单规模，打造公司未来盈利增长点。 

 

4、请介绍一下公司智慧服务业务的情况？ 

答：智慧服务业务是公司重要的业务板块之一，公司 2022 年

公司新签销售合同金额超 5 亿元，较 2021 年同期增长 71%。 

随着早期安装的风电机组运行时间超过设计寿命期，“老旧

风场以大代小”的市场规模会继续增加，同时行业的规范性

会进一步提升，掌握核心技术优势的风电主机厂家会有一定

的优势。 

公司十分重视这块市场，2022 年凭借广东饶平风电项目的成

功改造，荣获“老旧风场以大代小”优秀试点奖，未来将凭

借自身技术优势提升业务规模及市场份额，打造公司重要的

盈利增长点。 

附件清单 

（如有） 

 

日期 2023 年 6 月 30 日 

 


