
 

证券代码：002373                                   证券简称：千方科技 

 

北京千方科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                    编号：CTFO20230823 

投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            █业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （） 

参与单位名称

及人员姓名 

华泰基金；中邮人寿；华璨基金；博道基金；弘毅远方基金；

和谐汇一资管；北京富民资产；建投华文；城投资本；明世

伙伴；深积资产；MarcoPolo；中信证券；中信建投证券；兴

业证券；海通证券；民生证券；国信证券；华西证券；华金

证券；国金证券；开源证券；浙商证券；德邦证券；西部证

券；中邮证券；东吴证券；东北证券；汇丰前海证券；瑞银

证券；花旗银行。 

时间 2023年 8月 23日 10:00-11:00 

地点 电话会议 

上市公司接待

人员姓名 

副总经理、董事会秘书 史广建 



投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一．业务回顾 

各位投资人大家好，欢迎各位拨冗参加此次千方科技

2023年中报的业绩解读会议。首先把上半年业绩情况和经营

管理及新业务的变化给大家做一个回顾。公司实现营业总收

入 33.58 亿元，同比上涨 7.74%，实现归属于上市公司股东

的净利润 2.85亿元，同比上涨 407.84%，归属于上市公司股

东的扣除非经常性损益的净利润 1.12 亿元，同比上涨

244.79%，经营性现金流-2.11亿元，同比明显改善。从毛利

率的情况来看，今年上半年的环比改善无论是从交通侧还是

物联侧都有比较明显的改善。其中城际交通业务实现收入

5.92亿元，占智慧交通业务收入比 55.24%；城市交通业务实

现收入 4.71 亿元，占智慧交通业务收入比 43.99%。智能物

联业务实现收入 22.86 亿元，同比上涨 1.21%，境外同比上

涨 11.06%。 

首先，智慧交通侧业务公司从一个生态合作的角度持续

地打磨与地方政府、央国企和运营商的合作，上半年我们和

江西南昌、河南濮阳，包括运营商中国电信在重庆电信集成

公司也都达成了战略合作。同时，我们还在继续推动跟各个

省的交通投资集团的合作，着力探索运营的业务模式。交通

大模型业务，我们作为阿里"千问伙伴计划"首批的在交通领

域的唯一合作伙伴，与阿里云携手推动大模型在交通行业的

落地和应用。业务层面，持续强化我们在交通运输核心系统

TOCC的业务，公司在这个领域的市场份额超过一半，我们还

在继续发挥这样的核心优势。项目端，下半年大项目招标也

逐步增多，公司中标了的拉萨智慧交通 1.6个亿规模的项目，

也会积极响应国家专项债支持的重大项目的招标。公司正在

发力交通数字服务产品，服务于地方政府、省级交投集团提

质增效，增收引流，部门产品已经落地。 

其次，智能物联侧业务，上半年推出了行业大模型并启



动了行业大模型的种子合作伙伴计划。从业务生态上来讲，

明确了以渠道为第一平面的战略方向。业务端，在持续地发

布新的产品，公司入围了中国电信的集中采购的名录，国内

的需求也在逐渐恢复。同时，重点发力一些新业态，多模态

的数据价值变现方向，相关 VLOG 短视频产品已经在多个景

区进行落地，探索了与用户在产品端和运营端双落地的合作

模式，为景区增收做出贡献，同时可与景区共同运营 VLOG业

务，形成持续性的运营收益。 

 

二．投资者互动交流 

1、在交通数据要素业务上发力点和整体的布局思路怎么

样？目前落地进展情况如何？ 

答：公司在交通数据上的具有独有的优势，在全国车

辆位置信息感知领域拥有核心卡位优势。公司通过行业合

作与市场拓展，已建立起汇集海量数据的“千方云”交通

大数据平台，日均采集各类车辆轨迹已覆盖全国主要城市

及公路网，形成全国路网运行状态的精准感知能力，于

2020年为交通运输部-路网监测与应急处置中心建设完成全

国公路网运行监测管理与服务平台，首次形成了全国一张

路网，完善了交通大数据生态，基于此可以提供更加完善

的、面向多个领域的交通数字服务产品。 

该产品目前在地方交通管理部门、省级高速公路公司

等领域在推动落地。用于地方交通管理部门的数字服务产

品能够解决业务痛点，实现对重型货运车辆的精准化安全

监督和管理、有效降低事故率，减少疲劳驾驶，对违章进

行处理，采用SaaS化商业模式，在北京、河北、陕西、江

苏、浙江、湖北、江西等多地交通管理部门推广应用，部

分区域已落地，相关订单今年可达到千万量级，明年数千

万量级，使用效果良好。此外，公司还为高速公路公司提



质增效和引流增收开发相应数字服务产品，目前试点效果

良好，进一步推动实施。同时也在推进其他交通数字服务

产品的开发和落地工作。 

 

2.贵司的行业大模型，会在哪些领域或者商业模式的产品有

率先的突破？ 

答：公司CV行业模型发布推出后，积极推进在行业中

的应用主要是到具体的场景上去不断完善。现在从两个角

度做这个事情，第一个角度是会选择我们的一些合作伙

伴，在6、7月份选择了若干领域的合作伙伴作为种子用

户，不断反馈并完善技术在产业上的落地应用，现在也在

逐步扩大试用范围。第二个方向是寻求一些实际有预算的

用户来把这个平台进行落地，比如机场类型的客户，目前

已经在落地中，预计年底会有积极进展。用户认可平台的

效果后，可以自己去部署自己的更多边缘场景算法，我们

提供公共云或私有化部署的方式，客户降本增效，公司同

时不仅会延展硬件方面的需求市场，同时还可提供模型订

阅服务，形成新的商业模式。 

 

3、公司怎么展望下半年到明年的交通订单的情况？展望全

年交通毛利率情况？另外一个是景区VLOG推广方式、进程

是怎样的？ 

答：进入到 6月份之后，一些大订单的招标有增多趋势，

公司中标了的拉萨智慧交通 1.6个亿规模的项目，后续还有

若干过亿的订单在跟踪和落地中。从行业情况看，高速公路

通车里程在增多，带动相关业务招标释放；城市专项债资金

项目落地也在加快中，公司跟踪的一些城市上亿订单也在落

地过程当中，整体情况向好。从今年上半年的整个趋势来看

毛利率，边际向上的变化来看，整体还是在恢复，大致会到



25-30%水平。 

景区 VLOG 业务已经在几十个景点进行了布局，把算法

和硬件的最终销售对象扩展到了 C端。商业模式为两种，一

种模式是买断式的，算法和硬件一次性销售给景区；第二种

模式是运营分成的模式，这个模式有直接参与到景区的运营

层面，进行收入分成，目前已经有落地，这块业务的整个市

场空间较大，也为公司打开了新的商业模式。 

 

4.今年及明年物联业务的经营展望？ 

答：物联端这块业务去年大概一共 50亿的收入，海外是

20 个亿，国内 30 个亿。从今年的趋势来看整个国内在逐步

恢复，海外增速会更快一些。新的业务模式也在开拓的过程

中。上半年发布了 CV行业模型，有一些用户在推动落地，行

业的长尾需求因为技术的变革会逐步增加，同时模型服务这

样新的商业模式随着行业模型的成熟也将有机会逐步落地，

带动产业更广阔的市场空间。同时，公司在积极开拓与运营

商的合作，也入围了采购名录，排名靠前，形成更多的业务

增量点。 

 

5、 海外业务收入增长情况如何？  

答：公司海外业务过去几年逐年增长，今年较去年同期

有较明显提升，在北美地区、欧洲地区、东南亚地区、东北

亚地区收入占比相对高，增速比较快，也是比较重点发力的

区域。 

 

注：在交流活动中，我公司严格遵守相关规定，保证信息披

露真实、准确、及时、公平，没有发生未公开重大信息泄露

等情况。 

 



附件清单（如

有） 

无 

日期 2023年 8月 23日 

 


