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深圳市东方嘉盛供应链股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-010 

 

投资者关系活动类别 

 

特定对象调研 ☐分析师会议 

 

☐媒体采访 ☐业绩说明会 

 

☐新闻发布会 ☐路演活动 

 

☐现场参观 

 

☐其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人员

姓名 

叶华杰 深圳金鉴资产管理有限公司 

戴华琪 深圳润盈达投资有限公司 

陶北韵 深圳高盛基业创业投资有限公司 

杨政  

时间 2023年9月8日 10:30-12:00 

地点 深圳市福田保税区市花路10号东方嘉盛大厦6楼会议室 

上市公司接待人员姓

名 
董事会秘书 李旭阳 

 

 

 

投资者关系活动主要

内容介绍 

问题1：上半年实现归母净利1.27亿元，同比增长

24.52%，主要是哪些板块的影响，成本管控和新客户开

拓方面有什么体现，下半年的规划是什么样的？  

答：归母净利实现增长主要体现在两个方面，收入上升

以及成本下降，但公司出于防范风险考虑，优化客户和

业务结构，进行行业板块调整，筛选优化了一部分低毛

利的中小客户，上半年收入有一定减少，但是医疗健康

板块上半年实现收入8,075.48万元，同比增长155.98%，

消费食品板块上半年实现收入6,452.28万元，同比增长

79.27%，跨境电商板块收入和去年同期相比保持平稳，

消费电子板块收入较去年同期有所下降，但幅度不大。 



成本管控方面，公司2023H1营业总成本12.34亿元，同比

下降12.66%，其中销售费用2136.58万元，同比下降

22.98%，管理费用5106.67万元，同比下降9.62%；研发

费用542.36万元，同比增长5.57%。公司自疫情以来采取

的降本增效措施初见成效，一个是源自公司数字化战略

的推进成效，WMS、TMS精细化管理进一步升级推进，在

上海、深圳、重庆等多地DC仓库全面铺开，提高仓库运

营效率。投入仓库智能化增值加工流水线，将库内加工

作业全面自动化，大幅提高仓库的作业效率。另外是公

司运营层面，公司通过整合市场物流运力资源，逐步构

建公司运力池，优先新能源运力，推行绿色低碳供应商

体系。在项目物流、公路干线、仓网城配等不同的领域

实现灵活资源配给，结合内部供应链运输系统的实装，

有效降低业务中物流运输资源调配成本，强化了运输路

由管理、提升了费用结算效率；坚持公司供应链运营服

务4PL战略定位，深入客户产业链，集成供应链项下的各

类服务模块，为行业头部客户设计一体化的供应链综合

解决方案，不仅是为公司自身，也为客户日常的生产活

动带来可预见的运营成本降低及利润增长趋势。 

新客户开拓方面，公司上半年向深圳海关申请设立寄售

维修保税仓库已获批通过。七月初公司已经中标，将与

国际头部芯片光刻机厂商合作，共同在深圳建设寄售维

修保税仓库，为华南片区集成电路制造企业提供全天候

快速响应的光刻机寄售维修服务。新客户下半年会为公

司带来收入。 

下半年规划方面，公司将持续在高端进口酒类、生命科

技、跨境电商等垂直行业做到服务龙头，增加酒类加工

生产线，目前也在嘉兴和重庆等在建项目中提前规划重

点布局了丙一型仓库，为新能源车和电池的供应链做好



战略布局和资源储备。 

 

问题2：未来在仓储布局方面，公司有什么进展？ 

答：仓储建设方面，“一带一路”仓储网络战略布局落

地在加速推进。2023年是东方嘉盛基建项目井喷式的一

年，公司同时开工重庆、昆明、嘉兴、龙岗四地项目，

上半年按计划如期进入施工建设高峰期。在建项目仓储

面积合计约30万方，是目前经营面积的两倍，预计2024

年底竣工，目前还没有投入使用，但业务团队已经在前

期布局策划中。自有仓库比重的增加，一方面夯实供应

链网络布局的主动性和稳定性，将进一步增强供应链交

付能力，另一方面会降低公司的仓库租赁成本进而提升

盈利能力；特别是自有产权的高标仓库，对于锁定关键

客户整体业务有较大优势。 

 

问题3：请问公司在半导体领域供应链业务的的发展计

划？ 

答：公司上半年向深圳海关申请设立寄售维修保税仓库

已获批通过。七月初公司已经中标，将与国际头部芯片

光刻机厂商合作，共同在深圳建设寄售维修保税仓库， 

为华南片区集成电路制造企业提供全天候快速响应的光

刻机寄售维修服务。从深圳市的集成电路产业规划布局

来看，未来将形成“东部硅基、西部化合物、中部设计”

全市一盘棋的空间布局，计划到2025年，产业营收突破

2500亿元，东方嘉盛将努力把握这一重要机遇。 

 

问题4：未来公司的主要增长点在哪？ 

答：在食品领域细分的进口酒类，公司连续新签约几个

重要品牌商，随着大消费的逐步复苏，今、明年有望体



现供应链业务增量。此外，在生命科技、跨境电商行业

的同行客户拓展和延长服务链增值服务也能带来部分新

的增量。最后，公司一直在努力布局开拓新赛道的供应

链业务。如近期在光刻机供应链业务方面0取得突破，公

司也计划加速拓展新能源汽车及智能制造物流服务等。 

 

问题5：公司利润一直在上升，能否谈谈在人才保障方面

的举措？ 

答：公司坚持人才是企业核心资本的理念，与高校进行

深度合作，为公司在数字化转型升级过程中做好人才储

备；同时在新员工培养方面，实行导师制度，一对一带

教，培养了一批认可公司价值观的优秀人才，公司目前

强化在食品、医疗领域人才的引进，重点在数字化供应

链方向引进一批具有较丰富行业和项目经验的研发人

才，另外公司计划加强新能源汽车及智能制造领域业务

的开拓，会积极引入外部优秀团队。 

公司2022年已回购股份，未来将结合公司业务拓展的推

进及资本市场状况适时推出股权激励计划。 

 

问题6：现在资本市场低迷，是否会考虑给公司更多员工

给予股权激励？ 

答：公司坚持主营业务发展战略，运营平稳，股权激励

计划将配合公司新能源汽车及智能制造领域业务开拓引

进外部优秀团队实施，实现业务突破。 

 

问题7：公司在一级市场投资的企业已经上市，是否会考

虑在当前低迷市场进行二级市场投资？ 

答：公司一直以来坚持实施“一体化供应链服务纵深发

展”和“战略投资孵化”双轮驱动发展战略。公司致力



于成为国内领先的数字化4PL服务商，在高端进口酒类、

生命科技、跨境电商等垂直行业做到服务龙头，在夯实

存量主营业务的同时，会战略拓展及投资产业上下游项

目，二级市场投资方面公司持谨慎投资态度。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023年9月11日 
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