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证券代码：300145                                  证券简称：中金环境 

南方中金环境股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                        编号：20231019 

投资者关系 

活动类别 

√特定对象调研      □分析师会议 

□媒体采访          □业绩说明会 

□新闻发布会        □路演活动 

√现场参观          □其他  

参与单位名称及

姓名 

江苏泰斯鸿科技有限公司：唐  帅 

浙江朝景投资管理有限公司：戴阿跃 

浙江在赢资产管理有限公司：徐  蕾、魏  霄 

杭州锐稳投资管理有限公司：马伟俊 

杭州司渝资产管理有限公司：黄金武 

杭州优益增投资管理有限公司：范院勤、丁柏兴 

杭州履道私募基金管理有限公司：周  伟、应超波 

维金（杭州）资产管理有限公司：张  浣 

上海臻财私募基金管理有限公司：韩效夏 

北京方圆金鼎投资管理有限公司：冯浈浈 

上海川和正诺私募基金管理有限公司：余昊翔 

东北证券股份有限公司：蔡文清、朱学远、杨  曌、吉莉莉、柴

舒琳 

时间 2023 年 10月 17 日 14:00-16:00 

地点 中金环境子公司南方泵业行政楼三楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 

公司董事兼总经理：沈海军 

公司副总经理兼董事会秘书：徐金磊 

公司南泵事业部副总经理：丁亚云 

公司证券事务代表：夏奕莎 

公司子公司南方泵业营销中心技术支持部部长：齐 明 
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投资者关系活动

主要内容介绍 

本文中所涉及的未来计划、发展战略等前瞻性描述不构成公司对投

资者的实质承诺，敬请投资者注意投资风险。公司于 2023年 10月 17日

接待了投资者调研，公司与投资者交流内容如下： 

提问一： 就目前宏观经济情况来看公司业绩主要来自存量市场，请

问公司制造板块在未来营收或订单方面的保障有哪些？ 

答：公司的泵产品应用于环保水处理、暖通行业、给排水、工业应用

等领域。据统计，国内水泵行业市场规模近 2000亿元，行业集中度较低，

公司市占率仅 2%左右，仍有巨大的存量市场提升空间。同时，公司也在

继续寻求增量市场，随着国家“十四五”战略规划的部署，光伏、新能源

等新兴产业都对泵产品有着较大的需求。公司近几年坚持科技创新，对标

国际品牌，同时瞄准细分新兴领域深耕；此外，随着国产化替代的浪潮，

公司也在奋力抢占国外品牌的国内及国际市场份额。2023 年上半年，公

司泵产品在中东国家、俄罗斯等海外市场取得了不错的业绩，未来依然有

很大的增量空间。在开拓市场的同时，公司亦持续提高产品质量、提升产

品配置、加强售后服务等，进一步增强公司产品的竞争力。 

提问二：国外泵行业市场集中度较高，国内泵行业有 2000 亿左右的

市场，为何没有一家企业可以做到占据较高的市场份额？ 

答：伴随我国工业化进程，国内泵行业发展起步较晚，行业生态长期

呈现小而散特点，而国外品牌如德国的 KSB成立于 1871年、日本的荏原

成立于 1912 年、丹麦的格兰富成立于 1945 年等，久的至今已有百年历

史，相比国内同行业企业，国外行业龙头经过长期的发展相对成熟，产品

系列和覆盖行业范围更广泛，品牌优势和研发优势突出，复制扩张能力较

强，使他们占据了全球范围内的高端市场，成为了综合性泵业集团。 

公司立足打造民族泵业品牌企业，深耕泵行业已三十余年，研发水平

在国内同行业名列前茅，产品定位行业中高端市场，核心产品与国外产品

相比已具备较强的竞争力，凭借高性价比优势、广泛的直销网络和日益增

强的品牌效应，伴随国产替代进程，近年来营收、利润及可持续发展能力

始终保持稳健向上态势。 

提问三：公司的研发情况如何？ 

答：公司长期注重研发投入，研发投入占营收比重处于行业领先水

平。截至 2023 年半年度，公司及子公司获得发明专利 60 项、实用新型

专利 400 余项、外观专利近百项，为科研技术成果转化奠定了坚实的基

础。公司目前已经具备完善的泵产品研发体系，公司与浙江大学等高校进

行产学研合作，立足在中高端泵产品研发上长期深化合作，新产品推出速
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度不断加快；此外，公司不仅在国内有研究院，在国外也设有两大研发中

心，技术上对标国际水泵巨头，积极响应国家推行的双碳、一带一路、国

产化替代等国策，持续向世界输出中国优质产品。 

未来，公司在继续加大研发投入的同时，更加注重绿色节能产品的研

发和技术运用，积极部署、关注、研发新兴产业领域的产品应用。公司计

划在下个月召开新产品发布会，敬请关注。 

提问四：请介绍一下公司泵产品在南极科考中心项目的应用情况？ 

答：南极科考项目当时的难点主要在于低温运行，现在泵行业已经攻

克这个问题。当时公司是较早接触相关产品的，也是在摸索中前进。公司

主要优势还是科技方面有硬实力，不断提高产品质量、管理水平，成为客

户高度信赖的环境装备与技术服务提供商。 

提问五：了解到公司泵产品还涉及到海水淡化领域，请问公司目前

在海水淡化领域取得了哪些突破？ 

答：为解决淡水资源紧缺问题，公司自 2006 年开始研究海水淡化高

压泵的研究与开发，承担了浙江省第一批重大科技专项重点项目之一，并

于 2009年顺利完成。2009年公司开始承担了国家科技支撑计划项目“日

产 10万吨级膜法海水淡化国产化关键技术开发与示范”中的“海水淡化

高压泵开发”课题，并于 2014 年完成 “海水淡化高压泵开发”课题验

收。公司自主研发设计的海水淡化泵目前单台泵日处理量在国内同行中

相对较高，且规格较为齐全。 

提问六：公司泵类业务的下游客户的主要状况和结构是怎么样的？ 

答：公司泵类业务 2022年以前的客户主要分布于环保水处理、暖通

空调、给水排水、石油石化、钢铁能源、工业应用、食品制药等行业，随

着市场的发展变化，公司客户结构也在不断优化，其中风电、光伏、储能、

硅材料、半导体、氢能源、锂电池、电动汽车等新能源行业的快速发展，

对公司主打 CHL、CHM、 CHLF等系列产品的销售均具有积极的促进作用。 

提问七： 公司今年再融资的资金主要用于哪方面？ 

答：主要用于支持公司主业泵类业务的发展。随着公司泵类业务的快

速发展，现有生产能力以及场地已逐渐难以满足公司订单交付需要，2021

年公司启动德清智能制造基地项目建设，立足打造泵行业智能制造标杆

工厂的建设目标。该项目建成后，公司泵产品产能、智能制造水平、产品

稳定性都将大幅提升，预计将对公司经营业绩产生积极影响。 

提问八：公司的德清智能制造基地建成后，预计对公司在人员、业绩

等方面会产生什么样的影响？ 
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答：德清智能制造基地拥有大量的自动化生产线，将在一定程度上减

少对生产人员的依赖性。项目建成后可在一定程度上缓解目前的人工成

本及租金的压力，预计对业绩会有正向影响。 

提问九：公司 2023 年上半年的应收帐款有 12 亿左右，请问公司如

何应对应收账款的坏账风险？ 

答：公司应收账款余额较大主要系以下三个原因：一是受环境治理类

业务特点的影响，公司前期投资的环境治理类项目陆续进入运营付费期，

且约定回款周期较长；二是勘察设计、环保咨询类业务客户主要为政府平

台等，近年地方财政的资金压力较大，回款较慢；三是泵类业务客户群体

从以往的配套客户延伸至终端客户，而终端客户的验收周期、施工周期、

回款周期都相对较长。 

公司正在加大应收账款的回收力度，制定了相应的应收账款回收考

核办法，并在客户选择上重点开发信用良好、财务状况良好的客户，同时

针对应收账款超时拖欠行为采取相应的法律途径“应诉尽诉”，尽可能防

范应收账款的回收风险。 

附件清单 无 

日期 2023年 10月 17 日 

 


