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证券代码：002757                                    证券简称：南兴股份 

 

南兴装备股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2023-IR010 

投资者关系活动 

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观  

□其他 

活动参与人员 

参会机构投资者详见附件清单 

董事会秘书：叶裕平先生 

财务总监：李冲先生 

副总经理：何健伟先生 

国际销售总监：刘国祥先生 

证券事务代表：王翠珊女士 

时间 2023 年 10 月 31 日 10:00 

地点 公司会议室 

形式 线下交流 

交流内容及具体问

答记录 

调研人员参观了公司展厅、生产车间后，公司领导

介绍了公司的基本情况，并就公司经营情况、行业情况

等与调研人员进行了深入交流。主要内容如下： 

一、在房地产周期的影响下，公司业绩保持增长的

原因 

1、公司坚持研发创新，持续升级产品性能和提高产

品质量，产品性能已经接近或达到进口品牌的产品性能，

进口替代趋势明显； 

2、存量房二次装修等对家具的刚性需求使得下游家

居头部品牌企业扩充产能、腰部品牌企业更新设备，同

时，板材、建材、陶瓷卫浴行业等跨界企业的新进，都
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有效带动了设备的销售； 

3、在海外市场方面，公司的产品力不断提升，得到

海外客户的充分认可，同时公司开拓了专业且有知名度

的经销商，海外销售网络不断扩大； 

4、公司的品牌、品质、服务和口碑在行业中处于领

先地位，市场份额不断提升。 

二、专用设备的海外市场销售情况 

海外市场的销售主要通过经销商销售方式，目前海

外销售收入占专用设备业务收入约为 20%，主要集中在

金砖国家、南美洲等市场。海外市场属于尚未完全开发

的阶段，还有较大的挖掘空间，未来将重点开拓东南亚、

欧洲、南美和北美市场。 

三、专用设备的进口替代 

随着定制家居的快速发展，家具厂商对设备的要求

越来越高，公司产品的性能已经接近进口产品的水平，

而价格只有同类产品的 1/2 或 1/3；此外，在产品交付和

售后服务方面，公司能够快速响应，得到客户的充分认

可。 

四、专用设备业务的核心竞争力 

1、在产品力方面，公司产品品类齐全、系列丰富，

具备较高的柔性加工能力，产能效率高、稳定性好，极

大地满足家居企业的需求；而且公司产品性能达到进口

产品水平，智能产线可以完全实现进口替代； 

2、在品牌效应方面，公司在专用设备行业已经有 27 

年的历史，行业知名度高，品牌美誉度不断提升；                                                                                                              

3、在渠道建设方面，通过总部项目销售、区域经销

商、海外经销商分别建立了覆盖全国和面向海外的全方

位、多层次的销售服务网络。公司有超过 200 家销售服

务中心，产品畅销多个国家和地区； 

4、在制造加工方面，公司在专用设备行业已经有 27
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年的历史，通过配置国际领先的大型加工设备与自行研

制工装夹具相结合的方式，使公司现有生产设备达到了

先进性和实用性的结合。公司采用严格的工艺控制流程，

确保了产品的品质和稳定性。 

五、专用设备业务的市占率情况 

目前，专业设备行业竞争格局分散，技术变革下行

业优胜劣汰加剧，行业集中度有望持续提升，公司作为

国内板式家具生产设备的领军企业，对于未来在市场竞

争中保持优势地位充满信心。 

六、专业设备业务未来的发展规划 

公司立足板式家具装备制造行业，持续进行研发创

新，不断丰富产品系列，满足客户对家具生产自动化、

智能化、柔性化的需求。公司坚持“家居智能制造工业

4.0 生产线和整体解决方案”的发展策略，致力于成为国

际领先的提供家居智能制造系统解决方案的专业提供

商。 

七、专用设备的产能情况 

公司现有产能利用率较高，未来会根据市场的需求

情况，考虑产能扩张，从而进一步提升市场占有率。 

八、唯一网络的基本情况 

上市后公司为了进一步提升公司抗风险能力以及盈

利水平，公司并购了唯一网络，唯一网络超额完成业绩

对赌。2018 年至 2022 年，唯一网络营收的复合增长率

高达 49.86%。公司两大业务齐头并进。 

公司自建的数据中心有两个，自建机柜约 4700 个，

志享数据中心的上架率约 80%，客户包括互联网头部企

业等多家知名企业，客户结构健康，上架率比较平稳。

近几年中国互联网市场的高速增长，云办公的普及，为

唯一网络带来了新的机会；唯一网络在原有的业务基础

上延伸到云联网业务；此外，公司与三大运营商深度合
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作，业务粘性不断增强，在全国范围内运营边缘数据中

心节点超 80 个，覆盖国内近 20 个省 30 多个地市。未

来，唯一网络围绕“云-网-边”整合产品生态，致力服务

行业企业数字化转型。 

关于本次活动是否

涉及应披露重大信

息的说明 

否 

活动过程中所使用

的演示文稿、提供

的文档等附件（如

有，可作为附件） 

参会名单 
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附件清单：参会名单 

序号 机构名称 参会人员 

1 中财招商投资 朱伟 

2 纽富斯基金 谢梁俊 

3 前海创赢投资 田梅 

4 前海德云资产 邹佳欣 

5 前海君恒资产 邓金辉 

6 前海君恒资产 任小希 

7 前海金鉴资产 喻玉龙 

8 前海金鉴资产 温振亚 

9 前海金鉴资产 叶华杰 

10 深圳景元天成投资 邓志锋 

11 华尔惠达基金 陈永豪 

12 广州胜冠投资 韩兴凯 

13 宁波若汐投资 曾雨成 

14 南通熙宁投资 邓绍伟 

15 广东旺朋资产 董万强 

16 广东瑞枫资本 欧伟书 

17 东莞玖月资产 王延飞 

18 东莞玖月资产 叶晓丹 

19 复昇投资 王惠娴 

20 聚众鑫创投资产 彭建彬 

21 众盈基金 邱镇良 

22 利异投资 卢凯锋 

23 洛轩资产 黄书月 

24 洛轩资产 黄展其 

25 七鼎资本 陈喜志 

26 七鼎资本 林晓燕 

27 远东宏信 马良 

28 远东宏信 沙文龙 
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29 金股证券投资 曹志平 

30 德邦证券 田思聪 

31 国信证券 赵洋 

32 中山证券 斯大棋 

33 中山证券 许绍贤 

34 深圳上市公司并购协会 魏文涛 

35 瑞洪财税 邓继洪 

36 惠州中洲 邓瑞辉 

37 东莞私募基金业协会 张晓华 

38 东莞私募基金业协会 王加进 

39 东莞私募基金业协会 黄俊浩 

40 东莞私募基金业协会 张蓉 

41 中信建投证券 黄晓其 

42 中信建投证券 李武杨 

43 中信建投证券 廖健成 

44 中信建投证券 莫振邦 

45 中信建投证券 邓晓雯 

 


