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南兴装备股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2024-IR001 

投资者关系活动 

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

其他（电话会议） 

活动参与人员 

华夏基金：吕佳玮、王晓李、邓寒 

国金证券：满在朋、李嘉伦 

中交资本：赵博 

董事会秘书：叶裕平先生 

证券事务代表：王翠珊女士 

时间 2024 年 1 月 3 日 15:00、16:30 

地点 电话会议 

形式 线上交流 

交流内容及具体问

答记录 

公司领导介绍了公司和全资子公司广东唯一网络科

技有限公司的基本情况，并就经营情况、市场情况和行

业情况等与调研人员进行了深入交流。主要内容如下： 

一、专用设备业务增长较快的原因 

1、上一轮扩充新增的大量设备在近两年进入更新高

峰期，叠加产品的性能和效率有较大的提升，家居企业

对设备更新换代的需求旺盛； 

2、下游家具行业对设备智能化、柔性化程度的要求

越来越高，有效带动了需求的增长； 

3、板材、建材、陶瓷卫浴行业等跨界企业的新进，

有效带动了设备的销售； 

4、得益于公司产品性能和质量的不断提升，产品性



能已经接近或达到进口产品的水平，部分产品性能甚至

超越进口产品，而价格只有同类进口产品的 1/2 或 1/3，

进口替代已是大势所趋。 

二、专用设备未来产能的规划 

公司目前经营状况良好，产能利用率较高。为进一

步优化公司的生产布局，促进公司生产经营的发展以及

经营效益的提升，公司拟投资建设智能装备生产基地项

目。 

本次投资的项目所在地毗邻公司在东莞现有的两大

制造基地，符合公司的战略发展布局，有利于公司资源

的合理配置，进一步扩大公司对高端家具装备的生产能

力，提高产品的生产效率和质量，满足下游板式家具制

造企业对机械设备的市场需求，提升公司市场份额，从

而进一步发挥规模经济效应，以达到公司持续稳健经营

并不断提高利润水平的目的，巩固公司在行业内的地位，

为公司未来持续发展奠定坚实基础。 

三、专用设备的销售网络建设 

公司通过总部项目销售、区域经销商、海外经销商

分别建立了覆盖国内外销售服务网络的超过 200 家的销

售服务中心。公司始终与经销商伙伴保持良好的合作关

系，持续加强对经销商渠道的关注和建设，向经销商提

供全面系统的销售培训和技术支持，以不断提升经销商

的销售和服务能力，为客户提供快速便捷的优质服务。

未来，公司将在国内外持续引入更优质的经销商，进一

步提升公司品牌力及国际影响力，进一步提高市场占有

率。 

四、专用设备的海外销售情况 

随着公司的产品力不断提升，国外客户对公司品牌

的认可度越来越高，产品出口量不断创历史新高。公司

将继续开拓海外市场，持续扩大销售网络，未来将重点



开拓东南亚、欧洲、南美和北美市场。 

五、数据中心的情况 

唯一网络以粤港澳大湾区为中心点，以国际领先标

准先后自建唯一网络志享（华南）和东莞沙田两座绿色

数据中心，目前自建机柜约 4700 个。同时，与三大运营

商深度合作，在全国范围内运营边缘数据中心节点超 80

个，覆盖国内近 20 个省 30 多个地市。 

数据中心广泛服务于人工智能、互联网、数字娱乐、

政企、金融、电子商务、教育、医疗、物流、智能制造

等多个领域。志享数据中心的上架率约 80%，客户结构

健康，上架率比较平稳；南兴云数据中心自建机柜目前

正在按计划上架中，积极寻找优质客户，逐步提高上架

率。 

六、IDC 及云计算业务的发展规划 

唯一网络聚焦国家数字经济发展战略规划，结合公

司在数据中心、云网服务领域的多年沉淀与核心优势，

为客户打造适应数字经济发展需要的坚实数字经济基

础，助力企业高质量发展。公司将密切关注行业动态和

新技术发展，并积极寻求与业内有 IDC、云计算业务需

求的企业开展多方位的合作，同时针对客户应用痛点的

需求，提供适应客户需求的一站式产品化服务或定制化

解决方案，持续推进公司云计算及数据中心等数字基础

设施的建设及推广运营。 

关于本次活动是否

涉及应披露重大信

息的说明 

否 

活动过程中所使用

的演示文稿、提供

的文档等附件（如

有，可作为附件） 

无 

 


