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江西同和药业股份有限公司投资者关系活动记录表 

证券简称:同和药业                 证券代码:300636                 编号:2024002 

投资者关系活动类型 

特定对象调研  □分析师会议 

□媒体采访      □业绩说明会 

□新闻发布会    □路演活动 

现场参观      □其他( )  

参与单位名称及人员姓名 

华创证券 王宏雨 

湘财基金 张泉 

平安资管 俞冰 

博时基金 张之瑞 

东方红资管 徐宏 

时间 2024年1月10日11:00 

地点 公司会议室 

公司接待人员姓名 
庞正伟（董事长、总经理）、周志承（副总经理、董事

会秘书） 

投资者关系互动／主要内容

介绍 

调研人员实地查看了公司二厂区一、二期工程的实

施进度，一期4个车间已处于试生产状态，二期主要包括

7个生产车间、1个质检研发楼，建筑均已封顶，开始外

墙装饰工程。调研人员参观了二厂区部分车间、生产管

理中心、安全控制中心、环保设施等。 

接下来进入投资者提问环节： 

 

1、问：公司2023年的业绩及对2024年的预期如何？ 

答：预计2023年收入与去年基本持平，具体数据以审计

报告为准。 

预计2024年成熟品种板块比2023年会有增长，能恢

复到与2022年接近的规模；CDMO板块整个行业都不太景

气，预计2024年相对2023年不会有多少增长；内销板块

2024年还是会保持一定幅度的增长；新品种板块2024年

较乐观。 

我们预计2024年四个业务板块中的三个都有增长，
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对2024年实现一定幅度的收入增长还是比较有信心。 

 

2、问：2024年收入增长最主要的增量来源是？ 

答：最主要的增量来源是新产品板块。2023年新产品在

高端市场还未放量，增长主要来自于新兴市场，对新兴

市场的销售受到客户外汇支付能力的影响较大。预计随

着美元加息结束，新兴市场外汇支付情况会真正好转。

在此背景下，2023年前三季度新产品实现销售收入2.49

亿，仍然同比增长高达71%。 

预计2024年新产品专利在高端市场陆续到期后，高

端市场开始放量。 

 

3、问：CDMO行业不景气，公司做CDMO的装置可以用来生

产原料药吗？ 

答：可以的，公司原料药和CDMO的生产装置是通用的。 

 

4、问：公司成熟品种未来的销量会受到印度冲击吗？与

印度有竞争的品种谁的成本更有优势？ 

答：虽然印度的加入让竞争更为激烈，但我们对自己的

技术和成本端控制有充分的信心，我们有的产品是直接

卖给印度本土企业，充分说明同和的成本竞争力。目前

来看，我们的成熟品种没有受到来自印度的冲击，成熟

品种的订单减少，主要是由于下游用户去库存的影响，

并非由于竞争对手抢了订单，还是会回归常态。 

我们认为我们的工艺成本应该会比印度更有优势，

但是因为我们的生产装置更好、环保要求更高、用工成

本更高，所以在这几方面印度药企的费用会比我们低一

些。但印度在环保及用工方面的低成本也是短期的，不

可能长期持续下去。 

 

5、问：预计成熟品种2024年的毛利率情况如何？ 

答：2023年成熟品种价格下行对公司收入带来一定影

响，但由于上游原材料价格也同时下行，总体而言对毛

利率影响不大。2024年成熟品种去库存的影响好转之
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后，预计销量会比2023年高，毛利率也会相应提升。 

 

6、问：2024年的折旧情况如何？ 

答：二厂区一期的试生产完成时间已延至2024年6月，一

期工程整体折旧是7000万元左右，之前已经计提了1000-

2000万元，2024年会从下半年开始计提，金额为3000万

元左右。 

 

7、问：成熟品种加巴喷丁的销售爬坡情况？ 

答：加巴喷丁2023年四季度发货量已经有明显增长，但

是大单的增长还是要等到2024年，预计2024年加巴喷丁

的发货量会比2023年有较大的增长，我们的目标是800-

1000吨。 

 

8、问：公司CDMO业务的毛利率有多少？2024年的展望？ 

答：公司CDMO业务的毛利率在40%以上；按目前的行情来

看，2024年CDMO业务收入的增长有限。 

 

9、问：公司新产品板块的收入何时会超过成熟品种？ 

答：大概率2024年公司新产品收入就会超过成熟品种。 

 

10、问：公司的新品种生命周期有多长？ 

答：不少原料药品种生命周期长达几十年。比较典型的

如卡马西平，从上世纪八十年代至今已经40多年了，这

个品种的需求量一直都没有下降。 

附件清单（如有） 无 

 


