
通化金马药业集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 
                                                             编号：2024-1 

投资者关系活动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 
□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

√现场参观            √其他（电话会议） 

参与单位名称 

广发证券 李安飞， 观富资产 杨洁 
中金公司 屈潇逸 徐紫慧 

中信证券 陈竹 朱家成 

久银投资 唐斌，太和东方 李天赐 

东北证券 刘宇腾 郑舒泽 

海通国际 袁艺琳，申万宏源 仰佳佳 
宏道投资 李永 

时间 2024 年 1月 31 日 

地点 通化金马会议室、腾讯会议 

上市公司接待人员 

董事长：    张玉富 

董事会秘书： 贾伟林 

副总经理：   荆宇 

副总经理：   王欢 

副总经理：   于军 

形式 现场交流和电话会议 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

一、新药申报注册的进度和预计审批时间？ 

答：新药注册工作有专业的注册团队，当下按照国家新药

注册审批的法律、法规的程序，正在按照步骤、按照时间

表有条不紊地推动注册工作。 

二、产品在国际化方面的一些考虑？ 

答：在重要的商业区域，比如美洲、亚太以及欧洲的部分

区域，可能考虑采用里程碑的合作方式。在其他区域会采

用授权输出的方式来解决国际化输出过程中当地临床试

验和商业化资源的协调问题。新药国际化的方向和计划已



经在企业的考虑范围内。 

三、专利保护情况如何？ 

答：目前通过多种方式建立整体的专利护城河，来保证在

未来一定时期的独占权。一方面对化合物的的晶型申请了

专利保护；另一方面申请了国际 PCT 专利保护，并已获得

欧盟、日本的许可，在美国也已经进入实质审查阶段；三

是剂型的研发储备，已经在控释和透皮技术上调研立项。  

四、请公司简要介绍后续的定价策略？ 

答：定价是一个综合考量的问题，定价既要考虑到企业的

经营利润，更要考虑到企业的社会责任。主要基于三大原

则，第一个基于药品经济学和患者可接受、医生能认可的

角度，综合考虑国谈和医保对价格的接受空间制定价格；

第二个要综合企业在研发过程中的投入成本以及商业化

的运营成本，保证合理的利润空间；三是要考虑未来商业

化国际化输出时，价格的合理性和可比性。 

五、公司为新药未来商业化已经做了哪些准备和规划？ 

答：公司正在为将来的商业化提前做充分的准备工作。目

前已经逐渐开展专业化的商业团队组建工作。相比一般性

的研发企业，金马作为一家老牌医药上市公司有其特点，

经历并适应中国本土营销市场多年的变化，产品可以迅速



导入现有的销售体系和渠道当中。同时，结合新药的学术

特点，推进销售模式的升级创新和学术创新。 

关于本次活动是否涉
及应披露重大信息的

说明 

本次活动未涉及应披露重大信息 

活动过程中所使用的

演示文稿、提供的文

档等附件（如有，可

作为附件） 

无 

 


