
股票代码：300249                               股票简称：依米康 

依米康科技集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：20240423 

投资者关系活动类

别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人

员姓名 西南证券：叶泽佑 

时间 2024 年 4 月 23 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员

姓名 

董事会秘书：叶静 

证券事务代表：吴慧敏 

投资者关系活动主

要内容介绍 

Q1：公司目前液冷的进展如何？ 

A：公司已成功完成浸没式液冷产品的开发，并在中

东地区成功投运首台套 NetLiq200 2.0 液冷升级版产品。

此产品采用先进稳定的模块化集装箱方案，以整体模块

化思路，从服务器到冷源进行统筹设计，从供电、散热

到结构尺寸进行综合考量，实现液冷系统数据中心的模

块化交付，以即插即用的连接方式，比传统安装节省 50%

的安装时间。 

液冷 NexLiq200 2.0 产品涉及多项发明专利，如箱体

爬梯结构、箱内电缆线插座结构、坦克箱门结构、照明

灯和电缆线共用的安装结构、浸没式液冷技术等。同常

规液冷集装箱相比，这些新技术的应用极大提升了集装

箱性能，使系统具备更高的可用性和性价比，单台容量

可达 2MW，密度提升 50%以上。独创浸没式液冷集装



箱温控技术，按需选择运行模式，通过监测各个路由段

液体温度，实时智能调节器件运行状态，单台服务器最

高运行功率可达 6kW，同时可确保设备的稳定性和可靠

性。 

公司液冷系统一体化解决方案的首次出海，展示了

依米康在全球范围内提供高效、可靠和环保的数据中心

解决方案的能力。 

 

Q2：公司对液冷的看法？ 

A：数字经济持续快速发展，数据量激增与 AIGC 跨

越式发展，均对算力基础设施提出了更高要求；同时，

当前以数据中心为代表的服务器集群的高耗能现象、散

热表现有待改进与提升，也在推动行业采取更先进、更

绿色的温控手段。液冷这一温控手段，并非新鲜产物，

上世纪 60 年代就已出现，只是在应用的经济性、适用性

上，并未成为算力温控的主要手段（风冷手段可有效解

决当时的算力散热需求）。在散热效率上，液冷较风冷

有较大提升；可以满足算力大幅增长的高能耗、高散热

的要求；伴随数字经济、AI 技术应用的推进，液冷赛道

未来将持续发展。公司在 20 多年的温控业务领域的发

展中，积累有各种温控技术，包括风冷、液冷等，公司

十分重视相应的发展机遇，也将不断创新，以拓展应用

场景，打开新市场。 

 

Q3：公司未来液冷的规划？ 

A：公司将在技术研发与创新方面持续投入，以保持

现有显著优势。在牢固掌握自然冷却散热、液冷技术、

无水制冷方案、间接蒸发冷却技术等关键技术的基础

上；积极筹备拓展其他领域的温控方案，如与重要战略



客户联合开发浸没式液冷产品，预计将于 2024 年上半

年进行产品测试。 

 

Q4：继公司 2023年剥离江苏亿金后，公司 2024 年

一季度实现扭亏为盈，公司对 2024 年的业务规划是什

么？ 

A：2024 年一季度，公司实现营业收入 25,175.40 万

元，较上年同期增加 162.09%；实现归属于上市公司股

东的净利润 522.31 万元，较上年同期增加 123.45%。 

历经非强相关业务的逐步剥离，公司已聚焦数字基

础设施全生命周期绿色解决方案服务商的主业。2024 年

公司将进一步强化关键设备、智能工程、软件业务和智

慧服务的无缝衔接，进一步整合、优化营销、运营和后

台管理团队，以有效实现资源的横向打通和整合，持续

巩固、强化数字基础设施全生命周期绿色解决方案服务

商的市场地位，延续一季度的盈利态势。 

 

Q5：公司 2024年的经营思路是什么？ 

A：公司处于数字经济这一中国式现代化的关键赛道

中，国家双碳战略也为依米康提供了多维度和跨行业的

大体量市场，公司秉持客户需求为上，解决场景和行业

目前痛点问题来构建未来可持续发展能力的战略定位，

自 2024 年起，依米康将着力于经营能力上的三大维度

的打造： 

（1）第一个维度，构建和持续提升依米康的综合能

力。围绕场景和全生命周期，包含技术研发、产品制造、

实施交付、智慧服务以及整个行业标准的制定，构建专

业的能力中心， 用技术和产品及服务，提升客户价值和

满意度，实现盈利。 



（2）第二个维度，建立高绩效组织和高效率运营体

系。在全目标市场中和伙伴一同建立生态链，发挥各自

优势，提升端到端的运行效率。内部强调价值贡献，加

强精细化管理，提升企业的数字运营水平，完善和释放

依米康柔性制造的能力，最大程度满足目标行业和重点

客户的定制化需求。加强学、研、产、商的协同效应，

实现技术转化成产品而最终服务于客户的价值需求。基

于整个集团的发展，以及整个行业上下游市场的状态，

提供一个最精密的运营管理模式。 

（3）第三个维度，综合维度去构建依米康真正的差

异化。综合的维度中，最重要的是我们可以比客户更了

解行业趋势，更了解客户的需求，依米康未来一个核心

的转型就是以智能管理和智能服务作为抓手，与客户共

同探讨未来，以场景来定义解决方案，解决客户的痛点。 

同时，我们也认识到，依米康的制造能力、技术能力

不仅仅是围绕数据中心，而是围绕温控的基础设施、围

绕智能化和综合的服务管理。2024 年，公司也将重点优

化业务结构、提升业务质量和持续性。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 4 月 24 日整理 

 


