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机构调研纪要 
 

 

会议目的 2024年第一季度业绩交流会纪要 

参加人 

交流机构 

广发证券  中信证券  方正证券  正圆基金 

瑞华投资  弘鼎投资  潼骁投资  申万宏源证券 

西部证券  天风证券  民生证券  中信建投证券 

淳厚基金  格林基金  红筹投资  东方睿石投资 

东吴证券  安信证券  华安证券  西部利得基金 

华创证券  华福证券  贵源投资  摩根士丹利 

禧悦基金  中意资产  伟晟投资  嘉合基金 

英搏尔 

梁小天  副总经理、财务总监  

邓柳明  副总经理、董事会秘书  

卢  平  投资者关系总监 

会议地点 网络方式 日期 2024-04-25 

讨论纪要 

说明： 

本次会议就行业和公司的基本情况进行介绍，并与投资者进行了业绩及相关问题的沟通交流，在此将会
上的问答环节做如下记录。 

 

 Q & A 

■Q：目前新能源汽车动力系统行业的竞争环境如何，公司有哪些应对措施？ 

■A：新能源汽车动力系统行业的竞争依然较为激烈，而公司作为业内知名的第三方供应商，凭借在电
控、电源系统、电驱系统领域较为全面的产品矩阵，展现出了较高的市场适应性和灵活性。公司不仅与各大
车企保持着紧密的合作关系，还共同致力于动力系统产品的深度研发与创新。 

公司不断优化质量、成本、交付和服务等核心竞争要素，确保为客户提供卓越的产品体验。同时，在产
品设计与技术创新方面，公司也不断推陈出新，为合作车企创造价值，最终将竞争力强、性能优越的产品呈
现在消费者面前。 

 

■Q：公司 2024 年第一季度主要产品收入构成是怎么样的？毛利率比 2023年低的原因是什么？ 

■A：公司在 2024年一季度的表现强劲，实现营业收入达到了 4.74亿元，同比增长高达 83.8%。从产品
构成来看，电机控制器实现了 1.41 亿元，电源总成达到 2.29 亿元，而电驱总成则为 0.87 亿元，其他 0.18
亿元。 

与 2023年相比，公司产品毛利率有所降低，这主要受到春节期间公司未开工影响，固定成本分摊使得公
司毛利率面临一定压力。同时，新能源汽车市场的激烈竞争，部分产品价格年度下调也对毛利率造成了一定
影响。公司持续强化成本管理，随着研发技术降本和供应链降本的落实，可以消化部分产品年降的影响。 

 

■Q:公司电源系统的订单情况和价格趋势如何？ 

■A: 在电源系统方面，公司产品不仅以电源总成的形式出货，其还是公司多合一驱动系统的核心组件。
公司电源系统的产销量稳居第三方供应商的前列。尽管市场竞争激烈，产品价格面临年度下调的压力，但公
司通过优化生产管理流程、与供应商联合进行器件开发以及不断推进研发技术创新以降低成本等措施，保持
了产品的良好发展趋势。这些举措不仅提升了公司的竞争力，也为客户提供了更加优质的产品和服务。 

 

■Q:公司新产能的建设进度怎么样？现有产能利用率如何？ 

■A: 珠海总部正积极推进自动化产线的建设，已投入扁线电机产线、三代电源自动化产线以及动力总成
总装线等先进设备，目前这些产线的产能利用率保持在较高水平。同时，山东基地主要聚焦于满足 A00车型
和非道路车辆产品的市场需求，我们将根据客户的订单情况，逐步增加设备投入，确保生产能力与市场需求



                                                                                                                                                                                                                                                                        

珠海英搏尔电气股份有限公司 

相匹配。 

此外，珠海三期智能工厂项目已顺利完成主体建设，并有望于 2024年底建成并投入生产。这一重要举措
不仅彰显了公司在产能扩张和技术升级方面的坚定决心，也将为公司未来的发展注入强大的动力。 

优质产能和自动化产线的建设，是赢得现有客户信任以及吸引潜在客户项目定点合作的关键所在。随着
公司产能储备的不断增强和装备自动化水平的持续提升，生产效率将逐步提高，进一步增强公司的盈利能力。 

 

■Q:公司对 Evtol 等电动飞行器行业发展如何看待，电推进系统领域电机电控产品与公司现有产品有没
有技术共性？ 

■A: 公司深耕新能源产业，密切关注低空经济领域中整机电动化的发展动向。鉴于电动飞行器电机、电
控产品与公司现有产品在性能要求上存在较大差异，公司积极与通航企业、Evtol 领域公司及拥有车企背景
的整机厂商展开了技术研讨，在电机、电控产品集成方案的创新设计以及实验测试能力等方面已积累了一定
的基础。  

低空飞行器行业发展尚处于初期阶段，差异化的应用场景，技术方案的迭代迅速，使得整机构型逐渐趋
于收敛，对电推进系统轻量化和小体积有着明确的需求，这为电机、电控系统的集成化、平台化开发提供了
良好的契机。为此，公司从科技项目攻坚和电驱动系统产业化落地两方面入手，紧密关注并跟随行业的每一
步发展。 

 

■Q:公司未来 3-5年的发展目标是什么？ 

■A:新能源汽车动力系统集成化发展，是动力系统产业的一场变革，动力系统市场空间将达到千亿级别
规模。随着我国新能源汽车和产业链的竞争力不断提升，巨大的市场需求将催生世界级的动力系统龙头企业。 

公司持续专注于新能源汽车动力系统的研发、生产，在人力资源建设、核心产品研发、产品平台化建设、
自动化装备、产能储备等方面做了大量投入，为整车企业提供高性能、低成本的汽车核心零部件。公司希望
用“产品力”为整车创造价值，通过 3-5 年的持续努力，获得国际知名车企的产品配套，成为国内领先的动
力系统供应商。 

 


