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滁州多利汽车科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 
                                                  编号：2024-003 

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研        分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观 

 其他（电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

天风证券、西部证券、国泰基金、汇丰晋信基金、华夏基金、博时基

金、景顺长城基金、嘉合基金、泓德基金、上银基金、方正富邦基金、

鹏扬基金、富荣基金、银河基金、太平洋资管、兴银理财、亚太财险、

聚鸣投资、混沌投资等 34 位投资者（排名不分先后） 

时间 2024 年 4 月 30 日(周二)下午 14:00 

地点 电话会议 

公司接待人员 董事、董事会秘书张叶平，证券事务代表何世荣 

交流内容及具体

问答记录 

一、公司 2023年度和 2024 年第一季度经营业绩介绍 

2023 年，汽车行业稳步增长，公司持续优化工艺流程、自动化智

能化程度进一步提升。公司实现营业收入 39.13 亿元，同比增长

16.62%，归属于上市公司股东的净利润 4.97 亿元，同比增长 11.05%，

归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润 4.77 亿元，同比增

长 7.60%。 

2024 年第一季度，公司实现营业收入 7.80 亿元，同比下降 5.53%，

归属于上市公司股东的净利润 1.15 亿元，同比增长 7.83%，归属于上

市公司股东的扣除非经常性损益的净利润 1.10亿元，同比增长 9.16%。 

详细的 2023 年度和 2024 年第一季度经营业绩情况请参看公司披

露的《2023 年年度报告》和《2024 年第一季度报告》。 

二、投资者问答 

公司就投资者在本次交流会中提出的问题进行了回复： 

1、请问公司目前主要的客户有哪些？2023 年度新拓展的客户有

哪些？ 

公司目前主要的客户包括特斯拉、理想汽车、蔚来汽车、零跑汽



车、上汽集团、上汽大众、上汽通用等整车制造商和新朋股份、上海

同舟等汽车零部件制造商。2023 年，公司新增的客户主要有比亚迪等。

2024 年度，公司将积极拓展新客户、新产品，持续完善客户结构，提

高市场竞争力。 

2、请问公司 2024年度的经营计划是什么？如何保持竞争优势？ 

2024 年，公司将以市场需求为导向，立足于主业，紧抓汽车工业

转型升级和结构调整的历史机遇，通过持续的研发创新、生产技术工

艺改造升级以及模具研发能力提升，实现公司生产效率进一步提升及

产品质量升级；扩大生产规模，优化产能布局，积极开发新客户并建

立紧密合作关系，提高市场竞争力；引入优秀的技术人才和管理人才，

完善经营管理体系，不断提升公司的研发创新能力和管理水平，努力

实现公司经营业绩的持续稳定增长及公司股东利益的最大化。根据公

司的产能要求及对未来的预测，公司继续加快产能建设，以保持产能、

工艺、设备等方面的领先优势，持续构建可持续发展的核心竞争力。 

3、公司资产负债率持续下降，请问公司 2024年度是否有融资计

划？ 

2024 年一季度末，公司资产负债率 16.03%，较年初下降 4.75 个

百分点。一季度末，公司货币资金余额 6.10 亿元，交易性金融资产余

额 3.81 亿元（主要为闲置募集资金进行的现金管理），现金流充足，

能够满足公司日常经营需要。未来，公司会根据经营、投资等需求确

定是否有融资安排。 

4、请问公司如何应对原材料价格波动的影响？ 

公司采购的原材料主要包括车用钢材、铝材，主要为冷轧钢、镀

锌钢、铝板材等卷料或者板料，占产品总成本比重较高，公司原材料

的价格波动对主营业务毛利率的影响较大。公司将通过建立产品价格

调整机制、提高原材料利用率等措施，减少原材料波动对公司利润水

平的影响。 

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

否 

活动过程中所使 无 



用的演示文稿、提

供的文档等附件
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件） 

 


