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西安诺瓦星云科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-004 

投资者关系 

活动类别 

☑特定对象调研          □分析师会议 

□媒体采访 

□新闻发布会 

□现场参观 

□业绩说明会 

□路演活动 

□其他  (请文字说明其他活动内容)  

形式 ☑现场      □网上      □电话会议 

参与单位名称

及人员姓名 

华夏久盈        周武、杨子霄、王德彬 

浙商证券        王凌涛、李千慧 

财通证券        李宇轩 

长江资管        杨书权  

相聚资本        唐斌  

融通基金        杨泠枫  

新华基金        张帅  

国泰基金        樊利安、戴计辉、陈异、陈亚琼、赵大震、 

李林珈 

招商基金        王奇玮、韩冰、牛洪乾 

民生证券        李萌、程嘉琪、张馨月、李少青 

交银施罗德基金  王少成、刘鹏、周珊珊、余李平、范煜、黄浩峻 

天弘基金        张磊、申宗航 

天风证券        张晓菲、许俊峰、李沁、郭建奇、康志毅 

汇添富基金      马磊、徐延锋、韩政沅、李灵毓、夏正安、 

郑乐凯、丁云波、杨瑨、李超、张伟、樊勇 

广发基金        赵古月、马英皓 

国金证券        丁彦文 

盘京投资        孟晓 

景顺长城基金    张雪薇 



海富通基金      王经纬 

光大永明        刘奇 

中金资管        艾柯达 

寻常投资        杜凡 

长盛基金        杨睿琦 

时间 2024 年 5 月 14 日-5 月 17 日 

地点 公司会议室 

上市公司 

接待人员姓名 

董事长、总经理：袁胜春 

董事、副总经理：宗靖国 

董事、副总经理、董事会秘书：翁京 

财务总监：张争 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

本次投资者关系活动以现场调研的方式进行，以会谈的形式进

行了充分的沟通和交流，主要内容如下： 

 

1、公司未来的业绩驱动因素是什么？ 

公司聚焦于视频和显示控制核心算法研究及应用，为用户提供

专业化软硬件综合解决方案。公司主要产品包括 LED 显示控制系

统、视频处理系统和基于云的信息发布与管理系统三大类。 

未来的业绩驱动因素主要包括： 

第一，下游 LED 屏的出货量保持持续增长，其中 Mini LED 增

长很快。根据下游上市公司披露的公开信息和部分未上市公司的公

开报道，下游客户均看好 Mini LED 赛道，并进行大量投资。公司

已提前布局 Mini LED 领域的相关技术，与下游主要客户紧密合作，

并经过了持续的迭代完善，将是同行业内 Mini LED 增长的最大受

益者。 

第二，视频产品线的高速增长。随着 2K/4K/8K 技术的迭代升

级，视频产品市场需求持续增加，音视频解决方案等外延业务前景

广阔；公司在视频产品市场持续加大研发投入，推进产品技术升级

迭代，提升行业竞争优势。 

第三，海外业务增长较快。欧美地区保持稳定增长，亚非拉等

地区近期增幅较大。公司积极参加海外展会和联合推介会等推广活

动，积极扩大业务辐射范围，进一步提升企业在全球范围内的影响



力。 

 

2、公司存货增长的原因？ 

2023 年，公司存货余额较去年同期增长了 56.41%。主要原因

是：第一，2023 年度公司销售规模增长 40.49%，存货因销售原因

出现正常的增长；第二，公司为了应对供应链安全风险，对高端 IC

进行战略储备，因此导致原材料金额大幅增长，存货金额增加。 

 

3、公司的生产模式是怎样的？ 

公司产品的生产环节主要包括程序烧录、SMT 表面贴装、THT 

插件焊接、整机装配、老化、测试等环节。公司主要采取外协加工

与内部生产相结合的方式，结合客户订单情况与市场需求预测进行

生产。为提高生产效率、优化资源配置，公司将 SMT 表面贴装、

THT 插件焊接等工序交由专业外协厂商加工完成。 

公司优先选择技术能力强、工艺先进、交通运输方便的供方，

并针对外协厂商建立了严格的外协厂商管理体系，对外协厂商的遴

选、外协加工情况及其工作质量进行严格控制。公司外协加工类采

购存在定制化的特点，公司主要根据加工工作量、工艺难易程度、

工期要求等要素与外协厂商谈判并确定最终价格。 

 

4、2023 年公司销售费用增幅较大原因？ 

公司的销售费用主要包括销售人员的职工薪酬、促销赠送、差

旅费、业务宣传费等。2023 年公司销售费用增幅较大，主要是由于：

2022 年处于特殊时期，各种展会取消，公司销售团队拜访客户也较

少，2023 年随着行业展会及客户拜访等活动逐步走向正轨，公司销

售规模扩大，销售人员增加，其职工薪酬、办公及差旅费用随之增

加，公司加大市场推广力度，引致销售费用增幅较大。公司销售费

用与公司营业收入变化趋势一致，并将为公司未来业务进一步增长

提供动能。 

 

5、请问公司的主要客户有哪些，客户结构情况如何？ 

公司现已在全球服务超过 4,000 家客户，主要客户包括利亚

德、洲明科技、艾比森、联建光电等 LED 显示屏行业龙头，海康

威视、大华股份等监控行业龙头和京东方、兆驰股份等商业显示行



业龙头，公司产品的市场地位不断提升，竞争力不断增强。 

2023 年度，公司前 5 大客户销售收入占比合计 35.69%，第一

大客户销售收入 3.20 亿元，占年度销售总收入的比例为 10.47%，

不存在向单个客户的销售比例超过销售总额的 50%或严重依赖于

少数客户的情况。 

 

6、公司应收账款情况如何？ 

目前，公司的应收账款状况良好，公司账龄在 1 年以内的应收

账款占应收账款余额的比例为 99.25%，应收账款账龄结构合理，符

合公司的销售政策和信用政策，公司应收账款回款情况良好。公司

下游客户主要为 LED 行业、监控行业和显示行业龙头企业，主要

客户实力雄厚，经营情况良好，总体资质较好，应收账款不可收回

风险较小。 

 

 

会议沟通过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与

沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情

况。 

附件清单 无 

日期 2024 年 5 月 17 日 

 
 


