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证券代码：002491                       证券简称：通鼎光电公告编号：2014-005 

江苏通鼎光电股份有限公司 2013 年年度报告摘要 

1、重要提示 

本年度报告摘要来自年度报告全文，投资者欲了解详细内容，应当仔细阅读同时刊载于深圳证券交易所网站等中国证监会指

定网站上的年度报告全文。 

公司简介 

股票简称 通鼎光电  股票代码 002491 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 贺忠良 崔霏 

电话 0512-63878226 0512-63878226 

传真 0512-63877239 0512-63877239 

电子信箱 hezl@tdgd.com.cn tdzqb@tdgd.com.cn 

2、主要财务数据和股东变化 

（1）主要财务数据 

公司是否因会计政策变更及会计差错更正等追溯调整或重述以前年度会计数据 

□ 是 √ 否 

 2013 年 2012 年 本年比上年增减(%) 2011 年 

营业收入（元） 2,821,597,562.26 2,803,745,255.83 0.64% 1,861,610,592.14 

归属于上市公司股东的净利润（元） 218,495,675.16 178,881,114.22 22.15% 159,323,319.63 

归属于上市公司股东的扣除非经常性

损益的净利润（元） 
216,010,666.22 172,854,267.25 24.97% 160,054,183.83 

经营活动产生的现金流量净额（元） -201,188,026.11 -371,194,989.41 45.8% 36,491,235.09 

基本每股收益（元/股） 0.8064 0.668 20.72% 0.5949 

稀释每股收益（元/股） 0.8064 0.668 20.72% 0.5949 

加权平均净资产收益率（%） 12.46% 11.15% 1.31% 10.79% 

 2013 年末 2012 年末 
本年末比上年末增

减(%) 
2011 年末 

总资产（元） 4,427,957,468.19 3,280,813,576.18 34.97% 2,451,555,656.69 

归属于上市公司股东的净资产（元） 1,857,641,401.79 1,670,756,004.38 11.19% 1,545,434,890.16 

（2）前 10 名股东持股情况表 

报告期末股东总数 22,153 
年度报告披露日前第 5 个交易

日末股东总数 
21,818 

前 10 名股东持股情况 
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股东名称 股东性质 持股比例（%） 持股数量 
持有有限售条件

的股份数量 

质押或冻结情况 

股份状态 数量 

通鼎集团有限公司 境内非国有法人 50.81% 139,893,900  质押 75,800,000 

沈小平 境内自然人 6.5% 17,895,941 13,421,956   

吴江市中威纺织品有限公司 境内非国有法人 2.72% 7,500,000  质押 3,000,000 

北京北邮资产经营有限公司 国有法人 2.49% 6,842,852    

全国社会保障基金理事会转

持三户 
国有法人 1.16% 3,197,148    

俞珊林 境内自然人 0.89% 2,460,000    

沈丰 境内自然人 0.74% 2,040,000 1,540,000   

沈良 境内自然人 0.73% 2,020,000 20,000   

陆建明 境内自然人 0.73% 2,000,000    

南京大学教育发展基金会 境内非国有法人 0.73% 2,000,000    

上述股东关联关系或一致行动的说明 

1、通鼎集团有限公司与沈小平 

沈小平持有通鼎集团有限公司（以下简称“通鼎集团”）93.44%的股权，是

通鼎集团有限公司的实际控制人。 

2、沈良、陆建明、沈丰与沈小平 

沈良为沈小平的侄子；陆建明为沈小平配偶的姐夫；沈丰为沈小平的外甥

女。 

参与融资融券业务股东情况说明（如有） 无。 

（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系 

 

3、管理层讨论与分析 

（1）概述 

2013 年以来，新一届中央政府加大了改革和调控力度，努力促进经济转型，经济增长面临着较大的下行压力。下半年，

中央又根据经济状况出台了一系列稳增长措施，宏观经济开始企稳回升，企业效益有所改善，但主营活动利润偏低。 

再看通信行业，2013 年宽带中国上升为国家战略，4G 牌照开始发放。2013 年前 11 个月全国电信业主营业务收入达到

10,674 亿元，同比增长 8.5%。但是由于缺乏实质性的利好出台拉动市场，加上前期投入较猛，全行业固定资产投资额仅完

成 2,643 亿元，同比下降了 6.9%。 
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前 11 个月通信业投资的下降，导致光纤光缆市场总体需求有所下降。2013 年电信的光纤、光缆和蝶形缆的集采招标量

比 2012 年有所降低；联通的实际用量比招标量大幅下降；移动由于 4G 投入较大，2013 年虽未集采，但前后四次增量，用

量总和超过 6,000 万芯公里。据行业统计，2013 年国内市场总需求比上年下降约 6%，与此同时，由于厂家的新增产能逐步

投产，光纤光缆行业开始出现较严重的产能过剩，2013 年底全国光纤光缆产能均显著增加，远远大于市场需求，光纤光缆

市场价格与 2012 年相比有明显降低。 

受“光进铜退”的影响，通信电缆市场继续萎缩，但局部市场仍有较大需求。国内数据电缆需求下降，以电信为例，集

采量下降了 44%。射频电缆市场因移动 4G 建设需求拉动有所增长。特种电缆和 OPLC 市场竞争激烈，价格下跌。铁路信号

电缆市场开工项目较多，需求明显增加。 

（2）核心竞争力 

随着国内 4G 牌照的发放，三大电信运营商的 4G LTE 网络建设全面展开，辅以智慧城市、三网融合、云计算、物联网

等通信热点，推动了国内光通信产业的持续发展，在市场竞争中，具有技术创新领先能力、完整产业链和规模优势的企业的

竞争优势明显，本公司作为国内知名的光通信行业主力供应商，其核心竞争力主要体现在以下几点。 

1）完整的一体化产业链优势。 

公司于近年不断拓展产业链的上下游，通过多种方式完善了产业链。公司拥有光纤、普通光缆、室内光缆、射频电缆、

铁路信号电缆、光电混合缆等通信线缆产业链的各种产品的生产能力；公司拥有国内领先的技术研发平台，在光棒光纤方面

具有国内领先的技术；逐步建设的光棒生产能力，规模化的光纤光缆生产能力，均为公司取得了高于同行业的成本优势和盈

利能力。 

2）市场和营销优势 

公司在通信电缆，通信光缆行业内建立起了广泛的市场营销网络，在全国各个省，直辖市均建有市场和服务中心，直接

面向终端客户，为客户提供及时，高效的服务，多年来，公司以优异的产品质量，高效的服务品质赢得了客户的信任，市场

地位稳步攀升，品牌影响力不断扩大。连续多年在运营商集中采购中名列前茅。公司产品广泛服务于中国电信，中国移动，

中国联通，广电系统，国家电网公司等，客户数量不断增长。 

公司积极拓展国际市场，在多个国家和地区建立起了营销网络，公司品牌逐步得到了国际同行的认可。产品成功进入了

欧洲、美洲、东南亚地区多个国家的运营商网络建设。 

3）规模化优势 

公司通过近年的飞速发展，在光纤、光缆、光纤到户入户光缆、射频电缆等主流产品上的生产产能已经位于行业前列，

规模化的生产优势带来的原材料集中采购成本的下降，辅以高效的生产管理能力，使得产品成本处于行业领先水平。 

4）技术和研发优势 

公司依托国家级企业技术中心等研发平台，通过自主研发，掌握了光纤、光缆、电缆等多项核心自主知识产权。公司拥

有国内尺寸最大的预制棒的拉丝技术，国内领先的拉丝速度，具备光纤、光缆设备的自主开发制造能力，国内首创的光纤到

户圆形光缆技术，以及多项国内领先的室内光缆电缆技术。跟随行业和市场的变化，公司市场应用和整体解决方案研究方面

居行业内前列，如应用于 4G、光纤到户的综合线缆解决方案等。公司在漏泄同轴电缆、新型防火阻燃室内光缆、光电复合

缆（OPLC）等产品拥有多项核心技术，且产业化应用不断扩大。 

（3）公司 2014 年度经营计划 

1）加强质量和安全工作 

质量是企业的生命，要做百年企业一定要爱惜品牌，不管成本压力有多大，也要守住质量的底线。 

安全生产，责任重于泰山。我们将更加重视安全工作，按照体系的要求做好日常预防工作。加强对工人的安全培训，加

强安全检查，力争 2014 年的安全工作有较大的起色。 

2）加强人力资源管理工作 

2014 年我们加强人力资源管理的重点是优化薪资制度和完善绩效考核制度,建立一套适合通鼎情况的公平、透明的绩效

考核体系。同时对现有薪资体系进行评估，按照现代企业薪酬体系逐步优化。 

3）推进内控体系建设 

风险管控是上市公司的必修课，内控体系建设是公司风险管控的重要内容。2014 年，公司将继续按照五部委制定的内

控体系标准开展建设工作，进一步加强风险管控,切实保障全体股东的权益，为公司持续健康发展保驾护航。 

4）扩大非运营商市场业务和海外业务 

2014 年，我们将注重非运营商市场的开发，我们要成立专门的团队来开拓非运营商市场，争取尽快有所突破。 

随着国内通信线缆产业过剩的加剧，国际市场的开发将显得更为迫切。我们将加大在国际业务上的投入，在海外业务上

取得更大进展。 

5）技术创新再上新台阶 

目前行业同质化恶性竞争十分严重。技术创新是摆脱恶性竞争的唯一出路。我们要在目前的基础上投入更多资源，引进

必要的人才，结合市场需求开发出更多能够形成差异化的产品，才能为通鼎的未来发展注入新的动力。 

6）努力确保供应链安全可靠 

随着公司产业规模的迅速壮大，各种原辅材料的用量急剧增长，对大宗重要原材料的品质要求更加严格，原有的供应渠

道以及采购理念面临极大挑战。大企业运营中供应链的安全可靠至关重要，尽快打造一条安全可靠供应链的任务已经严肃地

摆在我们面前。 
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7）加快推进光纤预制棒项目建设 

光棒项目是关系到公司未来发展核心竞争力的关键项目，我们将协调现有资源，全力以赴支持光棒项目。 

4、涉及财务报告的相关事项 

（1）与上年度财务报告相比，会计政策、会计估计和核算方法发生变化的情况说明 

无。 

（2）报告期内发生重大会计差错更正需追溯重述的情况说明 

无。 

（3）与上年度财务报告相比，合并报表范围发生变化的情况说明 

无。 

（4）董事会、监事会对会计师事务所本报告期“非标准审计报告”的说明 

无。 

（5）对 2014 年 1-3 月经营业绩的预计 

无。 

 

 

江苏通鼎光电股份有限公司     

董事长：沈小平  

二〇一四年二月二十七日  
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