
 

股票代码：002085          股票简称：万丰奥威          公告编号：2015-044 

 

浙江万丰奥威汽轮股份有限公司 

关于与北京正和磁系资产管理有限公司签订战略合作协议的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容真实、准确和完整，并对公告中的

任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏承担责任。 

 

重要提示： 

    1.公司股票自2015年7月14日开市起复牌。  

2.本次协议签订不构成关联交易，不构成《上市公司重大资产重组管理办

法》规定的重大资产重组。 

3. 本协议为战略合作协议，协议中具体项目的实施，仍需协商及按相关法

律法规要求提交公司董事会/股东大会批准，存在不确定性。本协议不会对本公

司的整体经营业绩和财务状况产生直接影响。 

 

2015年7月13日，浙江万丰奥威汽轮股份有限公司（以下简称“公司”或“万

丰奥威”）与北京正和磁系资产管理有限公司（以下简称“正和磁系”）就“投

资互联网+汽车后市场事宜”签订了《战略合作框架协议》，现将相关事项公告

如下：  

一、 战略合作协议合作背景 

1.投资基本情况 

随着我国汽车保有量的不断增长，近年来，我国二手车汽车销量有了快速的

发展，2014 年我国二手车虽达到了 605.3 万辆的销量，较上年同期增长 16.3%，

但仅占我国汽车保有量的 2.29%，且与欧美等发达国家（二手车占汽车保有量占

汽车保有量的 20%左右）相比，差距巨大。同时，我国二手车新车销量比为（0.2～

0.3）：1的水平，也远不及发达国家（2～3）：1的水平。随着国家相关政策的



相继出台，二手车或将成为未来我国汽车产业的新引擎、新动力，二手车市场的

健康发展关系到汽车后市场各个子行业的健康发展。 

为进一步推进公司产业转型升级，实现公司从传统制造业向互联网+产业的

跨出，公司在现有汽车制造业平台的基础上，将努力打造国内汽车行业互联网金

融大数据分析平台，公司拟与北京正和磁系资产管理有限公司（以下简称：“正

和磁系”）就“投资互联网+汽车后市场事宜”签署框架协议。 

2．审议程序 

本次签署的框架协议不涉及董事会、股东大会的审批权限的具体金额，待正

式项目合作时再行签署详细合作协议，公司将按相关政策履行审批程序。 

二、投资合作方基本情况 

    1.企业名称：北京正和磁系资产管理有限公司 

2.住 所：北京市丰台区长辛店射击场路园博园内欧洲园A座4-1 

3.法定代表人：刘东华  

4.注册资本：1000 万元  

5.企业类型：有限责任企业  

6.经营范围：资产管理；投资管理；非证券业务的投资管理、咨询（不得从

事下列业务：1、发放贷款；2、公开交易证券类投资或金融衍生品交易；3、以

公开方式募集资金；4、对除被投资企业以外的企业提供担保。）；技术开发、

技术推广、技术转让、技术咨询、技术服务；计算机系统服务；数据处理；基础

软件服务；应用软件服务；软件开发；经济信息咨询；投资咨询；项目投资；企

业策划；设计、制作、代理、发布广告；企业管理咨询；承办展览展示；会议服

务。  

7.正和磁系股权情况如下 

股东名称  投资额（万元） 占比 

北京磁系资本管理有限公司  720 72.00% 

夏华  100 10.00% 

严旭  80 8.00% 

北京正和岛信息科技有限公司  75 7.50% 

北京正和岛投资管理有限公司  25 2.50% 



合计  1000 100.00% 

北京磁系资本管理有限公司是正和磁系的控股股东,目前持有正和磁系的72%

股权，公司与正和磁系无关联关系，本次战略合作协议签订不构成关联交易，不

构成《上市公司重大资产重组管理办法》规定的重大资产重组。 

 

三、战略合作框架协议主要条款 

1．合作主体： 

甲方：浙江万丰奥威汽轮股份有限公司 

乙方：北京正和磁系资产管理有限公司 

2.主要条款内容 

1）甲方义务 

（1）在乙方或乙方投资的企业完成商业模式设计、平台开发与用户体验后，

甲方同意为该公司的后续发展提供资金支持，具体支持金额、方式等由甲乙双方

另行协商确定； 

（2）为配合乙方的调研与商业模式验证工作，甲方将指定专门的人员来对接

与协调。 

2）乙方义务 

乙方应自行或促使其投资的下属企业： 

（1）负责完成该领域商业模式设计、平台开发和前期体验用户群的选择。商

业模式设计包括： 

a.根据甲方的要求，乙方负责开发、探索线上二手车特卖模式，依托 4S 店

资源，对个人二手车，车商二手车，4S 店二手车等车源进行品牌认证并通过限

时的模式进行线上抢购。 

b. 根据甲方的要求，乙方负责开发、探索汽车金融业务：2B 端，充分应用

互联网大数据分析，采用互联网＋的服务和风控方式，线上运用云端数据动态跟

踪经销商库存，周转，销售实时情况，线下风控人员每日上门服务了解经销商门

店以及现场经营情况，开展对公金融业务，为广大汽车经销商提供便捷有效的资

金支持的金融服务；2C 端，探索汽车抵押贷款业务，融资租赁业务，买车低息

分期贷款业务。 



（2）为本协议项下的合作宗旨，独立平台定制开发完成之后，培养必要的电

商人才。 

3）甲方权利 

（1）依约对乙方的调研与验证活动进行监督； 

（2）依法保护并共享乙方创新商业模式的成果。 

4）乙方权利 

（1）依约进行商业模式的验证； 

（2）依法与甲方共享经验证后商业模式的利益。 

3）工作安排 

本《战略合作框架协议书》签订生效后，甲乙双方成立联合工作实施小组，

推动相关工作的实施： 

（1）双方主要领导负责确定整体战略合作事宜的制定和决策。 

（2）双方业务领导为联合工作组执行负责人，负责落实实施已经确定的合作

项目推进。 

（3）合约期内完成商业模式验证后，就投资模式等由甲乙双方另行协商并签

署协议执行。 

四、战略协议对公司的影响 

1.本次合作在保证公司主营业务发展的前提下，通过借鉴合作方的投资并购

经验，可为公司的资本运作提供丰富的经验，短期内对公司的日常生产经营活动

不会产生实质性的影响，长期将有助于公司实现“升级三步曲”：  

业务扩展：通过为客户提供数字化、智能化、仿真化增值服务，提高顾客满

意度，增强企业核心竞争力，扩大市场份额。  

产业升级：从传统制造商向互联网运营服务商转变。  

平台创新：打造互联网+汽车后市场空间的大数据平台。  

2.本次合作将有利于增强公司业务核心竞争力，加快公司的业务转型，更好

地适应市场变化，创造更大的商业价值，符合全体股东的利益。 

五、风险提示  

1．本协议为战略合作协议，应是双方今后长期合作的指导性文件，也是双方

签订相关具体合同的基础。本协议自双方签字盖章后成立；具体合作事项后续另



由双方签订书面合同予以确认并根据相关法律法规要求提交公司董事会/股东大

会批准，具体实施情况存在不确定性。敬请广大投资者注意投资风险！ 

2．公司将根据双方合作事项进展情况，及时履行信息披露义务。 

 

特此公告 

 

 

浙江万丰奥威汽轮股份有限公司 

董事会  

                                           二 O 一五年七月十四日 




