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昆山科森科技股份有限公司 

2016 年年度报告摘要 

一 重要提示 

1 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到上海证券交易所网站等中国证监会指定媒体上仔细阅读年度报告全文。 

2 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证年度报告内容的真实、准确、完整，

不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。 

3 公司全体董事出席董事会会议。 

4 上会会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。 

5 经董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

经上会会计师事务所（特殊普通合伙）对公司 2016 年度财务报告进行审计，2016 年母公司实现

净利润 176,092,145.50 元，公司提取了 10%的法定盈余公积金 17,609,214.55 元，当年可供分配

利润 158,482,930.95 元，报告期末可供分配利润为 382,882,472.3 元。公司拟以分红派息股权登

记日的总股本为基数，向全体股东每 10股派送现金股利 1.60 元（含税），共计派发现金股利人民

币 33,706,672.00 元（含税）。剩余未分配利润结转以后年度。不以公积金转增股本，不送红股。 

 

二 公司基本情况 

1 公司简介 

公司股票简况 

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称 

A股 上海证券交易所 科森科技 603626 无 

 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 向雪梅 徐宁 

办公地址 昆山开发区昆嘉路389号 昆山开发区昆嘉路389号 

电话 0512-36688666 0512-36688666 

电子信箱 ksgf@kersentech.com ksgf@kersentech.com 

 



2 报告期公司主要业务简介 

1、主要业务 

报告期内，公司继续专注于为客户提供精密金属结构件的研发、设计与制造服务，通过以产品研

发、模具研发和工艺流程设计为核心，以精密冲压和精密切削等制造技术为基础，为客户提供手

机及平板电脑结构件、医疗手术器械结构件、光伏产品结构件等精密金属结构件，产品应用于苹

果公司、索尼、乐视、美敦力、强生、Zimmer、Solar City、IronRidge 等国际知名客户。 

2、经营模式 

（1）采购模式 

公司采购的原材料主要为不锈钢、碳钢、铜材、铝材等，均为工业生产常用的原材料，公司地处

长三角地区，上述原材料供应充足。公司目前实行以订单为导向的直接采购模式，除保持日常生

产经营所需的基本原材料外，库存备货较少。 

（2）生产模式 

公司生产模式为以销定产，根据客户订单安排生产。公司产品生产周期因产品的复杂程度和客户

对交货期的要求不同而异，一般而言，产品量产以后，生产周期为一天到两周左右。此外，由于

公司产品的多样化和非标准性等特征，公司部分产品例如手机及平板电脑结构件、医疗手术器械

结构件的部分阳极氧化等表面处理会采用委托加工的形式。 

公司获取订单后由生产事业部门设计、选择合适的工艺流程，生成工艺文件和生产计划表；将生

产计划表反馈给客户，待客户确认后由生产事业部门安排生产，对需要数控加工部分的生产生成

相应的加工数据，复制到数控加工设备，由生产事业部下设各个事业部完成对相关产品的具体生

产，由质量控制部负责生产过程的监控和信息反馈。 

（3）销售模式 

公司的销售一般采取直接面向客户的直销模式，公司目前大部分客户均为多年合作的老客户，公

司获得客户的供应商认证资格后便与客户形成常态化销售体系，公司与客户签订框架性/保密协议

后，客户根据生产计划向公司发送采购订单，公司按照客户订单组织采购、生产并向客户或客户

指定的供应商交货。 

对于手机及平板电脑结构件，公司获得手机、平板电脑终端客户对本公司供应商的认证资质后，

与客户签订保密协议或框架性协议，终端客户向公司发出订单并指定公司向其上一级供应商交货。

以苹果公司和捷普集团为例，公司在获得苹果公司的供应商认证资质并签订保密协议后，其向公

司发出订单并指定公司向捷普集团交货。公司与苹果公司形成常态化销售体系后，其也会通过捷



普向公司发出订单或由捷普集团直接向公司发出订单，公司生产的苹果公司产品结构件均直接销

售给捷普。 

对于医疗手术器械结构件、光伏产品结构件，公司获得客户的供应商认证后，签订保密协议或框

架性协议，客户向公司发送订单，公司生产后直接向客户交货，如柯惠集团、Solar City、IronRidge

等。 

公司的客户主要为捷普集团、柯惠集团等国际知名企业，这些客户在以上海、苏州、无锡为代表

的长江三角洲区域内设立了独资或合资公司作为全球生产基地，并根据市场需求在国内采购零部

件进行生产、组装和集成，然后面向全球市场进行销售。由于这些客户生产的产品最终将分别销

往境内和境外市场，因此公司在销售商品的过程中，将根据客户要求，在指定地点交货。其中大

部分产品在境内交货，部分产品经客户指定发送至境外、保税区或出口加工区。 

在市场拓展方面，市场业务部负责挖掘潜在客户并主动与之联系、接洽，向潜在客户展示公司可

提供的产品和服务。客户接受后与公司签订合同或框架性协议。公司还通过参加各类展会、老客

户推荐等方式开发潜在客户。 

3、行业情况 

公司处于精密金属制造行业，精密金属制造是指综合运用计算机技术、新材料技术、精密制造与

测量技术等现代技术，通过塑造变型、熔化压铸、冲压切削、结晶等成型手段将金属材料加工成

预定设计的产品，目的在于使成形的制品达到预订设计要求的形状或尺寸。 

精密金属结构件是众多高精尖产品不可或缺的重要组成部分。在通讯设备、计算机、医疗器械、

消费类电子等行业发展速度日新月异的背景下，对产品的微型化、高精度、高质感等特性的要求

越来越高。精密金属结构件不仅可以满足上述行业相关产品对结构件电磁屏蔽和坚固支撑的功能

性要求，而且经过阳极氧化、PVD 等表面处理后的精密金属结构件可以提高耐腐蚀性、增强耐磨

性及硬度，同时在色泽度、光滑度、质感方面大大满足消费者对外形美观的要求。 

近年来，以 CNC 数控加工技术为核心的精密冲压、精密切削技术广泛应用于金属结构件制造，为

下游产品提供了高质量、高精度、高质感的结构件或零部件，随着下游终端产品的多样性发展，

对结构件制造服务商的生产工艺、数控及精密技术运用提出了更高的要求。 

3 公司主要会计数据和财务指标 

3.1 近 3 年的主要会计数据和财务指标 

单位：元  币种：人民币 

 

2016年 
2015年 本年比

上年 

增减

2014年 
调整后 调整前 



(%) 

总 资

产 

1,490,429,151.53 1,334,576,382.79 1,334,576,382.79 11.68 581,258,170.9 

营 业

收入 

1,302,779,283.53 1,090,312,939.40 1,090,312,939.40 19.49 404,730,280.55 

归 属

于 上

市 公

司 股

东 的

净 利

润 

188,895,872.50 198,237,301.11 198,237,301.11 -4.71 44,976,349.30 

归 属

于 上

市 公

司 股

东 的

扣 除

非 经

常 性

损 益

的 净

利润 

184,500,916.30 191,332,437.70 191,332,437.70 -3.57 44,203,321.57 

归 属

于 上

市 公

司 股

东 的

净 资

产 

606,292,337.80 417,396,465.30 417,396,465.30 45.26 219,159,164.19 

经 营

活 动

产 生

的 现

金 流

量 净

额 

400,113,246.47 101,724,233.95 101,724,233.95 293.33 35,170,398.63 

基 本

每 股

收 益

（ 元

／股） 

1.20 1.25 2.51 -4.00 0.59 

稀 释

每 股

收 益

（ 元

／股） 

1.20 1.25 2.51 -4.00 0.59 

加 权

平 均

净 资

36.90 62.28 62.28 减少

25.38

个百分

21.12 



产 收

益 率

（%） 

点 

 

3.2 报告期分季度的主要会计数据 

单位：元  币种：人民币 

 
第一季度 

（1-3 月份） 

第二季度 

（4-6 月份） 

第三季度 

（7-9 月份） 

第四季度 

（10-12 月份） 

营业收入 261,786,352.24 343,774,491.78 296,814,963.87 400,403,475.64 

归属于上市公司股东的净利

润 
22,573,779.91 49,897,212.61 52,631,219.39 63,793,660.59 

归属于上市公司股东的扣除

非经常性损益后的净利润 
21,660,887.93 49,535,390.85 52,091,164.42 61,213,473.10 

经营活动产生的现金流量净

额 
102,101,308.99 68,211,512.88 93,681,031.00 136,119,393.60 

 

季度数据与已披露定期报告数据差异说明 

□适用√不适用  

4 股本及股东情况 

4.1 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表 

 

                                                                  单位: 股 

截止报告期末普通股股东总数（户） 12 

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户） 22,765 

截止报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0 

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 

（全称） 
报告期内增减 期末持股数量 

比例

(%) 

持有有限售条

件的股份数量 

质押或冻结

情况 股东 

性质 股份 

状态 
数量 

徐金根 39,000,000.00 78,000,000.00 49.37 78,000,000.00 无   境内

自然

人 

王冬梅 16,250,000.00 32,500,000.00 20.57 32,500,000.00 无   境内

自然

人 

徐小艺 6,500,000.00 13,000,000.00 8.23 13,000,000.00 无   境内

自然

人 

昆山零分母

投资企业(有

6,500,000.00 13,000,000.00 8.23 13,000,000.00 未知   其他 



限合伙) 

深圳市珠峰

基石股权投

资合伙企业

(有限合伙) 

6,200,000.00 12,400,000.00 7.85 12,400,000.00 未知   其他 

深圳市中欧

基石股权投

资合伙企业

(有限合伙) 

1,000,000.00 2,000,000.00 1.26 2,000,000.00 未知   其他 

李进 800,000.00 1,600,000.00 1.01 1,600,000.00 无   境内

自然

人 

向雪梅 800,000.00 1,600,000.00 1.01 1,600,000.00 无   境内

自然

人 

瞿李平 600,000.00 1,200,000.00 0.76 1,200,000.00 无   境内

自然

人 

吴惠明 600,000.00 1,200,000.00 0.76 1,200,000.00 无   境内

自然

人 

上述股东关联关系或一致行动

的说明 

徐金根与王冬梅为夫妻，徐小艺为其女儿；珠峰基石与中欧基石

受同一自然人控制。除上述关系外，公司未知其他股东之间是否

存在关联关系或是否属于一致行动人 

表决权恢复的优先股股东及持

股数量的说明 

  

 

4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图 

√适用□不适用 

 

 



4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图 

√适用□不适用 

 

5 公司债券情况 

□适用 √不适用 

 

三 经营情况讨论与分析 

1 报告期内主要经营情况 

报告期内，公司不断强化业务的龙头地位，以客户需求为导向，提升内部运营管理水平，不

断优化组织管理结构，推进公司装备改造升级，提升产能、完善工艺，不断加强自身核心竞争力

的塑造，推动公司经营更上新的台阶。 

2016 年，全球平板电脑和笔记本电脑市场呈现负增长，但智能手机、医疗器械市场再创新高，

在客户一如既往的信任下，在公司管理团队的带领和全体员工的持续努力下，公司实现了营业收

入 13.03 亿元，同比增长 19.49%，但受制于行业竞争激烈程度加剧、客户例行降价和公司销售费

用增长等因素，公司实现的归属于母公司所有者净利润同比下降 4.71%。2016 年具体经营情况如

下： 

（1）产能继续提升，工艺更趋完善 

近几年来，公司持续遭受产能不足的困扰，尤其在 3C 业务领域表现更为突出。2016 年，公

司占地 90 余亩的募投项目精密金属制造项目开工建设，募投项目高精密电子产品金属件生产线技

改项目全部完成；东台科森占地 130 余亩的厂房全部建成投产，占地 200 亩的新项目开工建设。 

公司新增注塑、PVD、阳极、锻压等工艺，激光焊接、激光切割、湿式抛光、CNC、冲压等生

产线产能有效提升，基本实现了金属产业链的全覆盖。 

（2）客户和产品结构不断优化 



公司在为原有客户提供更深层次配套服务的同时，产品及客户结构呈现出多元化发展态势，

抗风险能力进一步加强，报告期内，公司前五大客户收入占比下降至 69.50%。 

3C 业务方面，公司坚持以维护与大客户的良好合作关系为主线，同时实现客户和产品的多元

化，降低经营风险。报告期内，公司与捷普集团的合作关系继续提升，营业收入持续增长，同时

继续深化或新增与正崴精密、蓝思科技、瑞仪光电、富士康等客户的良好合作关系。公司提供的

产品也由单一的 Ipad 系列拓展到 IPhone 手机、索尼手机、乐视手机、Ipad、Ipad Pencil、MacBook、

Beats 耳机及其他手机或笔记本电脑结构件，极大丰富了产品种类，有效降低了经营风险。 

医疗业务方面，公司根据行业稳定性的特点，以与柯惠的合作为主线，在产品质量和新品工

艺研发方面加大拓展力度，在为客户提供稳定产品的同时，为客户的多项新产品投放市场提供试

制平台，推动与客户的进一步合作。以美敦力收购柯惠为契机，公司顺利成为美敦力旗下其他公

司的供应商。  

太阳能支架方面，公司继续维持与 Solar City 公司的密切合作，同时新增 Ironridge 公司，实现

了太阳能支架类产品的稳定供货。 

（3）技术水平不断升级 

报告期内，公司继续加大技术研发投入，改进装备水平、改善管理，继续推进校企合作机制，

使技术中心实力得到进一步提高。公司获得江苏省企业研发机构促进会颁发的《江苏省企业研发

管理体系贯标合格单位》证书，获批博士后工作站分站，顺利通过了高新技术企业复审。  

报告期内，公司继续加大知识产权工作方面的投入，2016 全年获得授权专利 27 项，其中发

明 7 项，实用新型 20 项，目前，公司累计拥有已授权专利计 69 项，其中发明专利 15 项。 

报告期内，公司获得“苏州市转型升级先进民营企业”和“昆山十大优秀民营企业”称号。 

（4）管理结构继续优化 

报告期内，公司在管理结构方面进行了较大的变革，除医疗器械方面实行事业部制管理以外，

整合、优化了业务、采购、品质、研发、生产、子公司管理等各个模块，以更有利于满足客户对

产品品质和出货量等方面的需求。 

同时，公司继续强化管理，建立健全产品质量、人力资源、技术等方面的制度建设，并加大稽核

力度，确保各项制度落到实处，不断提升公司的管理、质量、技术水平，实现对客户的快速、高

效响应，同时，努力降低经营风险和财务风险，进一步控制运营成本和财务成本，保证公司的稳

健发展。 

 



2 导致暂停上市的原因 

□适用√不适用 

 

3 面临终止上市的情况和原因 

□适用√不适用 

 

4 公司对会计政策、会计估计变更原因及影响的分析说明 

□适用 √不适用 

    

5 公司对重大会计差错更正原因及影响的分析说明 

□适用 √不适用 

    

 

6 与上年度财务报告相比，对财务报表合并范围发生变化的，公司应当作出具体说明。 

√适用 □不适用 

本年度纳入合并范围的主要子公司详见第十一节、九。 

 


