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证券代码：000062              证券简称：深圳华强                编号：2018—058 

深圳华强实业股份有限公司 

关于公司营业收入首次突破百亿的自愿性信息披露公告 

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，没有虚假

记载、误导性陈述或者重大遗漏。 

一、基本情况介绍 

深圳华强实业股份有限公司（以下简称 “公司”）自 1994 年成立以来，长期

聚焦、耕耘于电子产业，于稳健发展中寻求积极突破，基于对行业和自身的深刻

理解，于 2014 年底确立了以电子元器件授权分销为核心的战略规划，自 2015 年

开始按照该战略规划沿着电子产业链不断延伸和拓展。经过数年实践验证，公司

的战略规划清晰、科学，战略执行能力强。在外延并购和内生增长双重推动下，

公司的电子元器件授权分销业务规模不断扩大，并带动公司营业收入逐年大幅提

升，截止 2018 年 11 月 23 日，公司营业收入突破 100 亿元人民币。 

公司自 1997 年在深圳证券交易所上市以来，顺应中国电子行业的发展进行过

数次转型，由起初的从事传统电子制造业逐渐转型到目前以电子元器件授权分销

为核心的电子行业交易服务平台业务。在这过程中，公司始终秉承稳健踏实、共

赢共荣的理念，历经中国电子行业数次起伏，上市至今从未亏损。发展至今，公

司已经打造成为拥有行业口碑的平台型公司，公司业绩也获得了稳健长足的提升，

并为未来的可持续发展奠定了扎实的基础。 

二、公司实施新战略以来营业收入的增长情况 

2018 年是公司自 2015 年实施新战略以来的第 4年，在此期间公司营业收入快

速增长，具体情况如下： 
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（注：上述 2018 年 1 月 1 日-2018 年 11 月 23 日的营业收入未经审计。） 

三、公司营业收入快速增长的原因 

公司营业收入的快速增长，得益于公司在2014年底审时度势确定的新战略以

及公司对该战略的坚定执行。公司营业收入的快速增长以及经营业绩的显著提升，

也进一步验证了公司的产业眼光和战略的科学性。由于电子元器件授权分销行业

是典型的资金密集型行业，而公司银行信誉度高，并沉淀了非常优质的资产，资

金渠道广、成本低，加之公司多年深耕电子行业，原有的华强电子世界、华强电

子网等业务与电子元器件授权分销业务有较大的协同、互补性，原有业务、资产

和资源成为了公司整合电子元器件授权分销业务的后盾、支撑和核心竞争力，二

者结合最终推动了公司业绩的快速增长。 

从战略执行角度来看，自2015年开始，公司通过并购一系列电子元器件授权

分销商，不断整合国内电子元器件授权分销业务。已并购的分销企业进入公司平

台后，表现出超预期和超行业水平的增长态势，成为公司业绩增长的强劲动力。

公司已初步完成了上游的被动元器件代理+主动元器件代理、国外产线代理+国内

产线代理，以及代理产品线应用于下游不同行业、领域（如手机、电力电子、新

能源、数字电视、安防、汽车电子、轨道交通等）的较为完整的、互补的电子元

器件授权分销平台布局，形成了一定的规模效应。 

除了进行外延并购以外，公司非常注重对已并购的电子元器件授权分销企业

的整合，将外延并购有效转化为公司扎实的内生增长。为进一步加强整合力度，

2018 年公司正式成立了华强半导体集团，作为公司电子元器件授权分销业务的整

合平台。华强半导体集团聚合了公司旗下各授权分销企业的资源、优势和力量，

增强了公司在开拓新的产品线和客户时的谈判能力和核心竞争力，提高了运营效

率；并在各分销企业各自品牌特色的基础上，打造了统一的“华强半导体（英文

NeuSemi）”的品牌形象，形成了显著的品牌效应和大平台优势，进一步推动了公

司在外延并购和内生增长双轮驱动下快速发展。 

四、公司未来发展规划 

由于电子元器件授权分销是资金密集型行业，所以当前在国内整体经济进入

增速拐点后，行业的竞争格局进入了新的发展阶段，资金获取能力差、规模较小、

风险抵御能力差的非平台型公司极易丧失市场份额，平台型企业的竞争优势将更

为明显。 

近年来，随着国内电子产业链上游电子元器件制造业、方案设计以及下游终
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端电子产品制造业的快速发展，为国内电子产业链上下游提供综合服务（包括产

品、技术、资金、仓储、物流、行业发展趋势等全方位服务）的电子元器件授权

分销业务也获得较快发展，且行业集中度开始进入显著提升的阶段，预计国内电

子元器件授权分销行业可能复制国际巨头企业（如艾睿、安富利、大联大等）的

发展路径，最终出现大型龙头企业。 

在上述产业发展的大背景下，公司将继续完善电子信息全产业链的交易服务

平台，持续拓展电子元器件授权分销业务及其上下游，稳定发展华强北实体电子

元器件交易专业市场，积极突破电子元器件线上小批量交易业务，完善产业布局，

整合内外部资源，在市场竞争力、行业份额、技术服务能力、线上线下业务融合

等方面做大做强，不断强化竞争优势。公司将审时度势采取逆周期扩张的战术，

在电子行业的凛冬中为长远发展谋得先机。 

五、风险提示 

本公告中所涉及的发展战略、经营计划等前瞻性陈述不构成公司对投资者的

实质承诺，2018 年 1 月 1 日-2018 年 11 月 23 日的营业收入未经审计，为公司初

步测算，2018 年营业收入等相关具体数据将在公司 2018 年年度报告中详细披露。

敬请投资者注意投资风险。 

特此公告。 

 

 

深圳华强实业股份有限公司董事会 

2018 年 11 月 27 日 




