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中国证券监督管理委员会：  

2018年11月29日，经贵会上市公司并购重组审核委员会（以下简称“并购重

组委”）2018年第63次会议审核，立昂技术股份有限公司发行股份及支付现金购

买资产并募集配套资金暨关联交易获有条件通过。 

根据并购重组委审核意见，立昂技术股份有限公司已会同西部证券股份有限

公司、中汇会计师事务所（特殊普通合伙）就审核意见认真进行了逐项落实并书

面回复如下，请予以审核。 

若无特别说明，本回复中的简称或名词的释义与《立昂技术股份有限公司发

行股份及支付现金购买资产并募集配套资金暨关联交易报告书（草案）（修订稿）》

保持一致。  
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审核意见：请申请人补充披露标的资产沃驰科技的行业竞争优势，并结合

最新财务数据说明盈利预测的可实现性，请独立财务顾问和会计师核查并发表

明确意见。 

回复： 

一、沃驰科技的行业竞争优势 

（一）核心业务团队深耕行业多年，积累了丰富的公司管理及业务开展经

验 

增值电信业务具有技术更迭快、产品生命周期短、消费内容日新月异等特点。

随着行业市场竞争的日趋激烈，运营商对增值电信业务投诉率和交易量等指标的

要求在不断提高，技术进步与文娱消费升级也提升了产品运营团队把握消费热点

与开发新产品的难度。因此，拥有一支高水平的人才团队是能否在行业竞争中取

得成功的关键因素。特别是从业经验丰富、市场理解深刻、用户偏好洞察力强的

高水平人才团队，始终属于增值电信业务市场的稀缺资源。 

沃驰科技核心业务团队成员均拥有多年的增值电信业务及其相关行业的从

业经验，在产业链条中的内容整合、产品与技术研发、业务运营、媒体合作等多

方面均积累了较丰富的经验；且伴随着运营商增值电信业务的不断发展，沃驰科

技核心业务团队长期与运营商多地省公司及基地公司合作，在业务运营与产品开

发方面保持着良好的运营记录，建立了良好的市场信誉度和企业形象，积累了丰

富的客户资源；该核心业务团队多年的合作经验确保了沃驰科技具有稳定性的管

理策略与强大的团队凝聚力，能够依据对市场需求、技术发展趋势等行业竞争要

素的洞察，及时准确地预判市场需求变化，调整业务拓展方向。综上，高水平且

稳定的核心业务团队奠定了沃驰科技应对行业市场竞争的人才基础。 

沃驰科技核心业务团队主要从业经历如下： 

序号 姓名 目前任职情况 从业经历 

1 金泼 
沃驰科技董事

长、总经理 

2004 年 8 月至 2005 年 12 月于横店集团数字娱乐公司担任高

级管理人员；2006 年 1 月至 2007 年 1 月作为联合创始人创
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立视频网站爆米花并担任运营总监；2007 年 1 月至 2012 年

5 月在杭州平治信息技术有限公司担任副总经理；2012 年 6

月至 2015 年 7 月作为联合创始人加入杭州上岸网络科技有

限公司；2015 年 8 月至今担任沃驰科技董事长、总经理。 

2 李张青 
沃驰科技董事、

副总经理 

2009 年 8 月至 2011 年 9 月于浙江华数传媒网络有限公司担

任手机事业部运营部经理；2011 年 10 月至 2012 年 12 月在

杭州平治信息技术有限公司担任渠道总监职务；2013 年 1 月

至 2015 年 7 月作为联合创始人加入杭州上岸网络科技有限

公司，并担任副总裁职务；2015 年 7 月作为联合创始人担任

沃驰科技副总经理、董事职务。 

3 王晨 
杭州上岸副总

裁 

2004 年 8 月至 2008 年 3 月于杭州文广集团综合频道担任时

政记者；2008 年 3 月至 2009 年 12 月于杭州华数数字集团担

任节目中心多档节目制片人；2009 年 12 月至 2011 年 2 月在

浙江文广集团经济生活频道担任金牌新闻实评节目《新闻深

呼吸》执行制作；2011 年 2012 年 6 月在杭州平治信息技术

有限公司担任商务经理；2012 年 6 月至 2015 年 7 月作为联

合创始人加入杭州上岸网络科技有限公司；2015 年 8 月至今

担任杭州上岸副总裁。 

4 王建国 
沃驰科技董事、

技术总监 

2006 年 9 月至 2013 年 10 月于杭州平治信息技术有限公司担

任服务端技术主管；2013 年 10 月至 2015 年 7 月于杭州上岸

网络科技有限公司担任技术总监；2015 年 8 月至今担任沃驰

科技董事、技术总监。 

5 娄炜 
沃驰科技董事、

副总经理 

2005年8月至2007年12月于杭州电视台综合频道担任记者；

2008 年 1 月至 2010 年 1 月于华数数字电视传媒集团担任内

容高级管理人员；2010 年 2 月至 2012 年 5 月于杭州电视台

影视频道担任新闻采访部主任；2012 年 6 月至 2017 年 3 月

于杭州上岸网络科技有限公司担任总裁助理；2017 年 4 月至

今担任杭州沃驰科技股份有限公司董事、副总经理。 

（二）主要运营商基地客户保持深度合作，新基地业务不断拓展 

自中国移动于 2006 年推出中国移动无线音乐基地至今，三大基础电信运营

商已成立了三十多个专业化业务基地。基地业务按照产品业务领域进行划分，如

阅读、音乐、视频、游戏、应用、动漫等。目前，沃驰科技已与各运营商主流基

地进行了深度合作，同时不断开拓新基地业务。 

1、沃驰科技与主要运营商基地客户保持深度合作 

截至 2018 年 9 月 30 日，沃驰科技开展合作的运营商基地已涵盖三大运营商

的主流基地。相较行业内部分竞争对手业务高度集中于某一家运营商或者少数基
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地的情况而言，沃驰科技的客户结构更加分散。且伴随着合作基地的自身业务增

长，沃驰科技作为基地供应商获得了增值电信业务市场增长的赋能，与电信运营

商各主要基地合作业务规模不断扩张。 

从各基地获取的收入规模来看，沃驰科技的收入来源自主要合作的沃阅读、

咪咕阅读、天翼空间、天翼视讯等 4 个基地，收入规模从 2016 年的 9,459.41 万

元增长至 2017 年的 17,910.16 万元；从主要合作的基地数量来看，沃驰科技合作

收入规模在 500 万元以上的基地数量由 2016 年的 4 个基地增长至 2017 年的 9

个。具体情况如下表所示： 

单位：万元/% 

电信

运营

商 

基地名称 

销售收入 

2018 年 1-9 月 2017 年 2016 年 

金额 
占基地业

务收入比 
金额 

占基地业

务收入比 
金额 

占基地业

务收入比 

中国

移动 

咪咕阅读 7,208.87 39.07 8,561.92 36.58 5,737.26 50.66 

咪咕动漫 137.64 0.75 115.06 0.49 48.84 0.43 

12580 174.40 0.95 271.46 1.16 - - 

中国

电信 

天翼视讯 2,901.64 15.72 3,861.31 16.50 532.89 4.71 

天翼空间 2,731.55 14.80 4,063.80 17.36 2,973.37 26.25 

天翼阅读 550.43 2.98 524.66 2.24 127.42 1.13 

爱动漫 541.45 2.93 724.19 3.09 80.18 0.71 

信元 516.45 2.80 529.96 2.26 248.51 2.19 

21cn 252.21 1.37 642.25 2.74 621.77 5.49 

中国

联通 

沃阅读 1,445.95 7.84 1,423.14 6.08 215.89 1.91 

小沃科技 535.86 2.90 626.31 2.68 2.79 0.02 

注：沃驰科技运营商基地增值电信业务收入包含自有产品业务收入与其他方产品业务收入，此分

类下，自有产品业务收入直接结算方为各运营商基地，其他方产品业务收入直接结算方为浙江出

版集团数字传媒有限公司等第三方。此处增值电信业务收入按照基地口径划分，系以收入最终来

源基地为依据，即同时包含该基地的自有产品业务收入以及在该基地运营的其他方产品业务收入。 

2、沃驰科技新基地业务不断拓展 

沃驰科技在与部分电信运营商基地保持良好合作的基础上，也在积极开拓新

的基地业务，并在持续做大阅读类基地业务的基础上，积极拓展音乐、游戏、短
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视频等基地业务。 

在音乐类业务拓展方面，沃驰科技与时尚类 APP 堆糖达成了长期战略合作

协议，凭借堆糖 APP 在垂直领域 TOP10 的品牌影响力，结合其储备的丰富正版

音乐、音频内容，并于 2018 年 3 月成功接入咪咕音乐联合会员业务。在短视频

领域，沃驰科技组建了专业摄制一体的内容制作团队和互联网短视频运营团队，

并拥有自己的拍摄影棚专业设备，目前已制作推出包括《吧唧研究所》、《栗子学

姐》等在内的多个短视频栏目。虽然，目前沃驰科技部分新开拓的基地收入规模

较小，但凭借其成熟的产品开发与运营管控经验，未来该部分新增基地发展空间

较大。 

沃驰科技主要新开拓基地报告期收入情况如下： 

单位：万元 

基地名称 
2018 年 1-9 月 2017 年 2016 年 

销售收入 销售收入 销售收入 

移动 

咪咕游戏 266.70 15.02 - 

咪咕动漫 137.64 115.06  48.84 

咪咕音乐 149.99 84.49 - 

联通 
联通宽带 194.95 368.89 148.89 

联通信导 113.73 - - 

电信 
号码百事通 155.19 153.37 9.69 

江苏公信 131.84 266.55 104.04 

合计 1,150.04 1,003.38 311.46 

（三）运营商计费代码资源丰富，运营能力及新产品研发能力强 

1、沃驰科技运营商增值电信业务计费代码资源丰富 

计费代码作为开展运营商增值电信业务重要资源，如能准确预判和理解可能

出现的产品计费需求，并在运营管理上先于市场制定和执行一套完整有效的业务

拓展方案，是赢得未来增值电信服务市场的重要条件。 

截至 2018 年 9 月末，沃驰科技在三大运营商主要合作基地合计运营 532 个

计费代码，且新申请的计费代码需求在不断增加。现有运营的计费代码类型包括
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短信话费点播、短信包月、应用内按次计费、应用内包月等，涵盖应用领域广泛，

应用领域包括移动阅读、移动音视频、社交直播、游戏娱乐、动漫等，能够满足

各类终端产品及增值业务需求。 

沃驰科技运营的较多优质计费代码资源，在运营商增值电信业务计费代码资

源相对稀缺的环境下赋予了其在产业链条中的优势地位。同时，计费代码的资源

优势使得沃驰科技能够与众多内容提供商建立和保持稳定、良好的合作关系，进

一步确保了计费代码产品包的高使用率。 

2、沃驰科技运营能力及新产品研发能力强 

各运营商基地依据行业发展趋势以及客户消费需求会向内容与运营服务提

供商发出产品或内容合作招募邀请，并依据供应商公司综合实力、资源版权情况、

运营能力及经验、市场营销方案等方面确定合作伙伴。其中，运营商基地关于优

质产品包合作伙伴的要求门槛较高，比如会对产品包 7 天阅读量指标、渠道推广

月度考核指标、渠道信用积分指标、合作期间无重大违规情况指标等提出具体要

求。 

沃驰科技及其核心业务团队深耕行业多年，在产品开发与渠道推广方面具备

丰富的经验，也塑造了其良好的企业形象与商业信誉，使得沃驰科技能够持续满

足运营商基地高门槛新业务的合作标准，从而不断获得优质计费代码资源与新业

务合作机会。 

如移动 MM 商城对参加 B 类应用包月业务评审的基础申报要求需满足“申

报应用在易观或艾瑞第三方专业数据机构榜单日活/独立设备数达到 300万以上”

或“企业注册资金 300 万以上，应用使用或注册用户累计 300 万以上”的要求。

在满足上述条件的基础上，为接入移动 MM 商城，沃驰科技一方面在前期储备

了数十个拥有软件著作权的软件应用，类型涵盖阅读类、音乐类、生活综合类等

类型，同时沃驰科技仍在持续进行自主软件开发和合作，进一步提高业务资源储

备。另一方面，沃驰科技与海康威视萤石视频达成深度合作协议，在移动 MM

上推出“萤石会员包月业务”，联合双方会员权益共享，实现了优势资源的整合

及品牌协同，满足用户的多元化需求，同时实现了与客户之间的深度合作。 
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（四）具备运营商增值电信业务全产业链运营能力，自有平台业务发展迅

速 

沃驰科技提供基于电信运营商的移动互联网的内容整合发行、运营推广和产

品计费等全方位综合服务，纵向参与产业链各环节业务，有助于提高产品在各环

节的对接效率，相较于业内提供产业链单环节服务的企业具有较强竞争优势。 

内容整合发行方面，沃驰科技积累了大量的移动互联网数字娱乐产品资源，

包括数字阅读、语音杂志、数字动漫及游戏等多种产品类型，并开始布局视频及

音乐产品；运营推广方面，沃驰科技不仅建立了丰富多元的渠道资源，同时拥有

自有媒体的推广渠道；计费方面，沃驰科技的支付服务系统已经实现与三大电信

运营商平台的对接，服务范围覆盖全国大部分省市自治区。 

同时，沃驰科技基于运营商基地业务开展的经验积累，于 2017 年度也开始

拓展自有平台业务，经过一段时间发展逐渐取得了一定的竞争地位：沃驰科技旗

下微信公众号阅读打开率近 10%，远超行业平均打开率 2%；抖音矩阵内容相对

垂直，便于未来做内容电商及广告的变现，且由于视频由专业制作团队完成，成

片质量远高于外部普通达人；此外，沃驰科技也着重于开拓文字阅读内容的多元

化转换，如与行业优秀的有声内容及视频内容的制作团队等进行合作。沃驰科技

自有平台业务的拓展，既能作为其运营商业务的有效补充，产生一定协同效应，

也是沃驰科技参与未来自有平台业务竞争的基础。 

二、沃驰科技盈利预测可实现性分析 

（一）沃驰科技 2018 年度经营情况良好，盈利预测具有较强可实现性 

沃驰科技经审计的 2018 年 1-9 月净利润 7,623.06 万元，占 2018 年盈利预测

净利润的比例为 76.71%。沃驰科技未经审计的 2018 年 1-10 月净利润为 8,797.64

万元，占 2018 年盈利预测净利润的比例为 88.53%。同时，截至本核查意见回复

之日，沃驰科技 2018 年 1-11 月的预估净利润为 9,792.30 万元，占 2018 年盈利

预测净利润的比例为 98.54%。根据沃驰科技目前的经营规模和用户存量，预计

2018 年盈利预测具备可实现性。 
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（二）沃驰科技历史业绩增长率较高，经营规模持续增长 

从沃驰科技报告期内运营商增值电信业务历史经营业绩来看，沃驰科技凭借

较高的运营质量和良好的企业形象，在与运营商基地的合作保持了稳定且快速的

业绩增长。2017 年度沃驰科技剔除收购杭州上岸影响后的收入增长率为 41.22%，

显著高于本次盈利预测中沃驰科技运营商基地业务未来 2019 年至 2022 年 19%、

15%、7%、3%的收入增长率，未来增长可期。 

2018 年来沃驰科技自有平台业务发展迅猛。2018 年 1-9 月期间沃驰科技累

计充值金额超过 2,400 万元，收入快速增长。按目前的收入增速，沃驰科技 2019

年预测的自有平台业务 5,000 万元收入可实现性较高。且本次盈利预测中，2020

年至 2022 年沃驰科技自有平台收入增长率分别为 20%、16.67%、0%，2022 年

之后收入增长率为 0%，与历史期收入增长率水平相比盈利预测收入增长率较为

谨慎。 

（三）行业增长迅速，同行业可比公司业绩增长情况良好 

根据易观国际发布的《中国移动互联网数据盘点与预测分析 2018》，移动阅

读正处于高速增长的阶段，预计中国移动阅读市场规模仍将以较高的增长率快速

发展。 

单位：亿元/% 

年份 2013 年 2014 年 2015 年 2016 年 2017 年 2018 年 2019 年 2020 年 

市场规模 62.53 88.4 101 118.6 153.2 196.6 257.8 335 

增长率 - 41.37 14.24 17.43 29.2 28.3 31.1 29.9 

同时，基于行业规模增长较快，沃驰科技同行业公司受各自业务规模及发展

侧重不同增速有所差异，但普遍增长较快。沃驰科技同行业可比公司 2016 年度

至 2018 年 1-9 月营业收入及增长情况如下表所示： 

单位：万元/% 

公司 

2018 年 1-9 月 2017 年度 2016 年度 

金额 金额 较上年增长率 金额 较上年增长率 

平治信息 70,031.86 90,995.05 94.01 46,901.77 178.84  



 

 10 / 12 

 

挖金客 - 21,002.23 49.84 14,016.59 39.81  

盛天网络 36,811.76 38,836.94  12.86  34,411.00 43.51 

掌阅科技 141,891.71 166,699.05   39.19  119,763.04   43.51  

艾格拉斯 54,823.98  84,508.59   50.11   56,297.90   87.23  

朗玛信息 34,965.30  41,175.83   3.44   39,807.61   15.00  

北纬科技 18,736.24  56,980.64   44.47   39,440.89   25.72  

沃驰科技 20,678.48 23,993.42 110.73 11,385.62 273.01  

数据来源：上述可比公司公开披露信息。 

（四）同行业可比交易案例盈利预测对比，沃驰科技盈利预测具备合理性 

与同行业可比交易案例相比，沃驰科技收入及净利润预测增长率处于合理区

间范围内。 

由于杭州搜影历史营业收入包含移动视频推广收入、广告推广收入和单机游

戏收入，其中单机游戏收入比重很小，且未来该部分收入预计将停止运营，因此

预测第二期剔除艾格拉斯收购杭州搜影案例影响，行业预测第 2 期收入平均增长

率为 32.74%，预测第 2 期净利润平均增长率为 24.37%，2019 年沃驰科技收入及

净利润预测增长率处于可比案例相应指标平均水平。同时，2020 年至 2023 年沃

驰科技收入及净利润预测增长率均低于可比案例相应指标平均水平。沃驰科技盈

利预测较为谨慎。 

具体情况如下所示： 

单位：% 

可比案例 项目 
预测 

第 2 期 

预测 

第 3 期 

预测 

第 4 期 

预测 

第 5 期 

预测 

第 6 期 

天润数娱收购拇指

游玩 100%股权 

收入增长率 31.52 25.08 12.00 5.00 0.00 

净利润增长率 30.53 25.24 13.30 3.79 -0.14 

天润数娱收购虹软

协创 100%股权 

收入增长率 39.62 37.67 25.49 13.69 0.00 

净利润增长率 29.75 29.78 20.37 -9.35 -0.06 

艾格拉斯收购杭州

搜影 100%股权 

收入增长率 -7.31 8.74 5.36 5.74 10.26 

净利润增长率 -4.08 24.69 6.02 3.93 -10.57 

龙力生物收购兆荣

联合 100%股权 

收入增长率 27.59 24.19 16.08 6.32 0.00 

净利润增长率 24.99 20.26 17.18 4.98 0.10 
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龙力生物收购快云

科技 100%股权 

收入增长率 32.22 28.65 28.75 30.76 0.00 

净利润增长率 12.21 28.09 23.34 35.07 0.97 

平均值 
收入增长率 24.73 24.87 17.54 12.30 2.05 

净利润增长率 18.68 25.62 16.04 7.68 -1.94 

沃驰科技 
收入增长率 27.49 15.28 8.62 2.85 0.00 

净利润增长率 25.16 20.23 10.17 4.49 0.00 

综上所述，结合历史经营情况以及最新经营业绩情况、行业发展趋势以及同

行业可比公司与可比交易案例情况，沃驰科技盈利预测具有可实现性。 

三、独立财务顾问核查意见 

经核查，独立财务顾问认为沃驰科技的行业竞争优势主要体现在：核心业务

团队深耕行业多年，积累了丰富的公司管理及业务开展经验；与主要运营商基地

客户保持深度合作的同时不断拓展新基地业务；运营商基地计费代码丰富，运营

能力及新产品研发能力强，具备全产业链运营能力；自有平台业务的拓展既能为

运营商基地业务带来协同效应，也是沃驰科技参与未来自有平台业务竞争的基础。

结合历史经营情况以及最新经营业绩情况、行业发展趋势以及同行业可比公司与

可比交易案例情况，沃驰科技盈利预测具有可实现性。 

四、补充披露 

上述内容已于交易报告书“第七节 交易标的评估情况”之“四、董事会关

于交易标的沃驰科技评估合理性以及定价的公允性分析”中补充披露。 
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（本页无正文，为《西部证券股份有限公司对＜立昂技术股份有限公司关于中国

证券监督管理委员会上市公司并购重组审核委员会审核意见的回复＞之核查意

见》之签字盖章页） 

 

 

财务顾问主办人：                                                  

                      周  驰                           邹  扬 

法定代表人：                     

                   徐朝晖 

 

 

西部证券股份有限公司 

  2018年 12月 5日 
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