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杭州豪悦护理用品股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

投资者关

系活动类

别 

 

√ 特定对象调研 

□ 媒体采访 

□ 新闻发布会 

□ 现场参观 

□ 其他  

□ 分析师会议 

□ 业绩说明会 

□ 路演活动 

□ 一对一沟通 

 

参与单位

名称 

1.毕先磊：德邦证券 

2.徐静：佳兆业集团 

3.漆昱霏：上海涌津投资管理有限公司 

4.唐天：观富（北京）资产 

5.闫亚州：杭州信得宝投资 

6.郑冲：施罗德基金 

7.李文杰：施罗德基金 

8.范煜：施罗德基金 

时间 2021 年 06 月 22 日 14:30-16:00、16:30-17:50 

地点 公司会议室 

上市公司 

接待人员 
董事会秘书曹凤姣、证券事务代表范嘉琦 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

 

（详见本次调研会议记录） 

 

附件清单 会议记录 



豪悦护理投资者交流会会议记录 

 

1、时间：2021 年 06 月 22 日 14:30-16:00、16:30-17:50 

2、地点：公司会议室 

3、公司参会人员：董事会秘书曹凤姣、证券事务代表范嘉琦 

 

1.公司自有品牌发展 

答：公司从 2010年就在电商渠道布局自有品牌，2014年希望宝宝的销售也还挺

不错的。我们未来还是两条腿走路，一边是继续发展 ODM业务，一边持续稳

步推进自主品牌的建设。 

 

2.原材料价格波动对公司的影响 

答：原材料价格波动对公司成本有一定的影响，但处于可控状态。公司与每一个

客户都有对应的调价机制，如果触及调价机制，会进行相应的调整。且公司

已掌握纸尿裤复合芯体、透气底膜、蓬松无纺布等核心中间材料的生产工艺，

有助于公司加强成本管控。 

  

3.2020 年前五大客户排名情况 

答： 公司销售的前五大客户目前未对外公布，前五大客户排序已发生一定变化，

个别客户已不在前五之内。2020 年，公司前五大客户销售额为 153,444.25

万元，占年度销售总额的 59.22%，每位客户的占比未超过 20%。 

 

4.复合芯体的优势及公司的核心竞争力 

答：复合芯体的优势为产品更轻薄、不起坨、不断层、更透气、更干爽、反渗低、

吸收速度更快等特点。  

公司核心竞争力主要体现在五个方面：1)拥有专业的研发团队及女士经期裤

产品和核心吸收复合芯体原材料的持续迭代创新能力；2)建立了较完善的质

量控制体系，积极参与国家标准制定；3)拥有规模化的生产能力；4)拥有多

元化的客户和多渠道的销售；5)精益化生产管理。 



 

5.公司生产设备都是定制的吗？  

答：几乎所有的纸尿裤设备都是定制，公司会根据产品需求定制设备，要求设备

产出产品更柔软、外观更精致，更符合市场的需求，定制的时候就是一个产

品研发的过程；我们的设备大多数来自于日本瑞光的上海工厂。 

 

6. 请问公司预期今后五年还会有像复合芯体的创新产品吗？后续公司产品的创

新方向？ 

答：革命性创新产品不好预料，未来更加环保的产品将是公司后续的研发方向，

公司将通过“研发运营支持中心建设项目”实施，进一步增强产品研发能力，

满足消费者的多样化及个性化需求，提高公司的核心竞争能力，谢谢！ 

 

7．想请问贵公司江苏道琦宠物公司业务开展了吗？未来会大力发展宠物产品吗？

当前投资进度及投资规模多大？ 

答：1）道琦公司主要是把尿裤废品加工成宠物垫产品，目前宠物垫产品已开发

成功，在积极拓展业务；2）公司目前仍聚焦发展婴儿、成人卫生护理用品

等主营产品；3）道琦公司截至目前实际投入未超过 800万元。 

 

8. 泰国战略化布局 

答：泰国工厂既有自主品牌销售，又有 ODM 销售模式，目前已有 3条生产线到位

主要为婴儿纸尿裤生产线，其中 2条设备已完成调试开始生产，已在泰国本

地拓展销售业务，以线上(电商)、线下（商超）等渠道开展为主，目前消费

端反馈的产品质量较好；并同时开展 ODM 业务客户。 

 

9. 募投项目进展 

答：“新增年产 6 亿片吸收性卫生用品智能制造技改项目”生产线已经全部到位

投产，“年产 12 亿片吸收性卫生用品智能制造生产基地建设项目”大部分设

备已经到位，并逐步投入生产。 

 



10.公司的发展战略 

答：公司未来总体战略为：1)以市场为导向，客户为中心，依托研发创新优势促

进与全球巨头合作共赢；2)以产品为经营重心，以精细化管理确保优异品质

和成本优势；3)以新零售促进自有品牌建设，加大营销投入，推动自主品牌

发展。 

 


