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广东潮宏基实业股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：20211110 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 □ 一对一沟通 

□√其他   电话会议       

参与单位名称

及人员姓名 

国泰君安证券、工银瑞信、招商基金、海富通、中庚基金、 

山石基金、长安基金 共 8 人参会 

时间 2021 年 11 月 10 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员 

公司董事长兼总经理廖创宾、副总经理兼董事会秘书徐俊雄、

公司证券事务代表林育昊 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

投资交流内容： 

1、一方面K金结构占比高是公司突出的特色，符合整体

行业首饰化的大趋势；另一方面今年素金类产品销售增长非

常亮眼，从发展战略规划层面如何看待未来的产品结构？ 

回答：潮宏基的愿景是成为受人尊敬的中高端时尚消费品

牌，潮宏基珠宝一直以时尚设计和精致工艺为核心优势，将会

继续强化这方面的能力，同时从品牌的使命和愿景出发，我们

也将重视将东方文化融合到时尚中，让时尚的珠宝给东方女性

带来更好的体验。珠宝行业服饰化是珠宝行业整体发展的大趋

势，以 K 金以及 K 金镶嵌首饰为主的时尚珠宝首饰必然是未



来的趋势，当然国内珠宝市场发展也有其特殊性，就如对足金

产品的偏好。未来公司将强化并扩大在东方时尚珠宝品牌的影

响力，围绕“时尚、轻奢、年轻”的产品定位。所以，在产品

结构上，我们仍会以时尚珠宝首饰为核心产品，公司优势产品

K 金、彩金、碎钻仍是最主要的品类，努力保持这类产品的高

增长；同时潮宏基的时尚化不应该受限于材质，随着工艺和设

计的改变，会根据中国市场的特点，适当增加黄金产品，以丰

富产品线同时也适应不同层次的渠道需求。另外，会继续加强

中国传统工艺和东方印记产品的研发，加快国潮产品推出的速

度和数量。 

2、FION女包业务在梳理品牌产品线之后，包括抖音电商

等线上渠道今年有非常亮眼的发展，未来如何规划珠宝和女

包业务两大板块？ 

回答：我们一直认为品牌要赢得年轻用户才能赢得未来，

不论潮宏基还是FION，这两个品牌未来仍然瞄准年轻的客群、

致力于做年轻化，并以年轻人群行为为导向，紧跟潮流做好产

品开发、渠道布局和营销活动等等。 

FION目前在品牌形象、产品上的年轻化已取得了不错的

成果，在渠道上也是取得了很好的成绩，不仅线下摸索出了在

购物中心的门店模式，在线上销售增长速度也很快，三季度达

到了100%以上的增长。我们也一直在思考如何给FION更为广

阔的发展空间。 

3、公司放开加盟我们非常看好，目前看来效果也非常好，

未来市场开店空间和公司拓店节奏、拓店主要发力城市等级

的战略规划？ 

回答：潮宏基与主要竞品对比，相对于他们提出的7000家、

4000家的目标，既是差距也是机会，中国珠宝市场有足够大的

市场空间，潮宏基珠宝未来3-5年净增1000家店，达2000家店



的规模目标的实现应不存在问题。 

潮宏基希望维护时尚品牌调性，在规模拓展时会保持短期

业务和长期发展的平衡。公司一直保持的这一时尚品牌调性也

受到优质渠道商和加盟商的认同，很大一部分新开加盟店是商

场和购物中心向加盟商指名一定要找潮宏基。 

未来拓展会更侧重潮宏基覆盖面和渗透率比较低的市场，

比如川渝、华中、华南、西北等区域，潮宏基已在这些区域的

省会城市核心购物中心开店树立品牌形象的基础、建立品牌口

碑，未来将通过加盟进行渠道下沉。 

4、就培育钻石等内容进行了交流，可参阅前次活动记录

表之问答。 

 

接待过程中严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大

信息泄露等情况。 

 

附件清单 无 

日期 2021 年 11 月 10 日 

 


