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广州海鸥住宅工业股份有限公司投者关系活动记录表 

投资者

关系活

动类别 

□特定对象调研          □分析师会议            □媒体采访 

□业绩说明会            □新闻发布会            □路演活动 

□现场参观              ■电话沟通              □其他 

参与机

构名称 
招商证券股份有限公司 

时间 2022 年 1 月 14 日 16:00—16:45 

地点  

上市公

司接待

人员 

董秘陈巍先生 

投资者

关系活

动主要 

内容介

绍 

一、2021 年前三季度经营情况 

2021年前三季度公司实现营业收入 305,397.51万元，比去年同期 231,804.88

万元增长 31.75%；实现归属于上市公司股东的净利润 11,565.95万元，比去年同

期 9,695.89万元增长 19.29%（以上数据未经审计）。 

二、发展定制整装卫浴的可行性 

    1、符合国家绿色住宅产业发展政策  

近年中央连续出台推广绿色建筑和装配式建筑的相关政策，制定行业准则，

定下建设目标。从最早 2012 年财政部、住建部提出力争 2020 年绿色建筑占新建

建筑比重超过 30%，至 2017年 1月发布装配式建筑三大体系技术标准，再到 2017

年 3月出台《“十三五”装配式建筑行动方案》及配套管理办法，政策愈发密集，

装配式建筑未来发展可期。为落实中央政策目标，各地方政府也已制定装配式建

筑规模阶段性目标并同步出台若干政策法规鼓励推广。  

2、定制整装卫浴空间市场前景广阔  

房地产行业已成国家经济发展的重要支柱，伴随着节能、环保的标准和要求
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日趋严格，国家支持装配式建筑力度发展力度不断加大，人们对居住环境、舒适

度以及绿色环保提出更高的要求，整装卫浴凭借着快速便捷的干法施工、质量可

靠、防渗漏性等优点，在经济型酒店和中档酒店、商品房住宅市场、保障性住房

的全装修等市场都有巨大的市场潜力。  

3、定制整装卫浴空间符合新一代主力消费群体的消费观  

家居业“定制”的兴起，来自于市场的变化趋势。随着迅速成长的庞大中产

阶层家庭成为主要的消费群体，以及 80 后、90 后新一代的消费群成为家居业未

来重要的新兴消费人群，导致消费者的产品需求出现差异的两个因素开始显现，

一是消费者分化，二是消费者收入水平和价值判断出现差别。整装卫浴空间也更

有实现定制的需求，在个性化上满足消费者的诉求。 

三、整装卫浴发展情况 

公司装配式整装业务拥有有巢氏和福润达两大品牌，产品类型覆盖SMC、彩钢

板、瓷砖型等类型。2021年公司与浙江省建工集团有限责任公司签署合作协议，

旨在共同推进龙游装饰部品部件基地项目的投资建设及内装工业化领域的合作，

凭借双方技术及资源优势，在建筑工业化和装饰部品部件领域进行全方位合作，

共同开拓内外市场和业务，互为对方提供产品、技术和产能支持，在技术、设计、

管理、市场和产品等多层面深入的优势互补和合作共赢。未来装配式整装业务仍

将拓展至住宅、To C、EPC、商办等各赛道业务。 

附件 

清单 
无 

日期 2022年 1 月 14日 

 


