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宁波旭升汽车技术股份有限公司 

关于接待机构调研情况的公告 

    本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

 

宁波旭升汽车技术股份有限公司（以下简称“公司”） 近期通过现场

调研、电话会议等形式接待了中信证券、东吴证券、中泰证券等机构调研。 

公司主要接待人员为副总经理、董事会秘书周小芬女士；证券事务代表 

罗亚华女士。 

交流的主要问题及公司回复概要： 

1、公司目前产能布局情况？ 

近年，受益于下游客户订单的持续放量，公司营收规模不断攀升。为缓

解产能瓶颈，公司积极进行产能布局。截至目前，公司在宁波北仑有九个制

造基地，占地面积余 800 亩，覆盖压铸、锻造、挤压三大工艺，其中一号至

五号工厂已全部达产，六号工厂部分达产，七号、八号、九号工厂尚在建设

中。如九个制造基地全部达产，产值可达到 80 亿元。2021 年，为进一步缓

解产能压力，公司与湖州南浔政府签订了 《项目投资协议书》，拟在南浔建

设十号工厂，项目总投资 25 亿元，占地面积 500 余亩，截至目前土地尚未

取得，如有下一步进展，公司将及时履行信息披露义务。 

2、公司目前客户布局情况？ 

公司致力于新能源汽车和汽车轻量化领域，凭借新能源先发优势，拥有

优质的客户资源，目前基本已覆盖全球主流整车厂和龙头 Tier-1 供应商。

根据市场开拓战略，公司三大区域客户拓展情况：北美地区已基本覆盖所有

新能源汽车厂商，如特斯拉、Lucid、RIVIAN 等，预计今年订单爬坡显著；

欧洲地区知名整车厂（宝马、戴姆勒、大众）等已正式合作，Tier 1（采埃

孚、法雷奥-西门子、马瑞利等）预计今年有较大的增量；亚太地区，造车

新势力（如蔚来汽车、理想汽车、零跑汽车等）、自主品牌（如长城汽车、



广汽、江淮汽车）及电池厂商（如宁德时代、赛科利、亿纬锂能等）都已正

式合作，且部分客户订单将快速放量。 

3、公司的竞争优势有哪些？ 

（1）较早进入新能源汽车赛道，先发优势明显 

公司是国内较早开发新能源汽车铝制零部件的企业之一，并形成了明显

的先发优势，2013 年开始与特斯拉合作，从供应个别零部件起步，全面发

展到供应传动系统、悬挂系统、电池系统等核心系统零部件。公司通过与特

斯拉的合作，积累了新能源汽车及轻量化零部件的设计、研发、生产技术，

占据了新能源汽车领域压铸零部件的制高点。 

（2）技术与研发优势 

公司具有独立的研发、压铸、铸锻及机加技术中心，具备独立的压铸模

具设计与制造能力。近年，研发费用投入逐年加大，持续扩充研发团队人员。 

压铸产品生产设备先进，拥有瑞士布勒、德国富莱、东洋等全自动压铸机，

检查中心配有德国蔡司三坐标测量仪、光谱仪等先进检测仪器。锻造产品 

拥有原材料自主配方能力、同步研发能力、国际顶尖的水平连续铸造设备和

热模锻设备，配套铝棒自动锯切、堆叠生产线。挤压产品技术生产线定位高

端，拥有节能型高智能自动化挤压生产线、挤压机采用国际最先进的西马克

技术。 

（3）深度布局铝合金轻量化，产业集群协同效应可期，三大工艺聚焦

优势 

公司在压铸、锻造和挤压三大工艺上的布局现已基本成型，三大工艺已

基本上能够覆盖汽车动力总成系统、底盘系统以及电池系统最核心的铝合金

部件，是国内唯一深度布局铝加工工艺的公司，后续公司将在三大工艺优化

整合的基础上开发系统总成项目，满足客户汽车轻量化铝制品一站式需求。 

（4）内部成本管理优势 

压铸行业虽为传统制造企业，但同行毛利率会有差异。差异的主要来源

在于内部管理，公司主打差异化竞争战略，主抓内部管理，专注于压铸的现

场管理经验积累、工艺优化、工艺节拍改良等，通过提升良品率、提高生产

效率，从而提升公司盈利能力。 



4、公司如何看待一体压铸？ 

公司密切关注一体化压铸的发展动态，认可一体压铸未来的发展趋势。

截至目前，公司已积累了大吨位压铸机（4400T）的使用经验、大吨位模具

的设计与制造能力，并积极与主机厂进行沟通交流。随着大吨位压铸机

（8000T 及以上）的采购到位和方案的落地，将快速推动公司一体化压铸的

进展。 

5、原材料波动对公司的影响？ 

公司产品的主要原材料为合金铝，公司依据客户订单进行生产排期，并

进行原材料采购。2021 年以来，原材料铝锭持续上涨，对产品的生产成本

产生一定的影响。公司通过启动供货协议中原材料波动议价机制，调整下游

客户的产品销售价格，转嫁部分风险，未对公司盈利能力产生重大影响。 

6、截至目前在手订单的情况？ 

截至 2021 年末，公司在手订单超 50 亿元，订单量充沛，预计公司将继

续保持高速发展态势。 

7、公司未来的发展战略？ 

公司将紧紧抓住新能源汽车产业快速发展的难得历史机遇，坚持汽车轻

量化蓝海市场为根本方向，以“欧洲、北美、亚太”为市场，以“压铸、锻

造、挤压”三大工艺模块为主，逐步实现系统集成化，持续提升以“技术创

新、快速反应、同步研发、成本管控”为核心的竞争优势，以“坚持、超越、

快乐、感恩”为价值观，成就员工，让更多人过上美好的生活，成为全球汽

车新能源轻量化领域的领跑者。 

 

宁波旭升汽车技术股份有限公司董事会 

                          2022 年 3 月 18 日 

 


