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深圳市杰普特光电股份有限公司 

3 月投资者关系活动记录表 

编号:2022-002 

投资者关系 

活动类别 

□特定对象调研 

□媒体采访 

□新闻发布会 

专场机构交流会 

□其他 

□分析师会议 

□业绩说明会 

□路演活动 

现场参观 

参与单位名称 

(按来访时间排序) 

博时基金，刘锴、王远征； 

中泰证券，冯胜、张晨飞； 

东北证券，刘军、许光坦； 

浦银安盛，李浩玄； 

富敦 Michael，张伟； 

中融基金，孙志东； 

国泰基金，谢泓材； 

光证资管，李行杰； 

交银基金，郭若； 

雷石资管，王健超、孙婷婷； 

招商基金，亢思汗； 

新华资产，孙浩文； 

鸿道投资，韩逸非； 

东北自营，郁建超； 

东证融汇，张晗； 

盘京投资，王莉； 

野村，桑健； 

农银人寿，曾文传； 

中银资管，李倩倩； 

国海自营，韩诚； 

太保资产，孙凯歌； 

国海富兰克林，吉晟； 

鹏华基金，董威； 

海通证券，余伟民、薛逸民、夏凡、王园沁； 

明河投资，姜宇帆； 

中海基金，包江麟； 

东方衍生，翟淑星； 

Goldman Sachs Asset Management Group，Amy Ji； 

WT China Group，Yuyang Wu； 
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中天证券，刘大海； 

智尔投资，李璐； 

枫池投资，郭志喜； 

源乘投资，刘小瑛； 

国融基金，孙会东； 

名禹资产，王龙； 

泰达宏利基金，孟杰； 

Power Pacific Coporation Limited，Jonathan Zhou； 

Franchise Capital Limited，姚铁睿； 

沣谊投资，区伟良； 

群益信托，王柏强； 

富敦基金，张伟； 

中信保诚人寿，金炜； 

格林基金，宋宾煌； 

诚盛投资，杨洁； 

途灵资产，赵梓峰； 

天安财产保险，向磊； 

建信信托，吴晓鹏； 

信实固信资本，蒯明； 

多鑫投资，成佩剑； 

南方工业资产管理，史恒辉； 

Mighty Divine Investment Management Limited，Frank Yu； 

金信基金，黄飙； 

汇升投资，周波； 

时间 
2022 年 3 月 9 日 

2022 年 3 月 31 日 

地点 深圳总部会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

董事会秘书、副总经理，吴检柯 

装备事业部总经理特别助理、董事，黄淮 

投资者关系活动主要

内容介绍 

投资者互动主要内容： 

Q：1 季度深圳疫情严重，公司经营是否受到影响？ 

A：疫情期间公司积极配合政府开展防控措施，在封控期间深圳总部采取

关键岗位人员值岗的方式保持公司正常运营；在生产交付方面，公司主

要生产基地已转移至惠州产业园，整体来看产能并未受到显著影响；从

下游需求来看，1 季度需求符合预期，有望支持公司增长目标的实现，具

体订单情况以后续公告披露为准。 

 

Q：年报显示公司整体毛利率提升 3.99%，主要原因是？ 
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A：在激光器售价年内存在较大降幅的情况下，公司通过内部管理的降本

增效措施、对产品设计的迭代优化以及自身在产业链的规模优势，有效

降低了产品的生产成本；其次公司募投项目惠州产业园年内已经逐步投

产，帮助公司进一步降低了生产成本；公司在新赛道布局的产品进展情

况良好，新产品的应用及销售改善了整体产品结构，为公司提高毛利率

提供了动力。 

 

Q：2021 年研发投入占比 11.98%，后续的研发投入有何变化？ 

A：相较于 2020 年，2021 年研发投入同比增长 42.95%，主要公司研发人

员大幅增加，费用在 2021 年体现；公司在研项目约 60 项，主要投向产

品品类扩展、激光器功率提升以及定制化设备的研发几个方面。公司现

有研发团队基本稳定，预计 2022 年研发费用增长能够得到有效控制。 

 

Q：公司年末存货增加是什么原因？未来存货变动趋势？ 

A：公司存货增加主要系（1）公司在内部划分了六大产品线，产品品类

扩展带来的备货增加；（2）为尽量降低疫情及地缘政治影响，公司对相

关原材料进行了提前备货；（3）年末存在部分未交货订单等原因导致。

公司正采取针对性措施加快存货周转周期，存货总体数量有望控制在合

理的范围内。 

 

Q：从行业情况看激光器销售存在周期性，公司如何应对？ 

A：公司始终坚持“激光器+”的产业定位，深耕上游核心激光光源技术，

通过与消费电子、新能源、集成电路、半导体等行业标杆客户的深度合

作，实现激光技术和配套解决方案的“国产替代”。公司在 2021 年完成

了内部组织架构的优化整合，持续的研发投入在激光器及激光/光学智能

装备领域让公司有较强的技术与产品储备，可在众多下游行业中实现多

场景应用，有望帮助公司在保证稳定发展的同时，拥有新的增长点。 

 

附件清单（如有） 无 

备注 

接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格按照公司

《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及

时、公平。没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时要求签署调研《承

诺书》。 

 


