
股票代码：301263                                股票简称：泰恩康  

广东泰恩康医药股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：投-007 

投资者关

系活动类

别 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位

名称及人

员姓名 

华宝基金 齐震； 

中信保诚 陈爽 杨强； 

鹏扬基金 王雪刚； 

浙商基金 白玉； 

中海基金 彭天阳； 

德邦基金 揭诗琪； 

信达澳银 李东升； 

东方资管 马庆华； 

浦银安盛 徐博； 

长江资管 李嘉琪； 

弘毅远方 鲍超； 

华西证券 王帅 孙子豪； 

德邦证券 陈铁林 张俊。 

（以上排名不分先后） 

时间 2022年 9月 20日 16:00-17:30 

地点 上海携程美居酒店会议室 

上市公司

接待人员

姓名 

董事长、总经理：郑汉杰先生  

董事、副总经理兼董事会秘书：李挺先生 

副总经理：张震先生  

副总经理：孙涛先生  

眼科事业部总经理：徐阳先生 

投资者关 本次特定对象调研，公司参会人员与投资者就公司经营发展状



系活动主

要内容介

绍 

况进行了充分的交流与沟通，主要问题及答复如下： 

1、公司在两性健康领域的发展规划及未来展望 

答：随着国民思想观念开放和健康需求水平提高，都会推动整

个社会乃至于影响政府以及相关机构对于两性健康产业的正视。在

“互联网+”的助推下，两性健康市场得到了快速的发展。经过近二

十年的发展，两性健康行业仍处于成长初期，市场的成长率很高，

需求高速增长。PE 与 ED 同为最常见的几类男子性功能障碍之

一，随着全球人口老龄化加剧、现代工作生活带来的压力加大及相

关医学知识的普及，两性健康药物市场存在较大的潜力。 

公司爱廷玖“盐酸达泊西汀片”于 2020 年 4 月取得首仿药品

注册批件并于同年 8 月上市销售。在获批之前，公司做了大量的前

期准备工作，包括充分的市场调研及前期推广的筹划，获批之后，

公司依托首仿的先发优势，同时开展了线下和线上的营销活动，包

括“爱廷玖 爱运动”毅行者等一系列活动。另外，我们也在加强和

中华医学会男科分会的合作，同时加强对基层的男科医生的培训等

基础性的推广工作。目前整个市场放量非常好，从 2020 年 8 月份

正式上市销售以来，2020 年共实现销售收入近 5700 万，2021 年全

年销售收入超过 1.5 个亿，2022 年上半年销售收入超过 1 个亿。在

PE 领域，爱廷玖的品牌已经建立起来。另一方面，公司的“爱廷

威”他达拉非片在今年 8 月正式上市销售，为治疗阳痿（ED）的

药物，与“爱廷玖”盐酸达泊西汀片具备协同效应，未来公司可利

用已有的品牌优势及 OTC 渠道优势快速将“爱廷威”推向市场。 

公司高度重视两性健康用药市场，除了已上市的“爱廷玖”盐

酸达泊西汀片和“爱廷威”他达拉非片外，还储备了多个在研项

目，形成治疗“早泄+勃起功能障碍+生殖健康”的全产品管线，

满足患者需求。 

 

2、公司选择药物品种的思路及在研品种亮点 

答：我们在选择药物品种时，重点考虑这个品种有没有市场份



额、能不能够把它做起来、市场现有的批件数量以及是否匹配公司

现有的 OTC 渠道优势等因素，近两年自研并上市的“爱廷玖”盐

酸达泊西汀片、“爱廷威”他达拉非片等，都遵循了这一思路。 

 

3、公司线上线下业务体量 

答：1）新冠疫情之前，公司的线上业务体量非常小，疫情助

推了 B2C 高速发展。消费者线上买药更多的还是关注品牌，爱廷

玖上市后，我们通过大力做品牌推广以及消费者教育来实现品牌内

涵的精准化营销，以此来提高品牌知名度及影响力，提高了公司的

线上业务占比；2）目前爱廷玖“盐酸达泊西汀片”销售的大部分

还是线下药店，包括 O2O 零售。O2O 零售模式通过线上平台帮助

消费者选择线下商户，完成消费决策，实现了互联网与线下药店的

结合销售，这一模式对公司产品的销售有积极影响。目前公司与一

心堂、大参林、海王星辰、益丰药房等连锁药店达成了长期稳定的

友好合作，公司在 OTC 渠道拥有较强的商业化推广能力，能够将

产品快速推向全国市场。 

 

4、沃丽汀的市场竞争情况及公司在眼科领域的未来规划 

答：1）公司自 1999 年开始代理销售沃丽汀，经过 20 多年的

专业市场推广，公司构建了沃丽汀在国内完善的销售网络，沃丽汀

的产品知名度得到大幅提升，已成为我国眼科药领域的知名产品。

目前，国内市场销售的卵磷脂络合碘制剂有片剂和胶囊剂两种，其

中沃丽汀为日本第一药品产业株式会社原研生产的片剂，两者剂型

不同，生产工艺也有差别。沃丽汀作为原研药，治疗眼底疾病疗效

显著，安全性好，竞争力较强；2）公司的研发平台之一“生物大

分子药物关键技术平台”，主要在研项目为雷珠单抗原液及注射

液，主要用于治疗湿性（新生血管性）年龄相关性黄斑变性

（AMD），与公司现有的沃丽汀可以联合使用，有利于发挥公司

的眼科渠道优势，具备非常好的推广基础；3）干眼症是一个非常



重要的研究方向，我们也布局了相关品种。 

 

5、和胃整肠丸未来的战略规划及目标 

答：经过 20 多年的推广，和胃整肠丸已经成为肠胃领域的知名

产品，安全性和疗效显著，在广东、广西等沿海地区已成为家庭常

备用药。从销售区域来看目前主要还是集中在广东和广西等区域，

在西南和北方区域还存在很大的市场空间，随着公司加大全国性推

广力度，以及加深与和胃整肠丸授权厂商的合作，我们认为和胃整

肠丸的销售收入在未来能够维持较好的收入增速。 

 

6、公司未来的业绩预期 

    答：2022 年上半年，公司实现归属于上市公司股东扣非后净利

润 7,399.52 万元，同比增长 58.43%，公司核心销售药品“爱廷玖”

及和胃整肠丸销售收入分别同比增长 42.66%、23.52%，依托于公司

在 OTC 渠道较强的商业化推广能力，预计未来公司的核心销售药品

将保持持续增长，并维持较高的毛利率。 

公司目前经营状况良好，今年 3 月上市的时候，公司的管理层

及核心员工参与了战略配售计划，总规模超一亿元，彰显了公司管

理层及核心员工对公司未来业绩的信心，公司也将努力做好经营管

理，不断提升核心竞争力，助力公司的可持续发展。 

此外，截至 2022 年 6 月 30 日，公司主要的医药自主研发项目

有 20 项，其中 4 项已经提交药品注册批件申请，合作研发项目 1

项，形成了良好的梯队，预计公司未来陆续有自主研发的药品取得

药品注册批件。随着未来在研产品的持续推出，将丰富公司产品结

构，成为公司新的利润增长点。 

 

本记录表如有涉及未来的计划、业绩预测等方面的前瞻性陈

述内容，均不构成本公司对投资者的实质承诺，投资者及相关人

士均应对此保持足够的风险认识，并且应当理解计划、预测与承



诺之间的差异。 

关于本次

活动是否

涉及应披

露重大信

息的说明 

本次调研活动期间，公司不存在透漏任何未公开重大信息的情形。 

附件清单

（如有） 

无 

日期 2022年 9月 22日 

 


