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五洲特种纸业集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：20220901-1 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观             电话会议 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

长江证券、汇安基金、光大保德信、中航基金、天治基金、国寿

安保基金、合煦智远、招商资管、中金资管、源乘投资、建信信

托、理成资产、睿郡兴聚、贤盛投资、边域基金、榕树投资、凯

读投资 

会议时间 2022 年 9 月 1 日 10:00 

会议地点 五洲特种纸业集团股份有限公司会议室（电话会议） 

上市公司接待人

员姓名 
董事会秘书：张海峡先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

公司情况介绍 

随着江西基地全面投产后，今年以来工作重点在于产能释放并将

其转化为有效营收，目前来看进展顺利。生产端来看，公司 22H1

生产各类纸品 51 万吨，同比+77%。销售端来看，22H1 销售各

类纸品 49.5 万吨，同比+97%；产销率达 97.2%，符合特种纸行

业以销定产的经营模式。今年开年确定的经营目标是全年销量超



过百万吨（努力达到 105 万吨+），上半年完成情况符合公司预

期。产品销售结构来看，食品包装纸、格拉辛纸合计收入占 70%+，

这两个品类为公司传统优势产品，处于行业领先地位； 22H1 产

销情况完成年初既定目标，下半年会继续朝着这个目标努力。 

成本及盈利：22H1 收入、成本较去年同期均有较大增长，成本

端增长主要系原材料木浆价格上涨所致，造纸板块毛利率普遍下

降。Q2 毛利率环比 Q1 小降，主因 Q2 原材料中木浆成本上涨。

公司毛利相对 Q1 下滑，但在整个行业来看公司毛利率仍处于较

好水平。 

产销情况：预计 Q3 成本存在压力，产品提价方面，格拉辛纸 8

月份发布涨价函（+500 元/吨），食品包装纸未有提价动作。在

整体销售价格没有大变动情况下，Q3 原材料木浆成本较 Q2 还

有提升，存在一定压力；Q4 情况还不确定，目前略微观察到针

叶浆和化机浆的价格松动，阔叶浆价格依旧坚挺。  

未来经营重点：1）50 万吨食品卡产线 22H1 产量 15 万吨，下半

年将致力于产能爬坡。2）在今年浆价高位背景下，公司化机浆

产线开始投建，预计 23Q4 投产，投产后对公司生产食品白卡的

成本将带来大幅节约。3）产品结构变化，公司现在着手将 30 万

吨的大宗纸转为特种纸，中间涉及到的设备改造等环节较多，预

计最快 23H1 前能够完成。4）湖北汉川一期项目的投建，上半

年土地购买及规划工作全部完成，已进入正式开工阶段，新基地

建投时间相对较长，预计 24Q4 会有新产线投产。 

 

1、Q2吨盈利环比略有下降，分产品情况？ 

大概情况如下：Q2 食品卡吨纸盈利环比 Q1 略降，格拉辛纸及

其他纸种环比 Q1 略微增长，但由于食品卡收入占比较大，对整

体盈利水平有所影响。30 万吨工业包装纸微利，随着 Q2 收入增

长，一定程度上拉低了 Q2 整体盈利水平。 

 



2、Q1、Q2单季度产销量情况？ 

上半年 49 万吨中，Q1 为 23 万吨+，Q2 为 26 万吨+，增加的部

分主要来自食品卡。 

 

3、22H1 销量约 49.5万吨，营收约 29.7 亿元，计算下来平均售

价在 6000元+，相较于 2021年末价格变化不大？ 

单价需要分产品结构来看才有意义，22H1 跟 2021 年销售结构有

差别，箱包纸的量在增加。 

 

4、22H1存货中的库存商品为 2亿元，环比增加的部分是？ 

今年整体产能和收入提高，产库存商品会相应地有所增加。 

 

5、存货中原材料主要为木浆？大概体量是？ 

木浆+少量化工品，正常库存水平为 5-6 万吨浆。 

 

6、Q3成本提升幅度是否有预估？ 

就库存单价来看，Q3 预计出现库存单价高点，后续表现看浆价

走势如何；目前来看，浆价继续上行空间不大，但具体何时出现

价格松动还在观察。 

 

7、公司定价模式为以销定产，主要采用成本加成定价还是根据

供需情况进行市场化定价？ 

市场化偏多，非简单成本加成。 

 

8、上下游传导成本的过程跨周期或者错周期来看，长期净利率

水平是稳定的吗？ 

长期来看，特种纸净利率水平比较有韧性，但也不可避免的受到

原材料价格变动存在周期性波动；比如，原材料价格上涨，市场

向下传导价格速度非常快，短期毛利空间打开；相反，原材料价



格下降时，销售价格的较快反应也会致使短期毛利空间压缩，总

体来说销售价格反应速度快于成本变动。拉长周期来看，相对维

持着比较好的盈利水平。 

 

9、假设细分纸种竞争格局稳定，客户在可以接受的利润率区间

内不太会选择去更换供应商？ 

是的。越偏中高端的客户供应商更换的倾向越低，审核与双方磨

合周期非常长且容易出现适配性不佳等风险，转换成本较高。下

游客户更关注供应商产品的安全性、稳定性是否达标以防止可能

出现的产品质量风险。 

 

10、公司明后年销量目标？ 

目前整体产能 135 万吨，目标产销量为达到接近 100%的水平。

整体布局来看，明年目标约 130 万吨+；后年会有些小产能增加，

后续新产能的增加主要还是来自湖北新基地的建设。 

 

11、湖北汉川新产线后续的产品线及产能规划？ 

百万吨级别的产能规划，大宗纸占比高。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 9 月 1 日 

 


