
联化科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

证券代码：002250         证券简称：联化科技         编号：20221102 

投资者关系活动类别 √特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访           □业绩说明会 

□新闻发布会         □路演活动 

□现场参观           □其他 

参与单位名称及人员

姓名 

爱建证券   章孝林      国君资管   吉文宜 

兴业证券   刘梦岚      淳厚基金   田文天 

理臻投资   张  旭      中信建投   郭祝同、卢昊 

时间 2022 年 11 月 1 日、2022 年 11 月 2 日 

地点 公司上海办 

上市公司接待人员姓

名 

高级副总裁、董秘  陈飞彪  

证券事务代表  戴依依 

投资者关系活动主要

内容介绍 

1、公司为何选择开发新能源项目？ 

公司自成立以来一直在化学领域耕耘，多年来始终专注于

化学合成，新能源相关的电子化学品的底层逻辑也是化学合

成。我们认为，在化学合成方面最重要的能力是商业化的能力，

公司在产品商业化方面是具有竞争力的。2015 年左右，公司就

做过战略探讨，确定了电子化学品是公司业务未来的发展方向

之一，并形成了相关的报告，也做了一些产品的小试、中试，

积累了一些经验。公司看好新能源产业的未来发展潜力，贯彻

“专注、前瞻、联盟”的战略方针，结合自身竞争优势，开发

新能源项目。 

2、公司未来新能源项目主要放在哪些基地？ 

公司按照事业部模式来运作，新能源产品是功能化学品事

业部的产品，公司将根据客户需求与订单情况合理安排各类产

品在各基地的布局。 

3、英国基地目前的运行情况如何？ 

公司英国基地生产经营情况正常，新项目目前已进入试生

产阶段。受俄乌战争影响能源价格有所上升，能源供应方面暂



未受影响。 

4、公司当初选择收购英国基地的原因是？ 

公司收购英国基地，是从客户的需求出发，保证公司能够

稳定地为客户供货，进而满足客户下游市场的需求。同时也让

公司很好地保留住了客户及合作伙伴，这对于公司的长期稳定

发展非常重要。 

5、公司如何看待植保行业的发展前景？ 

全球植保终端市场目前整体增速在 3%-5%左右，植保行业

是高度整合的行业，随着近几年的兼并潮的落幕，行业集中度

再次提升，这为数字农业、精准农业的全球化变革奠定了基础，

并对绿色高效植保品种的推陈出新起到了积极作用。高效、低

毒、低用量是植保产品的发展趋势，食品安全、农药减量、抗

性管理等因素催生了植保行业产品迭代的需求以及对新品种

的渴望，新型的高效低毒的植保产品将逐步取代传统的高毒低

效产品，因此新产品的增速高于植保行业整体增速。 

公司专注于服务行业领先的植保巨头，管道内的产品主要

以专利期内的高效低毒产品为主。受益于长期的技术以及客户

信任度的积累，公司进一步将业务向产品生命周期前端拓展，

为客户提供从工艺研发、中试放大到商业化生产一揽子的服

务，覆盖了从管道新植保产品前期开发到市场投放的全周期。 

6、公司如何看待很多化工企业进入新能源赛道？ 

我们认为新能源是未来的发展趋势，新能源市场也足够的

大。经过多年在化学领域的探索，公司积累了丰富的技术储备

与工艺开发经验，技术研发能力与生产控制能力不断提升。 

7、2021 年报中，植保产品（除草剂及中间体、杀虫剂及中间

体）下半年的平均售价比上半年低的原因是？ 

主要是因为产品结构不同。 

8、年报中植保产品的库存较之前有所提高的原因是？ 

主要是因为子公司复产且市场需求增加，收入也有所增

长。公司通常不会保留很久的库存；部分重要产品出于客户的

需求，会保留 6 个月的库存。 



附件清单（如有）  

日期 2022 年 11 月 2 日 

 


