
聚胶新材料股份有限公司

投资者关系活动记录表

证券简称：聚胶股份 证券代码：301283 编号：2022-001

投资者关系活动

类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他

形式 □现场 网上 电话会议

参与单位名称

及人员姓名

富国基金曹竟、富国基金孙萌、富国基金方竹静、华夏

基金韩萧、华夏基金金安达、华夏基金彭锐哲、西部利

得基金管浩阳、交银施罗德基金张明晓、交银施罗德基

金杨帅、交银施罗德基金黄鼎、国泰君安证券李旋坤、

上海感叹号谭永平、广发证券彭哲远、广发证券牛璐、

海通国际庄怀超、海通证券刘威

时间 2022年 10月 28日-2022年 11月 1日

地点 公司会议室进行网络、电话会议

上市公司接待人员

姓名

副总经理刘青生、董事会秘书师恩成、

证券事务代表廖燕桃

投资者关系活动主要

内容介绍

一、公司基本情况介绍

简要介绍了公司的产品特点、主营业务、亮点与优

势、两个募投项目进展情况、发展情况。

1、产品特点：用量少、技术要求高、风险大。

2、主营业务：专注于研发、生产、销售卫材热熔胶。

3、亮点与优势：

1）优质客户资源、海外布局成型以及技术、服务、成

本的优势叠加，使得公司增长和盈利有保障；

2）持续创新，保证技术领先，比如 2020年柔味胶商业

化、2021年研发出降解率达 77%的可降解热熔胶在可

降解性上已达到国际先进水平，但柔味胶和可降解热熔

胶目前业务占比小，不构成重大影响；

3）2022年汇率与海运费两大不利因素持续改善，未来

增长可期。

4、两个募投项目进展情况：6.1万吨波兰工厂已于 2022



年 10月上旬顺利完成试生产，各关键节点工作正在稳

步推进，预计 2022年 11月上旬正式投产，开始满足

部分商业化的订单需求。12万吨广州工厂已于 2022年
10月正式动工建设，目前正在按计划建设中，暂未受

到疫情影响，预计 2023年 12月 30日竣工。

5、波兰工厂是公司全球生产布局的一部分，不仅能够

满足欧洲区域的产品需求，还将业务范围扩大至美洲、

中东以及非洲，未来海外市场是公司增长的主要引擎。

二、主要问题及回答

1、波兰工厂产能释放计划以及公司未来的产能规划？

6.1万吨的波兰工厂的操作培训、产品认证、客户

认证等各关键节点工作正在稳步推进，后续将根据市场

需求陆续释放产能。公司年产 12万吨的广州新工厂已

于 2022年 10月正式动工建设，预计 2024年第一季度

投产。未来，公司将根据全球布局的战略规划以及美洲

市场的开拓情况，考虑适时投建北美工厂。

2、波兰工厂主要供应哪些客户的订单？

波兰工厂主要面向欧、中、非及美洲地区的客户。

3、为何选择在波兰建工厂？

波兰凭借其优越的地理位置、较大的国内市场、优

惠的投资政策等条件，被很多投资者视为首选投资目的

地和进入欧盟市场的门户。基于上述条件以及多方因素

的考量，公司选择波兰作为全球布局的第一步。

在贸易合作方面，波兰是中国在欧盟第八大贸易伙

伴和中东欧地区最大贸易伙伴。另外，波兰具备地理位

置优越性，地处欧洲中部连接东西欧的地理优势明显，

门户作用突出，区域覆盖面积广，多条国际公路贯穿波

兰，可辐射整个欧洲大陆。地理区位优势帮助公司提升

产品的物流运输效率，有助于提速公司的客户需求响应

速度，稳固公司与客户的合作关系。

在政策方面，波兰对外国直接投资实行有条件的鼓

励政策包括：政府资助、欧盟结构基金支持、税收减免

等，进一步提升了产品成本竞争力。

由于厂区位于欧洲，有利于公司规避中美贸易摩擦

的税收风险，支持公司进一步开拓北美及中东市场。

4、招股书提及公司已进入全球前十大厂商中的八家，

其他两家目前进展情况？

2022年已全部做进全球前十大厂商，成为其合格

供应商。



5、2022年海运费情况如何？公司是否有做汇率对冲？

2022年以来海运费价格持续下跌，波罗的海货运

指数从 2021年末的 9,293下降至 2022年 9月 30日的

4,060.47。此外，美元兑人民币的汇率从 2021年末的

6.3757上升至 2022年 9月 30日的 7.0998。影响公司

2021年业绩的两大不利因素 2022年已持续改善，未来

增长可期。公司目前没有做汇率对冲，因美元汇率上涨

对公司有利，公司亦会密切关注汇率波动。

6、公司目前专注于卫材热熔胶，是否考虑涉及其他应

用方向？

目前，公司在海外市场的占有率低，还有很大的增

长空间，在海外市场尤其是北美、日韩及西欧等消费市

场庞大的区域份额仍很小，仍具有巨大的可拓展空间；

在新兴国家市场，由于较低的市场渗透率，该区域市场

具有非常广阔的前景。前期海外布局已成型，现开始逐

步发挥其作用，海外市场是公司未来增长的主要引擎。

公司亦会关注其他应用领域的发展机遇。

7、公司在全球前十大厂商的份额以及未来 3-5年预计

能占到多少的份额？

目前，公司占全球前十大厂商份额还比较小，仍具

有巨大的可拓展空间，波兰工厂投产后，不仅满足欧洲

客户的产品需求，还将业务范围扩大至中东、非洲及美

洲地区的客户，将有利于公司进一步开拓海外市场，从

而不断提高在海外市场的份额，尤其是在全球前十大厂

商中的份额。

8、中国人口出生率下降，对公司业务是否有影响？以

及行业整体增长情况的判断？

首先，虽然中国人口出生率在下降，但是随着人均

收入的增加和消费、育儿观念的转变，婴儿纸尿裤的人

均使用量不断提升；同时，随着二三线城市以及农村市

场渗透率提升，婴儿纸尿裤的消费量亦将逐步提高。

其次，老龄化在上升，除了日本、北美、西欧成人

失禁用品渗透率较高之外，其他区域渗透率仍然非常

低，我国成人失禁用品仍处于发展初期，消费市场主要

集中在满足基本功能的、具有高性价比的中低档纸尿裤

产品；随着人口老龄化加剧，加之居民生活水平提高，

老年人护理需求上升，消费观念的转变，成人失禁用品

的消费量亦将逐步提高，成人失禁用品的市场发展空间

巨大。

再次，女性卫生用品未来增长点主要在于未来消费

升级带来价的提升以及适龄女性年龄段向两端延伸、日



更换频次提升等带来量的增加，产品结构向高端化及功

能细分发展，比如新兴的妇女经期裤。

最后，新兴市场 （东南亚，印度，非洲，南美）

呈现出最大的增长潜力，其市场渗透率远远低于成熟市

场，可支配收入的增加和人口增长等因素带来的推动作

用尤为明显。在这些地区，婴儿纸尿裤、女性卫生用品

和成人失禁产品的消费率仍然很低，新兴市场未来面临

着巨大的增长机会。

全球卫生用品市场在稳步增长。

9、石油的波动对公司的原材料价格影响程度？

公司主要原材料为石油树脂、高聚物、矿物油。该

等原材料属于石化产业链中的高分子合成材料，位于石

化产业链条的下游，价格受供求关系及国际原油价格的

双重影响，呈现不同程度的波动，主要还是受供求关系

影响为主。

10、公司目前在北美市场份额情况？波兰工厂投产后，

今明两年北美市场份额能提升到多少？

目前，由于中美贸易摩擦的税收风险，公司在北美

市场的份额还很小；波兰工厂投产后，借助于其优越的

地理位置，有利于公司规避中美贸易摩擦的税收风险，

进一步开拓北美市场，公司在北美市场的份额会逐步增

加。

11、下游客户是出于哪些方面的考量而选择聚胶产品？

下游客户考核和认证供应商一般是从持续创新能

力、成本节省、及时响应客户需求、供应链有保障、产

品性能好、质量稳定、可持续发展能力等多方面进行全

方位的综合考量。

12、新客户认证周期以及流程？

全球知名卫生用品厂商对供应商认证的主要环节

包括质量体系认证、工艺与法规认证、产品认证，上述

认证环节较为复杂且耗时较长，全球知名卫生用品厂商

关注产品性能的同时，亦强调质量稳定性、供应商的持

续创新能力、供应链安全情况，因此，从开始认证到采

购，再到持续规模采购，全球知名卫生用品厂商需要对

供应商进行全方位的综合考核，整体耗时长。

13、卫材热熔胶行业的市场规模有多大？

公司下游市场主要有婴儿纸尿裤、妇女卫生巾、成

人失禁用品、宠物垫等细分领域构成。国内及海外发达

地区卫生用品行业相对成熟，市场广阔且持续向好。根



据下游市场数据测算，2019年卫材热熔胶国内市场容

量约为 30 亿元左右，全球市场容量约为 150亿元左右。

14、公司披露的三季报，存货 1.83亿元，同比增长 59%
的原因是什么？净利润同期对比增长 82%，主要是哪些

方面的贡献？

公司截至 2022年 9月 30日，存货同比增长 59%
的原因主要系销售规模增长、按照公司过往经验加大备

货量应对四季度旺季以及疫情备货所致；2022年 1-9
月净利润同期对比增长 82%主要在于收入增加、海运费

下降、美元汇率上升使得汇兑收益增加。

附件清单（如有） 无

日期 2022年 11月 2日


