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中集车辆（集团）股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2022-019 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研   □分析师会议 

□媒体采访       □业绩说明会 

□新闻发布会     √路演活动 

□现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

安信国际证券、德邦基金、广发证券、交银国际、嘉合基金、

陆家嘴国际信托、香港财富聚资产管理、烁石资本、广发证

券、明大投资、青岛金光紫金股权投资基金、深圳慧利资管、

Spruce Light Asset Management等 17家机构 

时间 2022年 11 月 7日   下午 15:30-16:30时 

地点 线上会议 

上市公司接待

人员姓名 

中集车辆投资者关系经理                  闫  维 先生 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

公司于 2022年 11月 7日（星期一）与投资者进行了一

场线上路演。本次会议不涉及应披露的重大信息。本公司首

先就 2022 年前三个季度的经营状况、财务状况、行业现状

进行回顾，其后与投资者进行问答与交流。路演活动的互动

问答内容如下： 

1. 2022 年前三季度，公司海外业绩亮眼，请问海外人

力成本是否提高？ 

答：2022年 1-9月，本公司海外市场表现强劲，获得了

经营质量的提升。北美半挂车市场呈需求旺盛的态势，2022 

年 1-9月，本公司北美业务取得经营与业务的快速增长，三

大主力产品量价齐升，营业收入大幅增长 130.21%，毛利率



提升 4.82 个百分点。2022 年 1-9 月，在跨洋经营战略的指

引下，本公司欧洲业务逆势上扬，营业收入稳健提升 17.30%。

全球大宗商品与原材料价格对于行业的影响逐渐减弱，但供

给端依然偏紧，全球供应链危机依然存在。 

中集车辆的海外“灯塔”工厂的建设和升级相继完成，

产能已逐步释放。通过提前布局，成功捕捉了海外市场的复

苏机遇。相比传统工厂，本公司建设的“灯塔”工厂，在自

动化和智能化方面有明显优势，可以大幅提升生产效率，优

化与降低生产成本和人力成本，提升人均产值。 

 

2．2022 年前三季度，中集车辆业绩表现优于行业，请

问背后的原因是什么？ 

答：报告期内，国内外市场面临多重压力，半挂车和专

用车行业受到一定影响，但在 2022 年第三季度迎来需求恢

复的拐点。 

中集车辆积极建设的“灯塔制造网络”和推进的高质量

发展战略发挥效能，奠定了本公司业绩表现较好的基础。其

中，灯塔先锋业务加快数字化升级，充分发挥“灯塔”工厂

效能，实现业务突破。北美业务在“灯塔制造网络”的战略

助力下，发挥全球资源整合优势，克服了全球供应链“大塞

车”的影响，盈利再创新高；欧洲业务在“灯塔制造网络”

建设下，克服地缘冲突的供应链危机，实现了稳健经营；强

冠业务集团发挥三大生产基地的协同优势，不断深耕细分市

场，整合上下游的资源优势；城市渣土车业务提出构建渣土

车生产中心+“皇家保姆”灯塔制造网络，与主机厂走联合发

展之路，引导中国城市渣土车走向高质量发展道路；太字节

业务集团推进“灯塔制造网络”体系的落地，整合三大工厂

的技术优势。 

步入 2022 年第四季度，国内方面，随着国内基建投资



复苏、稳增长政策落地、阶段性减免收费公路货车通行费政

策的推行，中国专用车市场呈回暖态势。本公司将在细分产

品市场寻求机会与突破，继续扩大与主机厂在新能源专用车

方面的联合开发和市场推广，把握新能源发展契机，提升市

场份额，巩固和扩大公司的竞争优势。海外方面，北美市场

有望继续延续需求强劲态势，本公司将积极抓住业务增长契

机，巩固北美市场的经营表现；欧洲市场正经历能源危机挑

战，能源价格高企推高生产成本，或对欧洲工业体系的稳定

性造成冲击，本公司将凭借跨洋经营优势，积极应对能源与

供应链危机，实现高质量稳定的生产和交付。 

 

3.请问公司在欧洲的业务布局情况如何？是否受到欧

洲不确定因素的影响？ 

答：欧洲市场正经历能源危机挑战，能源价格高企推高

生产成本，或对欧洲工业体系的稳定性造成冲击。本公司在

欧洲的业务主要有 SDC和 LAG组成。 

2022年 1-9月，本公司欧洲业务战略成效开始显现，获

得有质量的增长，在跨洋经营战略的指引下，本公司欧洲业

务逆势上扬，营业收入稳健提升 17.30%。本公司开启企业战

略升级计划，优化管理，通过推行企业 ERP系统与全球供应

链管理系统来降低原材料成本，保障供应链稳定，提升订单

交付能力。 

本公司将凭借跨洋经营优势，积极应对欧洲能源与供应

链危机，实现高质量稳定的生产和交付。 

 

4. 在疫情反复，基建、房地产疲软背景下，公司及行业

的未来发展机遇如何？ 

答：2022年 4月，国务院发布《关于加快建设全国统一

大市场的意见》。在《意见》指导下，国家将推动物流枢纽网



络建设，大力发展多式联运，大力发展第三方物流，推动物

流产业科技和商业模式的创新，培育一批有全球影响力的数

字化平台和供应链企业，促进全社会物流降本增效。在加快

建设全国统一大市场的进程中，物流运输行业有望受益。中

集车辆将通过打造创新业务，加快数字化的转型升级，持续

为行业的高质量发展贡献力量。 

在过去一年里，本公司成功地组建了太字节业务集团和

强冠业务集团，大力推动城市配送车、城市冷链配送专用车，

以及罐车的全国统一大市场的发展。在北美，本公司的发展

观赢得了主流客户的支持，中集车辆的北美业务克服了重重

挑战，盈利再创历史新高。欧洲业务基本完成高端制造体系

的构建。这点也证明了中国“多元平衡、安全高效的全面开

放体系”所产生的体系优势。 

本公司推动新零售以及创新业务的建设，建立国内关键

客户新零售组织，打造总部高层核心管理资源，根据 KA 客

户痛点和需求，为细分行业的标杆客户提供全面、精准和高

质量的产品和服务；在供应链管理方面，在全国统一大市场

的推行下，本公司持续升级 EPS数字化平台，对供应链管理

进行聚焦和优化，形成高效标准化的流程与运营平台。 

展望未来，随着中国经济进入“新常态”。中国经济由高

速增长阶段转向高质量发展阶段。经济结构从“增量扩能为

主”，转向“调整存量、做优增量”，经济发展动力从“依靠

资源和低成本劳动力”转向“创新驱动”。在全国统一大市场

指引下，随着稳增长政策的持续发力、基建项目的加速落地、

供应链和物流运输的有序恢复，制造业下游企业的利润将有

望改善。  
 

附件清单    无 

日期 2022年 11 月 7日 

 


