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证券代码：002518                       证券简称：科士达 

深圳科士达科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2022-022 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访             业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

 其他 （投资者网上说明会） 

参与单位名称及

人员姓名 
社会公众投资者 

时间 2022 年 11月 9日 16:30-17:30 

地点 全景网——2022 年投资者网上集体接待日 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理、董事会秘书：范涛 

财务负责人：高罕翔 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、请问北美业务今年能否顺利拿下？ 

答：公司正在做相关产品的认证。 

 

2、充电桩产品直流快充的比例大么，能做到多高？ 

答：直流快充桩单体价值量大，在整合充电桩收入中占比很高。 

 

3、公司有无涉及家庭普充跟超充设备？市占率有多少？主要竞

争对手有哪些？ 

答：公司有直流快充桩和交流慢充桩，目前市场主要在国内，公

司正在做海外产品的研发和认证。 

 

4、您好，越南项目将来以数据中心产品为主还是以逆变器储能

产品为主？谢谢 
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答：越南工厂会根据市场和客户需求来生产，数据中心和新能源

产品可能都会涉及。 

 

5、公司储能在欧洲市场高速发展，然而国内市场占有率貌似不

高，有什么计划？ 

答：您好，国内储能以项目储能等为主，目前不是科士达的主要

产品方向。 

 

6、公司充电桩客户是国内还是国外，有哪些呢，能做到什么规

格，对应的市场空间如何？ 

答：目前公司充电桩客户主要在国内，正在准备海外充电桩产品

的研发和认证。公司充电桩产品有直流快充桩、交流慢充桩，充

电桩市场每年都保持高速的增长，市场发展的前景很好。 

 

7、公司海外合作伙伴主要分布在哪些国家？ 

答：你好，荷兰、意大利、印度等。 

 

8、公司主要股东近期有无减持意向？ 

答：目前没有收到股东相关意向。 

 

9、您好，请问越南的项目进展情况？ 

答：越南工厂主体工程已经完成，后续将试产。 

 

10、您好今年充电桩业务相比去年怎么样？ 

答：今年充电桩业务依然可以保持高速的增长。 

 

11、公司下半年的经营计划是什么？将把精力主要放在那个方

面？ 

答：公司会一如既往的保持数据中心和新能源两个业务的发展，



 3 

目前新能源业务的增长速度更快一些，市场空间也更大一些。 

 

12、公司在海外以 ODM 为主，能详细介绍一下合作伙伴的信息

吗？ 

答：公司在海外有很多合作伙伴，合作伙伴的体量和分布的区域

都有不同。 

 

13、未来，公司如何持续加强研发力度、技术创新并壮大研发队

伍？ 

答：一方面引进高端的技术人才，另一方面持续在前沿技术上加

大投入。 

 

14、目前行业政策的变化是否会影响到公司的经营发展？ 

答：行业政策好的变化为提升行业的发展空间，并给公司相关业

务的发展带来机遇。 

 

15、国内外工商业储能、国内大储发展持续起量中，公司针对此

开发了哪些产品？ 

答：公司主要储备了工商业储能一体机和大型储能 PCS 产品。 

 

16、公司第三季度业绩持续向好，盈利质量优秀，有哪些成功经

验可以分享？ 

答：把握行业发展的机遇，制定清晰准确的发展战略，坚定投入，

规范管理，服务客户。 

 

17、在产业结构转型升级的今天，公司在新能源业务有什么样的

发展目标？ 

答：公司期待未来将公司光伏、储能、充电桩业务做到行业领先。 
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18、公司目前在国外市场发展如何？打算如何扩大市场份额？ 

答：公司目前在海外发展势头良好，公司会继续加大海外市场的

投入，不断的拓展海外渠道，和海外的合作伙伴一道把公司业务

做大做强。 

 

19、公司本季度研发费用同比下滑了 14.88%，与利润增速并不

一致，原因有哪些？ 

答：您好，这方面为时间性差异，测试、认证以及相关结算等方

面的原因。 

 

20、在国家政策扶持下，公司对新能源光伏及储能业务的发展有

何看法？ 

答：我们认为新能源光伏和储能行业有很大的发展前景，我们对

光储行业发展充满信心。 

 

21、请问时代科士达第三条 PACK 产线是今年还是明年开始建？ 

答：您好，时代科士达第三条 PACK 产线是今年开始建设。 

 

22、新能源业务可成为公司最新成长动力的支持条件有哪些？ 

答：行业的高速发展也我们新能源业务成本的前提，公司在新能

源产品和市场的投入并保持优势是新能源业务快速发展的基础。 

 

23、第四季度海外储能订单怎么样？ 

答：四季度海外储能订单状况良好，明年储能行业依然保持高速

发展。 

 

24、公司的研发体系和团队的业务能力怎么样？ 

答：公司在电力电子技术积累了很多年，在产品研发领域一直保

持领先优势。 
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25、公司未来如何扩大规模优势，提升盈利能力？ 

答：一方面公司需要不断的开拓市场，提升市场占有率和规模，

另一方面不断优化产品和供应链，降低成本，同时进一步规范管

理，提升企业的可持续发展能力。 

 

26、随着新能源汽车产业的蓬勃发展，公司布局赛道主要集中在

哪方面？ 

答：在新能源汽车领域，公司可以提供充电桩产品。 

 

27、请问科士达公司四季度欧洲订单怎样？明年一季度已落实订

单情况？ 

答：您好，目前四季度欧洲订单表现情况良好，一季度订单有序

落实中。 

 

接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照

《信息披露事务管理制度》等规定执行，保证信息披露的真实、

准确、完整、及时、公平。没有出现未公开重大信息泄露等情况。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 11月 9日 

 


