
证券代码：301006 证券简称：迈拓股份 

迈拓仪表股份有限公司 

投资者关系活动记录 

编号:2022-003 

投资者关系活动 

类别 

 特定对象调研 □分析师会议 

口媒体釆访 业绩说明会 

口新间发布会 □路演活动 

□现场参观  

其他  
 

参与单位名称 

及人员姓名 

财通资管 陈建新  吴志豪 

宝盈基金 周佳莹 

华泰机械 时彧 

东北证券 刘军、许光坦 

富国基金 王泉涌 

华泰柏瑞 钱建江 

东方红 汤旭人 

天弘基金  张寓 

上海方以 张检检 

嘉实基金 颜伟鹏 

华宝基金 刘世昌 
 

时间 2022 年 12 月 14 日 9:30—12：00 

地点 电话会议 

上市公司 

接待人员姓名 

董事长 孙卫国 

董事会秘书 张炜 
 

投资者关系 
一、董事长介绍公司发展及基本产品情况 

二、调研机构提问环节主要问题 



活动主要内容介绍 1．2022 年经营状况与疫情影响？ 

答：我司主要产品包括智能超声水表、智能超声流量计、

智能消火栓、智能超声热量表等，公司主要客户为供水、

供热等公共事业单位。总体来说，今年经营状况正常，受

疫情影响不确定性的因素较多，疫情的管控对业务的接洽、

现场施工的实施进度等会有一定程度的影响。 

2．随着疫情管控放开，对公司业务会有什么样的影响？ 

答：虽然疫情管控放开，但现已临近年关，公司会在此时

间段梳理业务商机、拜访客户、稳定目前的业务状态和适

应当前的新形势。 

3、2023 年经营计划？ 

答：公司年度目标计划会根据平时沟通结果、商机进展情

况、客户状况等来制定年度经营计划。根据行业发展预测

超声水表是未来的一个趋势，为了适应市场的竞争，公司

不断丰富自己的产品线，朝着多样化的方向发展。研发成

本更低、性能更好的新产品，通过优化生产工艺，提高智

能化水平，来降低产品成本。 

4．水表每年大约有多少的需求量？超声水表市场渗透

率？ 

答：全国水表每年需求量 7000 万只以上。超声波流体测量

技术近年来才应用于户用水表，因此在智能水表市场中，

目前仍以智能机械水表为主，智能超声水表占比相对较低。

相对于整体水表市场，超声水表的市场渗透率仍很低，但

随着超声水表的市场接受度越来越高，预计未来超声水表

的市场容量及市场渗透率有望显著提升，超声水表正在逐

步被市场认可。 

5、公司对未来超声水表的发展如何看待？ 

答：公司是国内较早向市场推广使用户用智能超声水表的



企业之一。由于较早进入智能超声水表市场，公司积累了

丰富的产品应用经验,且具备稳定运行 8年以上的应用案

例。超声水表技术上存在一定的优势，能解决“跑、冒、

滴、漏”、漏损率等问题，有利于智慧水务的建设，提高供

水公司智慧化管理，节约水资源。目前一二线城市对超声

水表的接受度逐步在提高，使用超声水表比例也在提高，

超声水表市场渗透率会是逐步提高的过程，会是未来水表

市场主流技术路线的产品。 

6．超声波水表相对于智能水表的优势？ 

答：①无机械运动装置，无机械磨损，长期运行计量精度

稳定，使用寿命长；②量程比高、始动流量低、测量精度

高，使得微小水流量均可有效识别，及时发现跑、冒、滴、

漏等问题；③正向反向流量都可计量，解决供水压力波动

带来的纠纷；④产品结构防护等级较高，使得产品在暴晒、

灰尘、浸泡、高低温、高湿等复杂应用环境下的质量稳定

性较高；⑤水温的适应性更强、更加防冻；⑥能够对瞬时

流量进行监测，监控每一秒用水状态，能够实现流量实时

抄读、管网漏损检测、压力在线监测、数据挖掘分析等功

能，更好满足现代城市智慧水务管理需要。 

7．公司的产品在超声水表市场份额占比较高，如何看待未

来同行业的新进入者？ 

答：未来进入超声水表的企业会越来越多，很多厂家也在

规划向超声水表行业发展，目前来看超声水表技术壁垒不

高，但想要做好很难，公司在户用超声波热量表和户用超

声水表领域积累了丰富的产品应用经验，其他同行想进入

超声水表行业可能还需要一定的时间积累。 

目前超声水表的渗透率很低，市场空间巨大，公司希

望与同行业技术成熟且产品质量稳定的企业共同打造和维



 

 

护超声水表市场口碑和提高知名度，进一步提高超声水表

的市场渗透率。 

8、自来水公司对超声波水表的接受驱动有哪些？ 

答：超声水表具有一定的技术优势，能够解决机械水表自

转，超声水表正反向计量能够解决水压波动带来的影响，

对瞬时流量进行监测，更有利于供水企业对供水管网进行

分区计量，从而对漏损率、产销差以及夜间小流量进行监

测和控制，且超声水表的始动流量低、测量精度高，使得

微小水流量均可有效识别，及时发现跑、冒、滴、漏等问

题，有利于降低产销差和提高自来水公司的管理。 

9．国外市场需求情况？ 

答：海外市场现在逐步的恢复，订单量也在逐步增加；一

般海外市场前期开拓工作需要较长时间，大部分都是定制

化产品，涉及的技术要求较为严格，且每个产品都需要做

MID 产品认证，公司有国际认证的 cnas 实验室，未来海外

市场发展前景广阔。 

10、未来三年产能布局？ 

答：根据公司战略规划，将设立三个生产基地和一个研发、

销售中心，增强公司在超声计量领域的产业布局；公司管

理层对未来超声水表市场有信心，公司超声水表已经有 8

年的应用案例，产品质量稳定，且客户对超声水表的认可

度越来越高，超声水表推广效果达到预期，未来将会步入

快速发展的通道。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 12 月 14 日 


