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公司目前主要从事生活用纸的智能制造设备研发、生

产和销售业务，具体产品覆盖从造纸到后加工的成套交钥

匙工程服务。目前公司主要客户主要是下游龙头生活用纸

企业，包括恒安心相印、清风金红叶、中顺洁柔和维达。

公司以技术创新、智能制造为基础，致力于成为生活用纸

智能装备领域的引领者。

公司为高新技术企业，拥有江西省省级企业技术中心，

具备生活用纸智能装备领域的核心技术研发优势。公司作

为主要起草单位制定了由中国轻工业联合会提出、工信部



发布的三项轻工行业标准，分别为全自动抽取式面巾纸生

产线行业标准(QB/T5440-2019)、全自动卫生卷纸生产线

行业标准(QB/T5441-2019) 和全自动手帕生产线行业标准

(QB/T5439-2019)。公司自主研发的800型多通道全自动手

帕纸生产线、5600型大宽幅全自动抽纸折叠机填补了国内

同类产品的空白，技术居于国内领先水平。公司是工信部

中小企业局认定的第三批专精特新“小巨人”企业。在传

统生活用纸业务领域，公司在给客户提供智能制造设备的

同时，也为客户提供包装材料产品，该项目目前已经投产

，公司已经实现“设备+材料”的业务发展模式。

回答：技术原因，公司现有的生活用纸设备以及包装材

料生产设备，与目前市场上主流的锂电池隔膜生产线，在原理

、结构等方面具有很大的相似性；市场原因，目前锂电池隔

膜生产线市场空间大，市场竞争并不激烈，公司为进一步多元

化发展，公司利用现有的共性技术平台开发锂电池隔膜生产线

本市场，在资本的助力下，有充裕的资本力量推动公司研

；资金原因，开发锂电池隔膜生产线耗资大，公司登陆A股资

发

生产。关于目前锂电池隔膜生产线的计划时间节点，目前工

作正在有序开展中，还请跟踪关注公司的信息披露情况。

问题2：公司合同负债和预收账款有所下降的原因什么？

回答：公司的产品主要为机械设备及其组成的生产线，单

位产品生产成本高、生产周期较长，且多需要根据客户需求

进行定制化设计和生产，因此，公司与客户签订销售合同时通

常会约定客户在收货或验收前，需按照约定的时间节点向公司

预付货款。客户按照合同条款约定支付相应款项，预收账款/

合同负债的收取时点主要为：1、合同签订后，客户预付定金

，公司计入预收账款/合同负债；2、达到发货条件，客户支付

发货款，公司计入预收账款/合同负债；3、达到到货条件，客



户支付到货款，公司计入预收账款/合同负债。近几年公司销售

规模快速增长，已签署待交货及验收的合同较多，使得预收货

款余额快速增长。2019年-2020年期间，公司业务规模快速扩张

，签订的大金额远期交付合同数量增加。一方面，已签署未验

收的合同金额增加导致预收账款余额增加；另一方面随着时间

推移，产品验收完成后确认收入，之前未验收的合同金额结转

为收入导致收入规模的增加。2020年，在疫情的影响下，公司

与生活用纸智能装备业务的下游客户验收工作滞后，收入未满

足确认条件使得预收账款增加。同时，新增大量口罩机业务，

使得营业收入大幅度增加，营业收入增加的幅度大于预收账款

增加幅度，故预收账款占营业收入的比例下降。2021年，公司

生活用纸智能装备业务随着订单量的增长，公司收入规模保持

稳定增长。公司与生活用纸智能装备业务的下游客户验收工作

进行良好，预收款项有所下降。

问题3：公司目前锂电项目核心技术人员的储备情况如何？

回答：公司的管理和技术团队多年来一直从事该行业的

产品研发、生产、销售及服务，管理团队及核心技术人员较为

稳定，具有丰富的企业管理、研发及销售服务经验，公司的生

活用纸及包装材料与锂电隔膜存在某些共性技术，研发团队在

此基础上不断吸纳学习外部优秀经验，有效的推动了锂电项目

的开展。另外公司充分认识到人才、特别是核心人才的重要性

，制定了积极的人才战略，建立了一套完善的人才激励机制

，积极向外吸纳一批锂电隔膜人才。

问题4：公司目前是否有正在接触的其他锂电隔膜客户，今年

的一个产能规划是什么安排？

回答：公司目前在招股说明书中已披露的锂电池隔膜客

户是九江冠力新材料有限公司的湿法隔膜生产线，未来隔膜

生产线也会依旧秉承着以产定销的方式，不盲扩张，在有效

产能的基础上，不断提升产线质量，相信做好了产品，才会

有源源不断的客户。



问题5：公司未来锂电整线定价策略是怎么规划的？如果能

实现国产替代进口的话，价格是否会更加便宜？

回答：后续锂电隔膜产线价格相比与目前公司已披露的

锂电隔膜产线价格会有适当调整，但幅度不大，这是公司进

入锂电隔膜设备市场的第一条产线，锂电隔膜生产线依旧

会延续生活用纸设备整线“交钥匙”工程做法，相对于国

外同行业会有一个系统集成的优势。

问题6：目前锂电隔膜整线的国产化率是什么样的，核心部

件是否也是自制的？

回答：锂电隔膜整线包含了电器件、标准件、机加件，

目前除电器件和标准件是外购，机加件部分基本自制，会根

据机加工产能进行规划。

问题7：公司目前是否有做锂电隔膜的规划？在未来的产线

规划中，有多少是预计会留给自己生产隔膜的？

回答：目前公司会全力以赴做好与九江冠力的隔膜生产

线，九江欧克新材料是欧克的全资子公司，目前主要从事包

装膜的研发、生产与销售，公司会不断优化技术，沉淀技术

，如果未来有规划生产隔膜，也会是做好了充足的准备后，

有条不紊的进行。

问题8：我们的生活用纸设备在未来的扩产计划是什么？

回答：欧克一直遵循以质量为中心的原则，产能规划一

定是以我们的人才储备、技术沉淀为基础，同时根据客户的

扩产计划为依据来布局。由于公司目前正在进入锂电隔膜产

线领域，更要合理的规划好生活用纸设备与锂电隔膜设备的

产能。

问题9：公司生活用纸产品目前市场占有率是多少？

回答：公司所处行业属于非常细分的行业，目前市场占

有率情况没有相应的公开数据，但是在国内公司是为数不多

的提供生活用纸全套智能设备的供应商。



无
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