
西安中熔电气股份有限公司 

投资者关系活动记录表                                                                  

编号：2023-001 

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

天风证券：孙潇雅 

兴全基金：季文华、罗开澜 

华夏基金：吴昊、吕佳玮、杨宇 

易方达：李凌霄 

广发基金：赵古月 

聚鸣投资：惠博闻、贺云龙 

 

时间 2023 年 2 月 9 日下午 1：30-3：30 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事长、总经理方广文先生； 

董事会秘书刘冰先生； 

财务负责人李文松先生； 

证券事务代表苏律文女士。 

 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

本次投资者关系活动以现场调研的方式进行。接待人员与投资者进行

了沟通交流，主要内容如下： 

一、2022年三季度、四季度净利率波动较大，希望能解释下原因。 

答：净利率的波动主要受这几个因素影响：1、和费用投入的结算进度

有关；2、行业本身存在季节性波动；3、公司三季度新增搬迁费用、

研发费用、海外宣传费用等。 

 

二、年前公司落地了股权激励方案，确定的业绩考核标准为营业收入

复合增长率，请问为何未将利润加入考核标准？ 

答：公司做股权激励的核心目的是为了激励员工、调动员工的积极性，

股权激励方案确定的标准，并不代表公司内部最终的目标经营数据。 

 

三、还请简单介绍下公司布局、熔断器行业的特点 

答：熔断器行业的最大的特点由熔断器的性质本身所决定。熔断器本

质为安全保护器件，其核心竞争力依靠口碑，需要客户认可公司的质

量管控等各方面综合实力，尤其是在新能源汽车行业，集群效应和头

部效应明显，公司目前主要目标就是达到车规级，从技术指标、品控、

迭代能力、产品管控等各个方面都满足车规级的要求。 

 

四、公司如何看待竞争对手，和竞争对手比优劣之分在哪里？ 



答：公司目前的重点是如何将公司转变为车规级的制造模式，中熔的

对手更多是自己。 

 

五、过去这几年公司的研发费用和人员费用增加，想问下公司推出新

产品的研发周期。 

答：公司有不同类型的研发，一种是公司根据对未来需求的判断，公

司自行尝试研发新产品，这种模式研发周期较长；还有一种是在和客

户合作的过程中，配合客户的需求来改造和研发产品，这种模式周期

相应较短。 

 

六、想请问公司是更看重市场份额还是更看重毛利率？是否会选择以

降价为手段来和别人竞争。 

答：公司更看重定点和战略布局，看重客户质量。如果客户认为其他

的竞争对手能提供更好的价值，公司就会反省自己、提升自己。价格

战不可逃避，但是熔断器这个行业的决定因素不是价格，而是品牌、

口碑和技术、质量、成本、响应等综合能力。 

 

七、这几年还会考虑再融资来扩充产能吗？ 

答：公司筹措资金有很多渠道，目前募投资金尚未用完，暂不考虑再

融资。 

 

八、 公司如何制定未来的目标和规划，有何依据？ 

答：公司主要是根据整体战略、行业发展趋势、客户要求这几个方面

来制定目标。 

 

九、公司如何看待产品本身的变迁，熔断器是否有被替代的可能？ 

答：公司目前最关注是否能满足客户的需求。公司最大优势为优质的

客户资源及强大的研发能力，公司能及时和客户对接，了解客户的需

求，并且及时兑现。我们将继续保持这个模式，只要我们能提供精准、

主动的保护方案，我们的产品就不会被淘汰。 

 

在本次接待过程中，公司接待人员与来访人员进行了充分的沟通与交

流，严格遵守相关制度，没有出现重大信息泄露现象。 

附件清单（如有） 

 

无 

 

日期 2023 年 2 月 10 日 

 


