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投 资 者 关

系 活 动 类

别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他 

参 与 单 位

名 称 及 人

员姓名 

外贸信托        张  扬 

中银证券        李可伦 

中银证券        顾  真 

上海证券        丁  亚 

时间 2023年 2 月 24日（星期五）14:00-15:30 

地点 公司会议室 

上 市 公 司

接 待 人 员

姓名 

董事会秘书：任长根 

大烨智慧能源总经理：李进 

证券事务代表：林忠杰 

投 资 者 关

系 活 动 主

要 内 容 介

绍 

1、问：储能业务的市场情况？ 

答：目前公司储能业务市场主要集中在欧洲地区，公司自建销售

团队也重点关注欧洲市场，自建销售团队主要拓展德国、法国、

意大利、西班牙等国家的经销商。2023年已确定会在意大利、法

国、德国、英国、波兰等地参加展会，目前已和上述各国经销商

进行沟通接洽，计划在展会期间进行详谈。 

2、问：储能产品目前出货情况如何？ 

答：公司目前已与多个海外经销商建立联系，计划在展会期间进

行面对面的交流，明确对下一步的供货要求及计划。 

3、问：欧洲地区客户积极性与去年相比有变化吗？ 

答：虽然今年电价有所回落，但是从公司与客户的沟通来看，积



极性与去年相比没有太大幅度变化，但是今年客户采购会更加严

谨一些，更加看中公司的整体实力，产品的性能、质量以及稳定

性。 

4、问：公司有涉及欧洲地区的阳台光伏业务吗？ 

答：这是近期才发现的一个需求，公司对这方面了解还不够多，

后期会关注此方面市场发展情况。 

5、问：储能团队情况？ 

答：智慧能源研发团队以上市公司研发团队为基础核心，并从行

业内吸引了部分优秀的专业工程师。目前也已建立市场及营销团

队，负责市场品牌推广、产品销售、渠道拓展等。今年也会考虑

在海外设点，负责技术支持、售后服务等，同时也计划招聘驻外

销售及海外本地销售团队。 

6、问：请问 BMS/EMS 情况如何？ 

答：公司自主研发 BMS 及 EMS。目前在售产品采用自主知识产权

的 BMS 及 EMS。EMS 采用云平台技术，可实现海量终端的接入、

采集、分析等功能。 

7、问：国内储能市场如何布局？ 

答：公司看好未来国内的小型工商业储能的发展，目前正在积累

业绩，为下一步发展做基础。 

8、问：苏州国宇产品情况如何？ 

答：苏州国宇是前期公司通过重大资产重组并入的控股子公司，

主要从事电力电缆保护管及电气产品的研发、生产、装配和销售业

务，和公司具有一定的业务协同性，主要产品为电缆保护管。因疫

情等因素影响，苏州国宇去年业绩不及预期，今年公司对其提出了

更高的要求。 

9、问：公司重大资产重组情况以及风机吊装价格如何？ 

答：由于 2021 年出现海上风电“抢装潮”，所以去年相对来说

是海上风机吊装价格的一个平价期甚至低谷期，这也是公司选择

在 2022 年对船舶进行改造的主要原因。去年福景 001 事件后，



对船舶的安全与稳定性提出了更高的要求，符合要求的船舶数量

有所减少，今年吊装价格有所回升。现阶段船舶改造已经完成，

目前正在进行相关的海事、海关登记等工作，待相关工作完成后

就可以正式下水作业。 

10、问：公司未来发展规划情况如何？ 

答：首先要稳主业，保证公司在配电领域的持续竞争力，然后重

点向新能源、储能业务领域发展。 

11、问：南方电网开拓情况如何？ 

答：前期公司已对南方电网的技术要求、市场需求、价格以及竞

争对手等方面做了全面的调研，公司对比了南方电网和国家电网

的技术差异，正在对技术差异部分进行测试，补做型式试验报告。

此外进入南方电网还需要通过南方电网的合格供应商审查，公司

目前正在准备相关资料。 

附 件 清 单

（如有） 
无 

重要提示 

本记录中如涉及对外部环境判断、公司发展战略、未来计划等描

述，不构成公司对投资者的实质承诺，敬请投资者注意投资风险，

并且应当理解计划、预测与承诺之间的差异。 

日期 2023年 2 月 24日 

 


