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证券代码：300547                             证券简称：川环科技 

四川川环科技股份有限公司 

2023年 2 月 28日-3 月 2 日投资者关系活动记录表 
                                                   编号：2023-005 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研    □分析师会议 

□媒体采访        □业绩说明会 

□新闻发布会      □路演活动 

√现场参观 

√其他（电话会议/腾讯会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

西南证券：冯安琪 

天风证券：于特、朱莎丽 

广发证券：周伟 

长城证券：吴铭杰 

银华基金：范文韬 

国联证券：辛鹏 

时间 2023 年 2 月 28 日-3 月 2 日 

会议形式 电话会议/现场会议 

上市公司接待人

员姓名 

1、董秘：张富厚 

2、副总经理：罗丰友 

3、证券事务代表:周贤华 

4、新能源汽车项目经理:黄小娇 

5、储能产品项目经理：杨庆 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、介绍公司的基本概况、发展历程、主营业务、公司产品

类别、客户群体等。 

二、提问互动的主要内容 

1、公司在储能领域的产品有什么样的进展？ 
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答：公司目前工作重点是在做好汽车板块的管路系统供配市

场的同时，将储能市场作为公司新的增长点快速推进，目前，公

司专门成立了针对储能产品的市场开发和技术保障团队，目前已

经与多家储能客户建立了合作关系。公司目前接触的储能客户

中，有些客户的类似产品是由国外供应商提供的，我们的产品要

实现的是“进口替代”。目前储能领域产品客户正在进行产品测

试或小批量供货。 

2、如果出现汽车降价，公司的成本压力大吗？ 

答：汽车降价肯定会给其供应商带来相当大的压力，影响公

司效益。如何化解压力和风险，是公司经营活动中的重要工作。

公司将通过强化各项采购成本管控，结合公司在行业内积累的经

验，通过价格的“峰谷效应”加强采购管控，并持续开展降本增

效工作，通过持续推进技术创新、精细化生产、智能化改造等进

行节能降耗等工作。公司加大对某些外协件改为自产（如卡箍、

接头、三通、O 型圈等），特别是接头类，尽量减少中间环节和

采购成本，体现总成化优势，有利于整车厂的整体工作开展沟通

协调和解决相关问题。 

3、公司客户构成情况怎么样？依赖度高吗？ 

答：公司具有广泛的客户群体。在燃油车时代，公司客户以

国产品牌为主，基本上国产品牌做到了全覆盖，同时也进入了部

分合资汽车品牌。随着新能源汽车的快速发展，新能源汽车品牌

基本上都是以国产品牌为主导，公司顺势也快速进入了其对应客

户的新能源汽车配套领域，减少了准入体系审核这一环节，直接

参与新能源汽车管路的同步开发，大大节约了开发时间。同时公

司产品还应用于摩托车、轨道交通、储能和军品等领域，公司对

单一客户的依赖度不高，抗市场风险能力较强。 

4、公司以前年报显示，主打产品是燃油管路和冷却管路，
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还有其它部件的管路吗？ 

答：公司产品的种类多样性。产品涵盖了车用燃油系统、冷

却系统、制动系统、动力转向系统、车身附件系统、进排气系统

等全车管路系统，以及尼龙管路系统等。被客户形象比喻为“车

用软管超市”。随着整车厂对全车管路系统的“打包式”供应模

式的应用，公司体现出较强的竞争优势。 

5、未来几年公司产销的增长有哪些规划？ 

答：在汽车行业，首先要保持我们为汽车配套的行业地位，

冷却系统和燃油系统的份额还要不断的拓展。结合目前国家对汽

车，特别是新能源汽车发展的相关政策，我们对未来汽车管路行

业充满信心。我们以后将在产品的多样化、多品种继续深入开展

工作，除了冷却系统以外，还要将我们的涡轮增压管路、制动管

路、空调管路、尼龙管路等持续提高份额，争取实现快速上量，

以巩固公司现在的市场份额，提高市占率。运用好公司产品多元

化的优势进入储能市场，将储能市场作为公司新的增长点快速推

进，目前已经与多家储能客户建立了合作关系，产品已经进行相

关测试或小批量供货。同时还要做好军工领域的产品开发和销

售。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 2 月 28 日-3 月 2 日 

 


