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投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观 其他 线上会议  

参与单位名称

及人员姓名和

时间 

2023 年 2 月 6 日   线上会议 

平安基金  李辻 

国信证券  朱松 

2023 年 2 月 7 日   现场参观 

南方基金  罗安安 

 

2023 年 2 月 8 日   现场参观 
广发基金  冯骋、陈少平 

 

2023 年 2 月 12 日   现场参观 
开源证券   刘逍遥 

中信证券   李康桥 

 

2023 年 2 月 16 日   现场参观 
太平洋保险 赵琦 

 

2023 年 2 月 20 日   现场参观 

交银施罗德 芮晨 

国信证券   林时潮  朱松  张燊 

 

2023 年 2 月 28 日   现场参观 

国联证券  黄楷 

新华基金  栾超 

枫叶林私募基金  刘攀 

地点 公司会议室、 

上市公司接待

人员姓名 

彭宏毅（董秘）。张更生（董事长）参加了 2月 7 日和 2月 8

日活动。 

投资者关系活

调研交流： 

1：在公司发展战略中，行业支付解决方案的纵深是公司重点



动主要内容介

绍 

 

发展方向，目前进展如何？ 

公司坚持创新驱动发展战略，增强研发团队实力、加大

研发投入力度，深耕商户侧市场，不断挖掘商户价值，研发

新行业支付解决方案，深化行业应用的纵向深度。 

    公司以支付为入口和联结点，围绕商户需求发展新的业

务，丰富行业支付解决方案；顺应订单下沉趋势，加强与地

市分支行的联结，不断提升市场份额并寻找新产品、新方案

的应用机会；成立专职的行业深度解决方案团队，引入相关

行业专业人才，不断提升行业深度解决方案的竞争力。行业

深度解决方案使得公司对商户的粘性不断增强。也使得公司

在银行端形成更强的竞争力。目前公司在智慧云医、智慧旅

游、智慧食堂、数字化专业市场、智慧养老等行业形成行业

深度解决方案。 

2：农行以外，其他银行业务拓展情况如何？ 

公司积极开拓非农行金融客户，成立专门团队，开拓建

行、工行、中行、邮储、交行、浦发、民生、银联、连通等

农行以外行业市场，并取得如下成果： 

公司的刷脸终端和扫码设备入围建行总行，2022 年建行

扫码设备订单数超过了农行。此外公司还在 BMP 项目、银医

项目、校园项目以及云打印机等产品上与建行各分支行合

作。 

公司 BMP 及扫码产品入围中国银行总行，并与重庆中行

进行商超和银医等项目合作，与湛江中行完成徐闻港智慧港

口系统项目合作；实现扫码播报设备独家入围中行总行。 

公司实现云音箱产品在广西工行入围和供货；实现收银

机产品在河南工行的入围和供货。 

公司实现云音箱和收银机在交行总行入围、调试和供



货，并在解决方案上进行合作。 

公司中标邮储总行重点行业 SAAS 服务集中采购项目；

完成江西邮储、贵州邮储在云音箱、扫码设备的供货；实现

安徽邮储的 BMP 项目合作及中标河南邮储商户服务。 

公司实现云音箱、扫码设备、刷脸终端和云打印机多种

产品在浦发总行的入围。 

公司实现云音箱产品在民生银行总行的入围。 

公司完成 49 家酒店、周大福、海发控等重点大型商户的

连通卡受理系统升级改造。 

 

3：请介绍公司的数字化营销业务进展情况和发展前景？ 

公司于 2023 年 1 月 10 日收到《中标通知书》，确认公

司为“中国农业银行股份有限公司线上营销推广服务商项

目包 2-支付立减类服务商”和“中国农业银行股份有限公

司线上营销推广服务商项目包 3-公域引流类服务商” 的中

标人。近日，公司与中国农业银行股份有限公司签署了《中

国农业银行线上营销推广服务商（支付立减类）项目采购合

同》和《中国农业银行线上营销推广服务商（公域引流类）

项目采购合同》，服务费总价上限（不含可抵扣增值税） 分

别为 2,143.00 万元/3 年和 20,000.00 万元/3 年。项目采

购有效期均 3年。两个项目主要内容如下： 

1）推动农行掌银和数字人民币客户规模持续增长并保

持活跃，提升线上经营能力，结合后续掌银、数字人民币的

建设推广计划，农业银行拟开展支付立减供应商集中采购工

作，通过引进供应商，提供支付立减营销策划、营销资金垫

付、配套运营支持等服务。 



2）开展公域流量向农业银行掌上银行私域引流的新模

式，充分利用互联网头部平台的“流量”，通过腾讯系、字

节系、快手系等互联网头部 APP 开展“效果广告”营销合

作，活动策划执行，广告素材创意制作，系统开发对接，以

进一步实现掌上银行的获客引流。  

公司这次中标的项目是新赛道、新业务。三年 2.1 亿只

是农行总行的投入，全国各个省级分行将相继开展业务会陆

续跟进，新方向每年将带来增量收人；营销引流系统主要与

头部流量互联网平台合作，引公域到私域，在大型银行应用

比较领先，也将成为公司拓展非农行业务的重要抓手和产

品；支付+营销将丰富公司的商户解决方案，增加商户的粘

性，提升竞争力。 

公司数字化营销系统，是通过整合银行、商户资源和头

部互联网流量，为银行、商户提高获客、留客和活客率，为

商户提升数字化经营能力。公司中标的线上营销推广服务商

项目符合公司主营业务战略新布局、新方向，将会对公司未

来经营业绩产生积极的影响和良好的前景。 

 

附件清单（如

有） 

 

日期 2023 年 2 月 1 日到 2023 年 2 月 28 日 

 


