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广东新劲刚科技股份有限公司 

2022 年度总经理工作报告 

 

各位董事： 

广东新劲刚科技股份有限公司（以下简称“本公司”或“公司”）于 2017 年

3 月 24 日成功在深圳证券交易所创业板上市，2022 年为公司上市后的第五个完整

会计年度。2022 年度，我国周边安全局势持续紧张，武器装备建设持续加速，国

防信息化快速发展，公司紧跟国家战略布局，致力于集中资源聚焦“特殊应用领

域电子业务”和“特殊应用领域材料业务”的布局和发展，持续深耕于特殊应用

领域，以深化专业技术发展和客户资源积累为优先，在产品工程化能力和品质可

靠性等方面保持明显的市场竞争优势，为公司赢得市场机会和订单奠定了坚实基

础。 

报告期内，随着新时期战争模式不断更新变化，信息化条件下的联合作战要

求将逐步提升，装备的信息化比例也在稳步提高。国防信息化将经历“单项信息

技术应用、信息系统集成、数字化”三个阶段，预计至本世纪中叶我国将逐步过

渡到数字化阶段，公司的射频微波产品及特种功能材料产品也即将迎来飞速发展

的阶段。 

一、2022年度经营管理情况 

（一）2022年度公司整体经营情况 

2022 年，是公司集中资源聚焦于“特殊应用领域电子业务”和“特殊应用领

域材料业务”布局和发展的第二年。2022 年来，全资子公司宽普科技一方面持续

加大研发投入，拓展新领域，开发新产品，启用新基地提升效率和产能，着力于

巩固行业领先优势，增强发展后劲。另一方面，充分利用下游行业景气度持续提

升的有利条件，通过推出新一期股权激励计划等多方面措施，激发员工积极性，

提高产品交付能力，扩大产品销售，继续保持了销售收入和净利润双增长。全资

子公司康泰威则从抓重点突破入手，坚持加大吸波复材产品的研发投入不动摇，

新产品开发取得新成效；2022 年，上游配套厂商的正常生产及远程物流效率因客

观原因造成了一定影响，使得热喷涂材料产品交付有所延后，导致公司 2022 年特

殊应用材料的收入规模有所下降。总体而言，公司 2022 年进一步夯实了战略定位
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清晰、行业前景广阔、产业基础扎实、资产质量优良、盈利能力突出的良好局面。 

2022 年，公司实现合并营业收入 43,039.53 万元，实现归属于母公司股东合并

净利润 13,151.83 万元，收益水平和质量均较去年有所提升。宽普科技凭借专注特

殊应用射频微波领域 20 年打造的“宽普”名片以及领先的研发设计、生产制造、

品质管控、综合服务能力取得了可喜的经营业绩。全年实现营业收入 41,552.31 万

元，较前一年增长22.21%；全年实现净利润14,739.24万元，较前一年增长 33.16%。 

（二）2022年经营管理工作回顾 

1、加大研发投入，技术引领发展 

2022 年，公司长期注重科技研发和生产相结合，坚持自主创新与产学研合作

相结合，通过建立完善的创新机制、培养优秀技术团队和持续的研发实践积累，

持续形成公司自主的知识产权和核心竞争力。报告期内，公司高度重视自主创新

和研发投入，持续保持高比例研发投入，全年研发费用投入 4,879.43 万元，占全

年营业收入的 11.34%，有效保障公司研发及创新对资金的需求，促进了公司关键

技术的提升。 

2、加强特殊应用领域投入，增强综合能力 

近年来，我国国防事业快速发展、国防信息化建设大幅提速，公司特殊应用

业务面临良好发展机遇，做强特殊应用业务是提升公司价值的根本。子公司宽普

科技为巩固射频微波领域的综合竞争能力，一方面，继续深耕特殊应用通信领域，

不断开发新产品，拓展新客户；另一方面，通过人才引进、技术攻关、市场开发

等措施积极向多种用领域拓展和延伸。同时，依托自身的客户资源和行业积累，

从上下游相关产业出发，积极物色合适的标的或团队寻求投资并购机会。康泰威

继续在促进热喷涂材料、电磁吸波材料等成熟特种功能材料产品的市场应用上下

功夫，加大对特殊应用光电材料和结构吸波功能材料制品领域的研发投入，以求

不断增强公司在特殊应用领域材料领域的竞争力。 

3、保证生产规模，搬迁产业用地 

随着国防信息化、智能化和联合作战体系建设的快速推进催生了大量的特殊

应用射频微波产品需求，公司子公司宽普科技所处的市场需求旺盛，业务规模持

续快速增长，而因租赁的园区的产能利用率已经趋于饱和，且宽普科技租赁的场

地比较分散，为保证生产规模能够跟上业务规模持续快速增长的脚步，2022 年 5
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月，公司完成新厂区的装修工程并顺利搬迁，并结合客户的订单情况及自身产能

合理布局生产。 

4、健全激励机制，推动股权激励 

公司持续引进高层次人才，不断优化经营管理决策层构成，夯实决策基础，

确保决策机制的科学有效。 

2022 年，为健全公司长效激励约束机制，充分调动各方积极性和创造性，确

保公司发展战略和经营目标的实现，公司推出了《广东新劲刚科技股份有限公司

2022 年限制性股票激励计划》，向公司（含子公司）高级管理人员、核心技术和

核心骨干共 46 人，授予 242 万股限制性股票。上述限制性股票激励计划已于 2022

年 12 月 5 日完成了授予。限制性股票计划的推出旨在不断完善“以贡献论英雄”

的绩效评价体系，坚持“以奋斗者为本”的分享理念，积极探索其他股权激励及

合伙人持股计划等多种长效激励机制，将公司核心管理团队、核心技术人员及其

他骨干员工与公司长期成长价值紧密绑定。 

5、夯实总部基础，发挥管理职能 

2022 年，公司一方面结合公司的业务特点和管理框架，从提高公司治理水平、

提升运营效率出发，对照《深圳证券交易所上市公司自律监管指引第 2 号——创

业板上市公司规范运作》等文件要求，全面梳理公司（含业务子公司）的各项制

度和流程，实现控制到位、经营高效；另一方面，公司不断推进内控体系的信息

化建设，定期摸排重要领域、主要流程的关键控制情况，不断优化审批流程，完

善权限设置缺陷，实现业务线上流转、重要工作全程留痕，内部控制实时跟进，

进一步增强内控体系的刚性约束，提高管理效率。同时，公司成立市场支持部，

利用总部作为上市公司背靠资本市场，具备优质的市场形象，在资源对接上拥有

的先天优势，充分整合特殊应用领域市场渠道资源。 

二、2023年度工作计划 

2023 年，公司发展战略上将继续坚持聚焦“特殊应用领域电子业务”和“特

殊应用领域材料业务”两条发展主线不动摇，紧抓“一个中心、两个落脚点”，

即以能力建设为中心，以管理提升、效益提升为落脚点，扎实推进各项工作，进

而实现公司业务的稳定、可持续发展，净利润实现稳中有增。 

2023 年，公司将继续多渠道促进效益提升，高效推进“基于能力拓市场、基
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于资源建能力”工作。通过内生增长有效扩大业务规模：宽普科技的射频微波技

术和产品在通信、雷达、敌我识别、电子对抗领域具有广阔的应用空间，但是目

前销售收入较大部分还是来自特殊应用通信领域，在雷达、敌我识别、电子对抗

等领域的收入贡献较为有限，还有广泛的应用拓展空间。后续公司将通过整合资

源，支持宽普科技在确保现有市场不流失的情况下，有效拓展新市场，为持续发

展和持续增长积蓄力量；而康泰威通过近两年的聚焦发展，在热障喷涂材料、吸

波复合材料等两个产品技术方面取得了良好进展，需要加大市场调研、挖掘、开

拓力度，将这两项相对成熟的产品技术不断拓展应用场景和应用面，努力提升业

务规模。稳步推进投资并购：2023 年 4 月 9 日，公司与成都仁健微波技术有限公

司（以下简称“仁健微波”）股东签署了《股份收购意向协议》，公司拟以现金

方式收购仁健微波 60%的股权。仁健微波专注于微波频率源、信号源及其相关组

件的设计、生产和销售 10 多年，是国内频率源领域的领先企业。其产品广泛应用

于雷达、监测、测向、通信、导航、电子对抗等领域。仁健微波通过微型化的工

艺能力，实现部分产品国产化替代，产品频率覆盖 DC-50GHz，其中高速捷变频

率源的频率转换速度和超低相噪捷变频率源的相位噪声控制能力达到国内外领先

水平。本次交易完成后，仁健微波将成为公司的控股子公司，公司将快速建立起

频率源、信号源产品能力，进一步丰富公司的产品结构，拓展公司产品的应用领

域，通过宽普科技和仁健微波在技术和产品上的资源整合和优势互补，积极推动

公司在射频微波业务的长远健康发展，进一步增强公司综合竞争力，打造新的利

润增长点。此外，仁健微波所处的成都地区是我国射频微波的产业聚集区域，产

业配套齐，专业人才多。通过本次交易，公司将可以仁健微波为支点，吸引优秀

人才，挖掘产业资源，围绕射频微波价值链进一步丰富产品结构，提升综合化能

力和水平，为打造国内领先的特殊应用射频微波综合解决方案供应商奠定更加坚

实的基础。 

 

 

广东新劲刚科技股份有限公司 

总经理：王刚       

       2023 年 4 月 19 日 


