
证券代码：001301                               证券简称：尚太科技 

石家庄尚太科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                  编号：2023-004 

投资者关

系活动类

别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

 其他（电话会议） 

活动参与

人员 
电话会议 245人 

上市公司

接待人员 

董事、副总经理、董事会秘书 尧桂明 

证券事务代表 李波 

时间 2023年 4 月 26日晚上 8:00-9:00 

地点 公司北苏总部二楼会议室 

形式 线上电话会议 

交流内容

及具体问

答记录 

一、公司 2022 年度及 2023 年度一季度经营情况介绍 

（一）2022 年度情况 

2022 年，新能源电动汽车市场爆发式增长，储能电池的发展

进入新阶段。锂离子电池作为当今电池主流技术路线，在技术进步

和政策推动作用下，实现了快速发展，从而带动负极材料市场的快

速增长。2022 年，公司抢抓市场发展机遇，业务发展实现新的突

破。 

1、总资产：2021年末，36.72亿元；2022年末，88.70亿元；

同比增长 141.54% 

2、净资产：2021年末，18.44亿元；2022年末，51.97亿元；

同比增长 181.87% 

3、负极材料销售量：2021年度，6.48万吨；2022年度，10.72

万吨；同比增长 65.43% 

4、营业收入：2021年度，23.36亿元；2022年度，47.82亿

元；同比增长 104.70% 

5、归属于上市公司的净利润：2021年度，5.43 亿元；2022年



度，12.89亿元；同比增长 137.26% 

6、综合毛利率：2021年度，37.20%；2022年度，41.65%；提

升 4.46% 

7、净利润率：2021年度，23.26%；2022年度，26.97%；提升

3.70% 

综合考虑 2022年度公司经营情况、中小股东诉求以及公司对

市场利润分配的承诺，公司拟决定每 10股派发现金红利 10.00元

（含税），不转增不送股。 

（二）2023 年一季度情况 

随着 2022年四季度开始，负极材料市场产能逐步释放，行业

供需紧张局面逐步反转，2022 年四季度产品价格开始松动，叠加

2023年一季度下游客户去库存，终端需求增速放缓，2023年一季

度销售价格下降，毛利率下降，同时 2022年下半年，北苏总部和

山西三期开始投产，2023 年一季度费用支出同比增加，综合导致

2023年一季度营业收入和净利润下降。 

1、营业收入：2023年 Q1，9.52亿元；2022 年 Q1，10.77亿

元；同比下降 11.54% 

2、归属于上市公司的净利润：2023 年 Q1，2.30 亿元；2022

年 Q1，3.49亿元；同比下降 33.89% 

（三）2023 年经营计划 

1、将“降本增效”理念贯穿生产经营全过程，具体包括探索

全工序的降本举措，不局限于石墨化工序；保持合适的产能利用

率，视市场和生产情况停止部分生产线的生产等。 

2、继续加大研发投入，不断推动技术创新，建设高素质研发

团队。继续补充和丰富公司研发人员，优化研发人员结构，加大研

发投入力度等。 

3、巩固现有优质客户，继续加强新客户、新产品开发力度。

巩固现有优质客户，继续开拓新客户，特别是优化产品结构，加大

对储能电池的开拓力度。 



4、做好重大项目建设工作，根据市场情况，稳妥有序推进山

西四期。 

5、革新企业治理制度，提升公司管理水平和影响力。视市场

情况，择机启动金融工具融资和股权激励。 

关于经营计划的详细内容，可以参阅《2022 年年度报告》第

三节、十一 公司未来发展的展望。 

二、问答环节 

1、请介绍一下公司 2023 年一季度销量和单吨净利润情况？ 

答：总体来说，一季度的销量没有达到公司的预期，影响因素

是多方面的，比如一季度终端市场需求增速放缓、下游客户去库

存、行业产能逐步释放，供需开始反转等。单吨净利润由于价格下

降、成本费用增加，致使单吨净利润环比和同比均有所下降。但横

向比较，公司总体的销量以及净利润水平好于行业大部分企业。 

2、请介绍一下 2023 年一季度收入环比、同比下降幅度小于

行业很多企业的原因？ 

答：2022 年虽然负极材料供不应求，价格大幅上涨，但由于

公司尚未上市、北苏总部和山西三期正处于建设中，资金相对比较

紧张，公司与部分优质客户签订了预付款协议，以价格优惠的形式

获取预付款，支持公司流动资金和项目建设资金需求，导致公司

2022 年度平均产品价格低于市场水平。在这个相对“低基数”情

况下，2023 年一季度公司产品价格下降幅度低于行业企业，这也

是公司单吨净利润下降幅度低于行业企业的一个原因。 

另外公司的成本在行业具有较强竞争力，以及公司因没有委

外加工的高成本库存。 

3、请介绍一下公司对后续销量和价格的趋势判断？ 

答：2023 年市场情况比较复杂，一方面产能结构性过剩，另

一方面下游客户及终端市场处于调整当中，不可控因素较多，对公

司后续销量和价格无法做一个精准的判断。但就目前了解情况来

看，我们预计二季度价格可能会企稳，整体出货量会在二季度所有



好转。 

4、请介绍一下公司存货减值情况？ 

答：公司在 2022 年度和 2023 年一季度计提的存货减值全部

为石墨化焦及其原料中硫煅后石油焦。因公司负极材料石墨化工

序为自供，全工序自行生产且成本竞争力强，存货成本水平较低于

行业大部分企业，就目前情况来看，尚不涉及负极材料的减值。 

5、请介绍一下公司后续产品结构和客户结构？ 

答：后续会有新客户的开拓，但鉴于客户保密性要求，现阶段

不方便公开新开拓客户名称。另外，储能电池是公司今年重点开发

的领域，目前已经有所进展，力争储能电池出货份额在今年有较大

的提升。 

6、请介绍一下公司降价情况？ 

答：就公司了解情况来看，负极材料行业企业都面临价格下调

的压力，就目前情况来看，如果后续市场不继续调整，我们认为负

极材料价格的下调已到了一个初步企稳的阶段；但价格下调是和

客户博弈的过程，是逐步下调的，因此价格调整到位需要一个时

间，反应到财务报表也需要一个时间。 

7、请介绍一下一季度库存情况？ 

答：公司在一季度石墨化工序接近满产状态，库存量较大。考

虑到二季度市场情况以及保障公司存货成本效益，公司后续会调

整产能利用率，如未来产销率不大幅上升，公司会适时停止部分相

对高成本产线的生产，目前还难以准确判断后续库存情况。 

8、请介绍一下后续石油焦价格的走势及是否传导客户？ 

答：石油焦价格波动基本受供需情况影响。一季度负极材料行

业需求增速放缓，也导致石油焦价格今年下降幅度较大。后续价格

趋势，目前公司无法做一个准确的判断。因目前优质的焦类原料总

体产能有限，如果石油焦价格波动较大，是可以传导下游客户的。 

 

关于本次

活动是否
无 



涉及应披

露重大信

息的说明 

活动过程

中所使用

的演示文

稿、提供

的文档等

附件（如

有，可作

为附件） 

无 

 


