
深圳迈瑞生物医疗电子股份有限公司 投资者关系活动记录表

证券代码：300760 证券简称：迈瑞医疗 编号：2023-003

深圳迈瑞生物医疗电子股份有限公司

投资者关系活动记录表

投资者关系活

动类别

□特定对象调研 □分析师会议

☐媒体采访 业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他

参与单位名称

及人员姓名

线上参与公司 2022年度网上业绩说明会的全体投资者

时间 2023年 05月 06日 15:00-17:00

地点 价值在线（https://www.ir-online.cn/）

上市公司接待

人员姓名

董事长 李西廷

总经理、董事 吴昊

财务负责人 赵云

董事会秘书 李文楣

独立董事 吴祈耀

投资者关系活

动主要内容介

绍

1、互动提问

问：公司所处行业未来发展趋势如何？迈瑞医疗在行业中的地位怎

样？有什么核心竞争力？

答：中国和中国以外发展中国家医疗器械市场增长迅速，全球医疗器

械市场持续稳定增长。我国是人口大国，人口老龄化程度不断提高。随着

经济的快速发展，民众支付能力不断增强，医疗体系逐步完善，我国医疗

器械行业增长迅速，已经成为全球第二大市场。

从国内市场来看，公司产品覆盖中国近 11万家医疗机构和 99%以上

的三甲医院，产品渗透率进一步提升。据公司统计，生命信息与支持领域

的大部分子产品如监护仪、呼吸机、除颤仪、麻醉机、输注泵、灯床塔和
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体外诊断领域的血球业务等市场份额均成为国内第一，并且全线产品的市

场份额每年均在持续提升。根据已经公布的数据显示，公司也是收入体量

最大的国产医疗器械品牌。

在国际市场，迈瑞受益于过去 22年的长期市场耕耘和品牌建设，通过

在北美、西欧等全球最顶尖的医院引入公司产品，在全球最领先的客户需

求的检验下，打磨出最好的产品，奠定坚实的客户基础和品牌影响力。过

去三年，凭借优质的产品质量和完善的服务体系，公司获取了大量的订单，

加快了在各国公立市场及高端客户群的突破。在持续突破空白高端客户群

的同时，提升了客户层级，加强了客户关系，树立了可信赖、高质量的全

球品牌形象，为后续更多的产品渗透打下了坚实的基础。据公司统计，监

护仪、麻醉机、呼吸机、血球去年在全球的份额已实现市场前三的地位。

从全球市场排名来看，根据医疗器械行业网站 Medical Design &

Outsourcing历年发布的全球医疗器械公司 100强排行榜，公司在 2020年、

2021年和 2022年的排名分别为第 43位、第 36位和第 32位，名次逐年

提升，不断向着全球医疗器械前 20名的目标前进。与此同时，与全球排名

第一的百年医疗器械巨头相比，公司的营业收入仅为对方的约 10%，还依

然存在很大的差距和发展空间。

公司的核心竞争力主要体现在：1）卓越的体系化研发创新能力；2）

先进的质量管理和智能制造体系；3）全球深度覆盖、专业服务的销售体系；

4）全方位、全时段、全过程售后服务体系；5）稳定、专业的管理团队。

未来，公司也将持续发挥五大核心竞争力，朝着全球前二十大医疗器械公

司的目标迈进。

问：财报显示一季度末公司账上有接近 240亿货币资金，对于这么多

的库存现金，公司有何使用计划？

答：长期以来，公司高度重视经营现金流。2022年公司实现经营活动

产生的现金流量净额 121.41亿元，同比增长 34.92%。公司的经营性现金

流已持续多年均高于当年度归母净利润，体现了公司对经营质量始终如一

的追求和健康可持续的经营成果。而在 2023年一季度经营性现金流净额
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13.3亿元，同比增长 53.3%。

就未来用途而言，4月 28日，迈瑞医疗发布了《关于 2022年度利润

分配预案公告》，拟 10股派发现金股利 45元（含税），预计派现金额合

计为 54.56亿元，派现额占 2022年度归属于上市公司股东的净利润比例

为 56.79%，这是公司上市以来的第 5 次派现。如按照该公告实施，公司

五年共计派现 157.68亿元，并且分红比例持续提升，未来公司也将积极用

分红的方式回馈投资者。

此外，优秀的经营现金流是公司外延并购的重要基础。迈瑞医疗于

2021年收购了海肽生物，填补了国内在体外诊断上游顶尖原料领域的众多

空白。未来，公司也将继续寻找优质标的，根据业务规划加快并购，持续

拓展能力边界，扩大可及市场空间。

问：公司研发投入大幅增长，主要是哪一个方面的研发？目前有哪一

些项目即将落地？

答：公司坚持自主创新，坚持把营收的 10%左右投入研发，上市五年

来，累计研发投入近 110亿元。2023年第一季度，公司研发投入 9.38亿

元，同比增长 26.30%。研发投入的方向包括生命信息与支持、体外诊断、

医学影像三大主营业务领域，以及微创外科、动物医疗等种子业务，并且

种子业务持续保持超额投入的趋势。2023年，公司在微创外科、化学发光、

超声等领域会有重磅产品上市。

问：全新高端超声 R系列和全新中高端超声 I系列海外上量的客户群

体有哪些？后续的增长情况预计如何？

答：得益于全新高端超声 R系列和全新中高端超声 I系列迅速上量带

来了海内外客户层级的全面提升，公司去年在海外市场突破了超过 80家全

新高端客户，除此以外，还有超过 80家已有高端客户实现了更多产品的横

向突破。在公司全新突破的高端客户中包括土耳其最大的高端私立连锁医

院集团之一阿奇巴德姆医疗集团、澳大利亚顶尖的妇产影像连锁机构海岸

成像旗下的高端影像中心南海岸女性超声中心、澳大利亚昆士兰州北部地
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区最大的公立综合医院凯恩斯医院、芬兰赫尔辛基城市医院等。

未来，公司将持续以临床客户需求为导向，开发完善妇产、心血管、

麻醉、介入、肝纤维化等临床解决方案，并通过对超高端超声领域的技术

积累，实现海内外高端客户群的全面突破，加速市场占有率的提升。

问：目前哪些产品实现国产替代？毛利率有多少？

答：通过在研发创新上的持续投入，公司在生命信息与支持领域的大

部分子产品（如监护仪、呼吸机、除颤仪、麻醉机、输注泵、灯床塔等）

和体外诊断领域的血球业务等市场份额均成为国内第一。但是，市场空间

数十倍于这些产品的高潜力、高增长的业务目前国产化率还是很低，例如

化学发光、微创外科等，未来公司将继续在这些领域加大研发投入力度，

为实现国产化率的提升贡献力量。毛利率方面，2022年生命信息与支持产

品线毛利率为 66.33%。

问：请问贵公司有无考虑回购计划或其他有效措施来增强二级市场持

股者信心？

答：公司十分重视投资者回报，自 2018年登陆创业板以来，除每年

进行现金分红外，公司还进行了 2次金额均为 10亿元的股份回购。未来，

公司会一如既往地加强经营，提升业绩，为股东创造更大价值，并视公司

发展需要和市场环境综合采用利润分配、股份回购等方式持续回报投资者。

问：请问迈瑞的现金流情况如何？

答：长期以来，公司高度重视经营现金流。2022年公司实现经营活动

产生的现金流量净额 121.41亿元，同比增长 34.92%。公司的经营性现金

流已持续多年均高于当年度归母净利润，体现了公司对经营质量始终如一

的追求和健康可持续的经营成果。而在 2023年一季度经营性现金流净额

13.3亿元，同比增长 53.3%。

问：现在国际形势比较严峻，请问公司怎么保障海外销售的资金安全
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及海外有用人民币结算的吗？

答：公司海外业务主要以美元和欧元结算。公司重视经营质量，一直

以来对应收账款的回款要求有严格的管理，并长期与保险机构合作来保障

海外应收账款的回款安全。

问：请问贵公司 2022年度海外业务是否盈利了？谢谢

答：公司海外业务一直以来盈利情况良好。

问：今年分红计划是？分红日定了吗？

答：公司 2022年度利润分配预案为每 10股派发现金红利 45元（含

税），该预案还需获得年度股东大会批准方可实施，具体除息日还请关注

股东大会召开后的权益分派实施公告。

附件清单（如

有）

无


