
南昌矿机集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

证券代码：001360      证券简称：南矿集团 

        编号：2023-002 

投资者关系

活动类别 

 特定对象调研 □分析师会议媒体采访 □业绩说明会□新闻发布会 □路演

活动  现场参观□其他 

活动参与人

员 

鹏华基金：陈金伟、杨发鑫、王璐 

太平洋证券：崔文娟 

（上述排名不分先后） 

时间 2023 年 5 月 8—9 日 

地点 公司行政楼 201 

形式 线上与线下结合 

上市公司接

待人员 

董事长：李顺山 

财务总监：文劲松 

董事会秘书：缪韵 

证券事务代表：罗振龙 

交流内容及

具体问答记

录 

1、公司研发的新产品如移动破碎站、齿辊破碎机，应用在哪些领域？这些新产

品是一个完全新增的市场？ 

答：新产品的研发方向主要体现在降本增效以及将产品智能化，并聚焦于完善产

品系列，加大产品规格，拓展产品运用领域。 

公司对移动破碎站的市场定位并不仅限于在国内，更多的是在海外的金属矿山。

齿辊破主要运用于煤炭破碎，未来希望拓展其运用领域，为客户提供成套设备的

解决方案，并将该项技术运用到岩石破碎，目前该项技术还在研发阶段。 

2、现在行业趋势是大型设备集成化，请问公司具备哪些独特优势？ 

答：首先，大型设备集成化关键在于具备提供成套解决方案的能力，公司人才队

伍要有懂技术、有成套生产线设计规划能力的人员，在人才队伍方面，公司有来

自于央企、国企的大型矿山或行业设计院的人，亦或是拥有相关经验的管理人员，

这是公司具备提供整体解决方案的重要原因；其次，项目趋向于大型化，公司的

产品规格相对大型化，产品系列较丰富，产品运用场景较广泛；同时，在设备的

完整程度上，公司将胶带机、输送机、提升机等设备也集成在一起，形成了独特



优势。 

3、成套生产线项目是否几个设备集成到一台设备上？成套生产线与移动破碎站

有什么区别？ 

答：成套生产线是指由给料机、破碎设备、筛分设备、传送带和配套的除尘、降

噪、供电设备等辅助设备组成的整条作业生产线。移动破碎站是集受料、破碎、

筛分、输送等工艺为一体的设备，采用自行驱动，功能齐全，生产效率高。成套

生产线复杂程度较高，而移动破碎站出厂即是标准产品，可以直接在项目现场使

用，这是成套生产线与移动破碎站主要的区别之处。 

4、移动破碎机分为履带式和轮胎式两种形态，请问分别对应什么矿山？ 

答：履带式是需要通过牵引车才可以搬运到项目上进行作业，而轮胎式可以直接

挂到牵引车后面被拖动。移动破碎机主要是运用在工期较短的项目上，而固定式

破碎机运用在工期 5 年、10 年甚至几十年的项目上。从固定式、雪橇式、轮胎

式到履带式，其对应的移动灵活度越来越高，但设备规模（生产加工能力）依次

缩小，分别对应不同的运用场景。 

5、请问公司生产的配品配件的适配情况如何？配品配件是个性化生产还是通用

型居多？ 

答：公司可以利用自身技术对损坏的配件进行修复，同时，也能够在其基础上进

行再设计，再加工制造，从而提升原设备的性能。配品配件的定制化可以使设备

运行工况更佳，性能更强，同时为公司创造高业务收益。 

6、金属矿山破碎的技术难度较砂石骨料是否更低？公司如何针对不同类型矿石

选择适合客户的设备？ 

答：金属矿山对设备的可靠性、稳定性要求更高。从工艺角度看，金属矿山的破

碎流程相对来说较简单，但加工选矿的工艺流程相较于砂石骨料要更为复杂。同

时，含有金属成分的岩石与砂石骨料相比，其在颜色以及韧性方面都不尽相同，

因此对破碎的要求也不同，且金属矿山的生产线一旦启动就不能停工，这点也与

砂石骨料不同。 

公司运用破碎功、磨蚀指数试验原理，借助自动化和软件技术，研发出了全新的

破碎功指数试验机、磨蚀指数试验机，用于破碎功指数和磨蚀指数的测定，这能

为设备选型提供重要参数依据，为工艺流程设计参数输入提供支撑，让机制砂石

母岩矿山的评估更全面，有效提升投资效益、降低运行成本。 

7、公司如何与国际行业巨头在海外市场竞争，开拓市场？ 

答：因外资品牌高价格、响应速度慢等明显劣势，中资企业在海外买了其设备之

后，迫切希望有中国企业能够提供配品配件，能够提供优质的服务。公司凭借高

性价比、 高品质、响应快、创新能力强等诸多优势及时、高效地为客户提供主

机设备和配品配件，以及设备的技改服务。同时，公司将充分评估海外市场的业

务前景、国别市场和团队培育，争取在国家“一带一路”政策的支持下，做大业



务规模。 

8、公司为什么在瑞典设立研发中心？ 

答：一方面公司看中的是瑞典的技术人才，行业的两大顶尖公司聚集在北欧，技

术人才富集。另一方面是瑞典的工业水平，特别是机械制造方面十分发达。 

9、2022 年公司后市场服务配件销售中，外购件比例占比较高，请问采用外购件

的原因是什么？ 

答：外购件主要是耐磨件，结合公司目前的产能情况，耐磨件较多为外购。 

10、公司将智能运维作为重点发展项目，其如何为客户创造价值？ 

答：智能运维的优势是为客户降本增效，帮助客户继续获取可观利润。主要体现

在：（1）最大程度降低单机和整个系统的能耗，提升产量；（2）帮助客户降低

用工人数；（3）通过智能数字化帮助客户提前预测设备维保及配品配件的更换。 

11、如果公司为客户提供智能运维服务，是否会涉及存量产能的加装和技改？ 

答：公司提供智能运维服务会涉及存量产能的加装和技改。公司将提供两种服务

模式，第一个是主动为客户提供智能运维服务，与客户共享降本增效产生的收益。

第二个是通过收费为客户提供定期智能运维分析报告。 

12、目前房地产行业不景气，砂石骨料价格下降，但主机销售却在持续增长，其

中的原因是什么？ 

答：公司保持收入增长的主要因素如下： 

（1）国家产业政策支持与固定资产开发投资稳定增长； 

（2）国产化率的增长趋势进一步增加了国产化破碎筛分设备市场规模； 

（3）行业集中度提高将使得市场份额进一步向头部企业集中； 

（4）巨大的存量市场带动了后市场业务板块的迅速发展； 

（5）金属矿山领域的平稳增长有利于订单持续增长。 

关于本次活

动是否涉及

应披露重大

信息的说明 

否 

活动过程中

所使用的演

示文稿、提供

的文档等附

件（如有，可

作为附件） 

无 

提供资料清

单（如有） 
无 



 


