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■特定对象调研 

□媒体采访 

□新闻发布会 

■现场参观 

□分析师会议 

□业绩说明会 

□路演活动 

□其他         

 

 
金鼎资本 韩慧君 

 2023年5月17日 14:00-15:30 
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交流主要内容包括： 

董事会秘书介绍了公司发展历史、公司经营模式及公司主营业务等情况，

并进行交流。 

 

【回复】公司发展主要是两条路并行，一边自有业务发展，另外一边是通

过并购去扩大公司的品类和规模，公司于2021年并购翔兆科技，在新型拉

环盖业务方面获得了快速的拓展，给公司带来了新的盈利增长点。我们将

持续留意符合公司战略的储备优质项目，并购实际情况将根据公司的发展

阶段和规模确定。 

 

【回复】（1）主要用途和优点：新型拉环瓶盖由铝制盖体、PE垫片和

HDPE成型拉环三个部分组成，主要用于啤酒、饮料玻璃瓶上。传统上，

针对瓶装啤酒，通常采用皇冠盖进行包装，在饮用啤酒时需要配合啤酒

开瓶器，使用较为不方便。新型拉环盖设置有在外盖凸起的拉环，在开



 

瓶盖时，可以很方便的拉起拉环，借助拉环可以很省力和轻松的开启瓶

盖，大大方便了人们开启瓶盖，且具备较强的时尚感。（2）未来发展趋

势：下游市场需求旺盛，金属包装行业市场空间巨大。我国已连续20年

成为全球最大的啤酒生产国，啤酒也是国内第一大消费酒类。伴随着中

高端啤酒市场比重不断提高，年轻消费者饮用啤酒场景的转变。年轻消

费者在酒类的选择上，更偏爱饮用精酿啤酒和进口啤酒，对啤酒的社交

属性也提出了更高的要求。这一点促使国内的啤酒产商在近几年对产品

的品质、外观等都进行了改造，以更好地符合年轻人的偏好。新型拉环

盖由于美观、实用、简洁的特点，能够更好地契合消费者饮用的场景，

从而受到越来越多消费者的喜爱，在中高端啤酒市场的包装应用中具有

广大的市场发展潜力。（3）针对新型拉环盖的战略布局，公司正在广西

桂林加快投建“金属瓶盖生产基地”，预计将于今年内投产。公司通过

扩大生产规模，提升生产基地的专业化和品质化的生产配套设施，提升

在该行业的市场竞争力和产能，将为公司带来更多的营业收入和利润。 

 

【回复】公司多年专注于瓶盖领域的研发、设计、生产和销售业务，逐步

形成了客户、技术与研发、人才及管理和产品质量等方面的竞争优势。 

（1）客户优势  

凭借先进的生产技术和优质的产品质量及服务，公司与华润怡宝、景田、

可口可乐、达能等国内知名的饮料制造企业建立了长期稳定的合作关系。

公司与主要客户均合作超过十年，具有长期性和稳定性的特点。合作期间

，公司获得了华润怡宝、景田、可口可乐、达能颁发的优秀供应商奖，并

于2018年获得华润怡宝颁发的十年合作贡献奖。公司与上述知名企业的合

作，既保证了其自身产品质量的可靠性、企业运行的稳定性、经营成本的

可控性，也保证了公司业务的稳定性，保障了公司的可持续发展能力。 

（2）技术与研发优势  

公司自设立以来一直将技术研发能力作为提升公司核心竞争力的关键因素

。公司目前已拥有多种瓶盖结构设计及制造设备的发明专利，以及多种瓶

盖的实用新型和外观设计专利。公司系广东省级高新技术企业、广东省专

精特新中小企业，子公司翔兆科技系广西壮族自治区高新技术企业；截至

2022年底，公司共拥有专利权122项，其中发明专利30项，实用新型86项，

外观设计6项，公司多项专利技术目前已投入至实际生产应用中。其次，

公司拥有完整的研发组织体系和具有竞争力的技术研发团队，核心研发人



 

员拥有较强的专业知识和丰富的行业工作经验。突出的研发技术能力为公

司奠定了应用于食品、饮料瓶盖类包装领域的核心竞争优势，有利于公司

拓展新的优质客户和应用领域。 

（3）人才及管理优势  

经过多年的行业积累，公司聚集了一批研发、生产、品质管理及企业管理

等方面的优秀人才，在研发创新、大规模生产管理、品质管理、内部控制

等方面均有专业化的人才储备。核心管理团队和技术团队具有丰富的管理

及技术经验。在公司核心管理团队的带领下，公司已形成经验丰富、层次

清晰、梯度合理的管理团队和技术团队，为扩大公司在行业内的竞争优势

奠定了坚实的基础。 

（4）产品质量优势  

公司产品主要用于饮料与食品安全直接相关的领域，这就决定了公司的产

品质量不仅需满足轻量化及密封性能稳定的要求，还需要满足食品安全的

要求。因此，产品的质量与安全性十分重要，公司始终坚持“视质量如生

命”的经营理念，经过多年的实践和积累，产品质量的稳定性以及安全性

在业界享有较高的声誉和口碑，成为持续赢得客户长期信赖的核心因素之

一。公司产品曾被评为“广东省名牌产品。” 

 

【回复】行业壁垒： 

（1）技术壁垒 包装行业作为处于产业链中游的制造业，其利润空间相

对有限，只有不断提高技术研发水平，才能够具有持续创新能力和差异

化竞争能力，保证产品质量的可靠与稳定，从而在成本控制、安全环保

方面取得竞争优势，获得高于行业平均利润的回报。高水平的行业技术

不仅能够满足客户的基本需求，而且在一定程度上可以帮助客户实现和

改善设计构思，甚至通过技术、工艺的创新而创造新的市场需求，协助

客户引领终端消费市场的消费潮流。 

（2）供应商认证壁垒 国内知名食品、饮用水、饮料公司的采购都采用

严格的审核制度，只接受经认证的合格供应商，即对供应企业的生产设

备、工艺流程、生产能力、服务质量、产品品质等方面进行分析考察，

确定能够达到其认证要求后，才会与之建立长期、稳定的供应关系。这

种机制对食品卫生不达标、生产控制不严格的市场竞争者形成了较高的

进入壁垒。公司产品分别于2001年12月通过了ISO9001品质管理体系认证



 

，于2005年通过了ISO14001环境管理体系认证，于2014年通过了

FSSC22000食品安全管理体系认证，公司目前在主要客户的供应商认证体

系中评分较高，形成了一定的认证壁垒。 

（3）客户壁垒 公司主营业务塑料瓶盖领域，塑料包装箱及容器制造行

业的规模经济效应特征十分明显，而长期稳定的大规模订单是塑料包装

箱及容器制造企业实现规模经济的必要条件。出于产品质量和供应链稳

定性的考虑，大型食品饮料企业对供应商的选择一般非常谨慎，而一旦

确立合作关系，出于保证产品品质稳定的目的，通常选择与主要供应商

长期合作；同时，由于塑料包装箱及容器运输半径对成本、供货及时性

等影响较大，也决定了下游客户与主要供应商之间会形成一种紧密的相

互依托、共同成长的共赢合作模式，对新进入企业形成了一定的客户壁

垒。 

（4）资本壁垒 行业属于资本密集型行业，从国际范围来看，目前行业

生产设备价值高昂，一整条完整生产线的建设需要投入大量的资金成本

，只有具备较强资本实力的制造企业，才能够满足客户跨区域和大订单

的生产布局需要。 

 

【回复】公司将加强面对国际市场的销售团队的建设和专业人才的引进

，并探索和利用多种营销模式加大国际市场的拓展。 

 

【回复】随着公司新的生产基地的投建，公司产能未来将得到较大的提

升。除原有业务外，公司将以市场为导向，以应用于饮料和食品包装领

域的瓶盖业务的研发、生产、销售和相关配套服务为主业，并逐步拓展

应用于其他领域的包装行业的相关产品和业务。同时将持续留意符合公

司战略的储备优质项目，通过并购实现主营业务的外延式增长。 
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