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上海宝立食品科技股份有限公司 

关于 2022 年度暨 2023 年第一季度业绩说明会召开情况的公告 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。 

上海宝立食品科技股份有限公司（以下简称“公司”）于 2023 年 5 月 23 日

(星期二)上午 09:00-10:00 通过上海证券交易所上证路演中心（网址：

http://roadshow.sseinfo.com/）举行了 2022 年度暨 2023 年第一季度业绩说明会，

现将本次业绩说明会的召开情况公告如下： 

一、 业绩说明会的召开情况 

公司于 2023 年 5 月 16 日在《中国证券报》《上海证券报》《证券时报》《证

券日报》《经济参考报》及上海证券交易所网站（www.sse.com.cn）披露了《关于

召开 2022 年度暨 2023 年第一季度业绩说明会的公告》（公告编号：2023-019）。

2023 年 5 月 23 日上午 09:00-10:00，公司董事、总经理何宏武先生，董事、董事

会秘书、财务总监任铭先生，独立董事周虹女士出席了本次业绩说明会，在信息

披露允许的范围内就投资者普遍关注的公司 2022 年度及 2023 年第一季度的经

营成果及财务指标的具体情况等事项与投资者进行了互动交流和沟通。 

二、 投资者提出的主要问题及公司回复情况 

公司就投资者在本次业绩说明会上提出的主要问题及公司的回复情况整理

如下：  

1、公司拥有的品牌“空刻意面”2022 年的全年销售情况表现怎么样，2023

年会有新的布局吗？ 

回复：2022 年度，空刻意面全渠道 GMV 突破 10 亿，实现同比较快增长。

2023 年公司持续深化 C 端业务线下布局，提高包括沃尔玛、大润发、盒马、Ole

在内的已合作商超系统的门店覆盖率，同时继续深拓叮咚买菜、朴朴等新零售渠



道。公司已于 2022 年引入了专业团队并设立了线下渠道事业部，进一步丰富了

C 端业务的销售渠道，2023 年将继续扩大线下团队的规模，完善线下渠道铺设。

同时也将关注产品力与创新力的提升，打造品牌影响力。 

2、请问公司 2022 年度营收及净利润表现情况如何？营收结构上有什么变化

吗？ 

回复：您好！2022 年，公司实现合并营业收入 20.37 亿元，同比增长 29.10%，

实现合并净利润 2.3 亿元，同比增长 18.33%，其中，归属于公司普通股股东的净

利润 2.15 亿元，同比增长 16.15%。公司 2022 年各季度营收分别实现 4.24 亿元、

4.87亿元、5.65亿元和 5.61亿元；归属于上市公司股东的净利润分别实现 4,185.80

万元、5,090.58 万元、6,070.87 万元和 6,189.08 万元，整体呈现上升态势。 

从收入结构上来看，B 端业务持续复苏，C 端业务仍然保持较快增长，客户

端和产品端均呈现了多点开花的局面。 

3、人才作为公司的发展基石，公司在人才建设方面有何举措？ 

回复：您好！公司一直注重内部人才培训和储备，高度重视人才队伍建设，

有计划的吸纳各类专业人才，为公司长远发展储备充足的后备力量。公司常态化

开展内部培训、外部培训、线上培训、线下培训等多种形式的培训活动。 

未来公司将继续为核心员工提供管理、技术、营销等全方位的培训教育，支

持员工在专业技能和管理能力上取得全面提升与成长，从而建立合理的人才梯队，

培养复合型人才和专业岗位人才，不断提升各层次各类型岗位人员的整体能力，

为公司未来快速发展下的有效与稳固运作打下坚实的基础。谢谢！ 

4、目前国内消费市场逐渐呈现多元化、个性化的需求趋势，请问公司在产

品端针对新品的开发有什么应对举措吗？ 

回复：您好，为进一步体现公司作为全方位产品和风味解决方案提供商的竞

争优势，公司在产品口味、形态、技术、模式等方面实现多点创新。2022 年度，

在新品研发方面，公司凭借强大的研发能力实现了以创新驱动的业绩成长，全年

共销售近 2,400 种产品，其中近三年开发的产品数量占比接近 60%，应用范围覆

盖诸多品类。 

与此同时，公司 C 端业务空刻意面也保持了创新步伐，全年陆续推出小食

盒、螺旋面、青春版等新组合、新花型、新口味产品，经典口味产品也通过深化

工艺实现不断迭代，空刻意面在意面细分市场的领先地位得以继续巩固。 



5、随着市场需求日益增长，公司在产能布局上是怎样规划的？ 

回复：您好！近年来，为了满足日益增长的市场需求，公司着眼全国范围积

极进行产能布局。继山东生产基地于 2018 年正式投产后，浙江生产基地一期项

目在 2022 年度实现全面投产，新增产能为公司业务规模的扩大提供了有力保障。 

此外，公司于 2022 年 10 月与山东省聊城莘县政府达成战略合作意向，拟在

莘县进一步建设覆盖全产业链的生产加工中心，该项目将为公司的战略实施进一

步提供产能保障。该项目已经公司 2022 年年度股东大会审议通过，变更为募集

资金投资建设的新项目。新募投项目建成投产后，预计将新增每年 12.5 万吨产

能，将有效缓解目前公司复合调味品产能趋紧的状态，同时为后续业务增长储备

产能空间。 

6、公司针对食品行业特点，在公司品牌建设方面制定了怎样的发展战略？

如何制定面向 B 端和 C 端不同的营销策略？公司是否欢迎中小投资者、专业研

究机构来贵行实地调研与高管互动，如近期有调研需求的话，采取何种方式与董

秘或证代预约。 

回复：您好，公司一贯重视品牌建设工作，未来也将持续深化品牌打造力度，

发挥品牌建设在公司业绩驱动、企业文化塑造方面的积极作用。 

针对不同下游客户，公司将采取不同的发展战略。针对 B 端客户，公司将持

续以优质服务和快速响应机制满足客户需求，以期加深与客户的合作纽带关系，

并在存量客户的基础上开拓更广泛的客户群体；针对 C 端客户，公司将通过丰富

和多元化的推广手段持续夯实品牌基础，扩大品牌覆盖人群，以期拓展更广阔的

市场。 

 公司欢迎投资者对公司进行调研、了解，也积极与投资者进行互动交流。

公司将在公司官网中的【投资者专区】-【投资者沟通】板块中不定期发布公司调

研信息，欢迎投资者前往预约。 

7、公司今年推出了哪些新品？新品的市场反馈情况如何？ 

回复：您好，公司是以创新为核心驱动力的食品企业，创新活动已融入了日

常经营的方方面面，其中也包括了持续的产品创新。在本年一季度，公司仍然保

持创新步伐。初步统计，一季度公司推出新品超过 150 种，应用范围全面覆盖复

合调味料、轻烹解决方案、饮品甜点配料，也得到了市场、客户的正向反馈，为

公司一季度的业绩成长提供了良好保障。未来，公司也将持之以恒地通过创新响



应市场需求、响应客户需求，以实现可持续发展。 

8、请介绍一下公司 2022 年度利润分配预案情况,公司计划什么时候进行分

红？ 

回复：您好！经公司 2022 年年度股东大会决议，公司 2022 年度利润分配预

案如下： 

公司拟以 2022 年 12 月 31 日公司总股本 400,010,000 股为基数，向全体股东

每 10 股派发现金红利人民币 2.50 元（含税），合计拟派发现金红利 100,002,500

元（含税），占 2022 年度归属于上市公司股东净利润的比例为 46.43%。 

公司将根据相关法规，在 2022 年年度股东大会审议通过后的两个月内完成

权益分派工作，敬请关注公司有关 2022 年年度权益分派实施的公告。 

9、目前市场上已经出现了非常多品牌的轻烹意面产品，此外还有各类米线、

拉面等等现煮速食产品，请问面对日益激烈的市场竞争环境，公司有怎样的对策？

空刻意面如何保持竞争优势？ 

回复：产品力是公司认为可打造更持久品牌力和建立长期竞争优势的关键所

在。市场竞争无处不在，自空刻意面推出以来，一直面临着来自方方面面的竞争

和挑战，但令人欣慰的是，空刻意面依然表现强劲，目前销售已初具规模，并具

备了一定的品牌效应。未来，空刻意面仍将持续依托集团化全方位能力优势，在

产品力方面不断打磨，同时辅以多元化的推广手段，持续提升客户体验，持续开

拓潜在市场，力争长久健康发展。 

三、 其他事项 

关于公司 2022 年度暨 2023 年第一季度业绩说明会的情况详见上海证券交

易所上证路演中心（网址：http://roadshow.sseinfo.com/）。公司对长期以来关注和

支持公司发展的广大投资者表示衷心感谢！ 

 

特此公告。 

上海宝立食品科技股份有限公司董事会 

2023 年 5 月 24 日 


