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证券代码： 002267                             证券简称：陕天然气 

 

陕西省天然气股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                     编号： 2023-003 

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研         □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

华泰证券、天风证券、开源证券、安信证券、泰康资产、中航信

托、复胜资产 

时间 2023年 5 月 24日至 25日 

地点 公司 15楼、17楼会议室及电话连线 

上市公司接待人

员姓名 

金融证券部部长宋婷、财务部部长王艳、证券事务代表王岳、企

管经营部、金融证券部相关人员。 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1、请介绍公司情况和主营业务？ 

答：公司成立于 1995年，2008 年 8月上市，公司控股股东为陕

西燃气集团有限公司，持股比例 64.43%。 

主营业务包括长输管道的建设运营管理和城市燃气销售。天然气

行业分为产、运、储、销几个环节，公司主营业务属于中游和下

游的天然气运输、供应和销售。公司经过近 30 年的发展，截至

2022 年末，公司已建成投运靖西一、二、三线，关中环线、西

安-商洛、宝鸡、汉中、安康等天然气长输管道，总里程达 4,030

公里，具备 165 亿立方米的年输气能力，形成覆盖全陕西省 11

个市（区）的天然气管网。城市燃气板块，公司下设 11 家控、

参股子公司负责城市燃气经营和销售业务，并建成中压及以上城

市燃气管网里程超过 2,300 公里，累计发展用户超过 68 万户。

公司已发展成为省内最优质的燃气资产持有者和主要的燃气供
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应商。 

 

2、公司业务模式是什么？ 

答：公司主要业务为天然气的长输管道和城市燃气业务。长输管

道是通过已建成的输气管道为上游天然气供应商（如中石油、延

长石油集团）与省内管道沿线各城市和用户提供天然气运输服务

和销售服务。城市燃气是向下游终端各居民用户和工商业企业提

供天然气销售、运输、燃气设施安装等配套服务。 

 

3、公司气源主要采购自哪里？购气来源及结构如何？ 

答：公司天然气采购主要来自中石油销售陕西分公司和延长石油

集团，中石油和延长石油集团为公司两家最大的天然气供应商，

合计占比超 95%。 

 

4、近年来，公司销售模式有什么的变化？ 

答：2020 年之前，公司主要经营模式为统购统销。自 2020 年 7

月起，省发改委加快推进燃气行业改革，公司长输管网经营模式

由统购统销转为统购统销+代输混合模式。陕西省内天然气行业

运销模式改革，鼓励上下游直签合同，公司将逐步从资源调配责

任向提供高品质管输服务责任转变，公司统购统销业务的占比逐

渐下降，管输服务业务占比快速上升。 

 

5、统购统销模式转为统购统销+代输混合模式，对公司有什么影

响？ 

答：代输模式下，公司不直接购入上游天然气资源，只负责受上

（下）游供应商（客户）委托进行天然气的运输服务，该模式会

降低公司的营业收入。 

 

6、目前公司统购统销和代输两块业务在长输管网业务收入占比

中分别是多少？ 
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答：公司统购统销和代输业务占比情况为，2022 年，代输业务

气量占比已超过统购统销，但数量基本持平。今年第一季度，统

购与代输业务占比进一步发生变化约为 4：6，预计全年代输业

务将超过 60%。 

 

7、公司季度间利润变化比较大的原因是什么？ 

答：季度业绩变化的主要原因是供暖季峰谷差影响，陕西多数城

市和地区在我国北方地区，冬季期间属于供暖期，天然气需求量

比较大，供暖季时间为上年 11月 15日至次年 3月 15日，因此，

一季度供暖期为 2.5个月，四季度供暖期 1.5 个月，供暖季导致

公司销售气量大幅增加，季节性差异明显，利润指标也就相应呈

现出季节性特点，一四季度高、二三季度低，从而一季度和四季

度的利润占全年的比例比较大。 

 

8、公司 2022 年年报提到具备 165 亿立方米的年输气能力，但是

2022 年实际天然气输气量只有 72.55 亿方，利用率一半都不到，

这是什么原因？ 

答：这与之前提到的天然气季节性差异相关，天然气供应是通过

管网进行，举例来说，165亿方年输气量除以 365天，得出单日

管网单日输气量上限约为近 5000 万方，在冬季用气最高峰，单

日输气量或达到 4000 万方以上，但夏季为非供暖季，主要用户

为工商业，包括加气站、化工厂等，居民用气量下降，日均用气

量较冬季也大幅下降，因此，全年来看，管网实际输气量与输气

能力有一定差别，主要也是用气峰谷差造成，但作为天然气管网

建设运营企业，也会统筹考虑管网负荷和上下游需求，在管网规

划建设中要留有一定富余气量。 

 

9、公司长输管道的管输费用执行什么标准，收入影响因素有哪

些？ 

答：根据陕西省发改委的价格政策，《天然气管道运输定价成本
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监审办法（试行）》，陕西省成本监审局每 3 年将对公司长输管

网进行成本监审。对于省内长输管网定价，在负荷率达标的情况

下，给予合理收益率为 7%进行定价，不同地区因管道输送长度

不一样，收费也不一样。以西安地区为例，现行的管输费标准为

0.289元/方。 

 

10、为什么一季度收入利润都是同比下滑的呢？ 

答：收入同比下降主要是购销模式变化导致，利润同比减少主要

是今年 LNG价格持续走低，公司部分可中断用户同比需求大幅下

降，该部分销售业务 2022 年度毛利较高，造成利润同比下降。

但从气量来看，公司一季度销气量同比小幅上升。 

 

11、“计划输气量 74.5 亿立方米；实现营业收入 68 亿元，利润

总额 6.5 亿元；固定资产计划投资 4.46 亿元。”公司年报中制

定的 2023 年目标，收入和利润总额相比 2022 年都要低，这个业

绩目标怎么理解，是否今年可能会业绩下滑？ 

答：公司历年经营计划的制定需考虑上游资源供应、下游需求、

价格变化等多重因素，指标制定上以确保完成计划指标为目标，

在实际经营中，公司也将多措并举，各环节增供扩销，降本增效，

力争取得亮眼的经营业绩。 

 

12、城市燃气板块的盈利模式是怎样的？有什么其他业务。 

答：城市燃气业务比较多元化，既有天然气的购销、运输，也有

天然气工程安装、燃气具的安装销售、终端用户增值服务等。 

 

13、在天然气上游门站价格很高时，公司长输和城市燃气板块是

否会存在天然气价格倒挂现象？ 

答：存在这种现场，上游天然气采购价格上涨，下游特别是居民

用天然气是政府指导价，不能随便涨价，公司作为省内天然气主

要供应商，承担冬季民生保供责任，部分居民端天然气终端价格
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也可能存在部分无法传导的情况，市场上城燃公司也可能因此出

现价格倒挂或亏损，相关企业可通过申请政府补贴予以补偿。 

 

14、公司的分红政策是怎么样的？未来还有可能继续高比例分红

吗？ 

答：公司一直以来实施持续稳健的现金分红政策，近年来，公司

维持较高的分红比例以回报广大投资者。2022 年，公司实施两

次现金分红，当年累计现金分红为每 10股派 6 元，公司 2022年

净利润几乎全部用于分红。未来，公司具体分红金额也将结合资

本开支、自身经营情况确定，但以较高比例现金分红回报市场投

资者的总体目标不变。 

 

15、公司未来除了主业天然气运销业务的增长，还有什么大的利

润增长点？ 

答：公司一直以来持续稳定经营，深耕省内和周边天然气市场，

发挥自身在天然气运输和销售优势，持续开展长输管网建设和下

游燃气市场拓展，经营业务规模和盈利水平持续增加。未来，公

司将在“做专长输、做大城燃，做优上市公司”的目标下，全力

推进省内输气干支线、国家干线互联互通管道建设，择优选择并

购标的，积极拓展增值业务，提升并巩固行业地位，同时加速公

司资产、市值规模和盈利能力的提升，实现管理的提升和价值的

优化，高水平的投资回报。 

 

16、公司未来有没有再融资、资本运作的计划，有没有燃气资产

注入计划。 

答：现阶段，公司将结合未来铜白潼管网建设、渝西线规划管网

等进展和资本开支情况，适时开展股权再融资，满足公司生产建

设和发展需要。同时，积极与集团公司对接沟通，积极配合加快

推进系统内涉气资产的整合方案研究。 
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附件清单（如有）  

日期 2023-05-24、 2023-05-25 

 


