
 

证券代码：002115                       证券简称：三维通信 

三维通信股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023—011 

调研活动类别  特定对象调研        分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          路演活动 

 现场参观 

其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

方正证券：景昂、金城；点掌财经：顾文俊；点掌投教基地：

邹宏炯；LongLi Overseas Investment：王维；蔚礼富舟基金：

肖知作等机构投资者以及个人投资者共计 33 人 

时间 2023年 6 月 9日 

地点 三维大厦会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书：任锋 

投资者关系专员：缪哲、瞿奕诚 

调研活动主要内

容介绍 

一、董秘任锋先生介绍公司基本情况 

（一）公司简介 

三维通信是国际主流的移动通信解决方案提供商，成立于

1993年，2007年在深交所上市，现有员工 1000余名，2022

年营业收入已超 100亿元。三维通信拥有无线网络基础设施建

设和运营服务能力，致力于向海内外客户提供专业的无线覆

盖、无线网络、无线安全、卫星通信等领域的产品及解决方案。

同时，旗下子公司业务范围还涵盖了互联网数字营销、通信设

施租赁运营等领域。 

（二）2022 年度以及 2023 年一季度业绩情况 

2022年度，公司实现营业收入 1,029,607.33万元，同比增



长 0.32%；实现归属于母公司所有者的净利润 13,530.88万元，

同比增长 119.21%，同比扭亏为盈。公司总资产为 456,662.28

万元，同比上升 4.44%，公司归属于母公司所有者权益合计为

237,959.80万元，同比上升 5.06%。 

其中，通信海外业务收入 3.51 亿元，同比增长 81.33%，

保持连续两年高速增长的趋势。通信运营业务持续稳健增长，

卫星通信运营服务业务 2022年实现营业收入 11,873.45万元，

同比增长 21.29%，5G基础设施建设及运营服务业务全年实现

营业收入 9,688.53 万元，同比增长 69.88%，通信板块业务实

现整体快速增长。同时，互联网业务稳步发展，打造高质量发

展新局面，在宏观经济环境及消费萎缩等诸多因素影响，互联

网广告市场发展承受下行压力的环境下，实现收入 915,217.56

万元，经营平稳发展。 

2023年一季度，公司实现营业收入 33.94亿元，同比增长

39.52%；实现归属于母公司所有者的净利润 2032.49万元，同

比增长 24.36%。营业收入和归母净利润均保持较快增长。 

 

二、交流问答互动环节 

Q1:海卫通的海上卫星通信运营业务是公司近年来发展的一

大亮点，其业务模式是怎样的？业务开展是否会受到造船周期

的影响？ 

A:公司子公司海卫通是专业提供卫星宽带互联网服务的运营

商，通过运营服务的模式开展，公司为船东客户提供适合海上

通信严苛要求的专用海卫通 VSAT“动中通”天线及船端信息

化设备，结合卫星超大覆盖和容量，为客户提供综合服务，并

向客户收取相应的服务费用。通过直接为终端客户提供一站式

全场景卫星宽带接入及行业垂直应用服务，解决海洋通信、偏

远山区及海外工地等场景网络覆盖问题。 

    根据 NSR 和 Euroconsult 数据，2021年全球搭载 VSAT 终



端的商船 20800 艘，渗透率约 26%，存量的商船市场仍有较大

的终端设备安装渗透率提升的空间。新造商船的增量市场相比

于存量市场的体量较小，因此造船周期对海卫通业务开展情况

不会有太大的影响，预计海卫通的新装船数量将继续维持在较

为稳定的水平。 

 

Q2:公司在 AIGC、人工智能等领域是如何布局的？ 

A:公司将加快在虚拟数字人、人工智能、AIGC等领域进行探

索，结合巨网科技的直播、品牌广告、内容娱乐等业务，与阿

里、腾讯、百度合作，使用虚拟数字人开放平台打造企业形象

数字人与直播数字人，与现有的直播运营团队深度融合，打造

虚拟人直播间，对提升转化数据与降低直播成本都有显著效

果，同时进一步丰富了内容生态。在 AIGC应用方面，巨网科

技推出了直播脚本方案创作机器人、创意素材自动生成机器

人、素材内容安全审核机器人等多款 AI应用，这些应用在文

案创作、素材创作和素材审核方面对互联网广告业务提供了很

好的帮助。 

 

Q3：公司 2022年海外业务逆势取得了大幅增长，主要原因是

什么？目前的海外订单情况如何？ 

A:公司 2022年通信海外收入 3.51亿元，同比增长 81.33%，连

续二年保持高增长。主要原因有：过去三年，外部环境面临着

需求降低、供应链紧张等挑战和困难，但公司管理层抓住全球

5G投资进程加速和应用加快的机遇，海外业务同比实现高速

增长，业务规模和盈利能力稳步提升。公司积极推进全球化的

销售网络建设，在全球 30多个国家设立了本地化的销售机构，

并在主要业务地区设立了售后技术服务中心。公司长期立足于

通信行业领域垂直深耕，持续加大 5G产品的研发投入，聚焦

于核心的 5G通信网络覆盖设备、无线网络和无线安全等新型



产品进行集中研发，与过去相比，公司的产品类型更加多元化，

可以针对差异化的场景覆盖需求提供更高效的解决方案。公司

凭借优秀的产品质量、5G新产品的成功研发与全球化的销售

网络，在一些重大客户取得了突破，有效填补了海外设备商因

研发投入不足而产生的市场空缺，打开了公司发展空间，形成

公司新的业务增长点。 

公司在手订单持续充盈，海外2022全年新签订单金额3.55

亿元，同比增长 29.56%，为后续业绩发展提供了有力保障。 

 

Q4：公司管理层采取了怎样的措施以提升互联网板块的毛利

率水平？ 

A:公司互联网业务毛利率主要受到行业竞争的影响，近年来有

所降低，公司未来将采取以下措施积极应对市场竞争：其一通

过业务结构的调整及升级，扩大优质代运营业务团队，提升代

运营业务收入的占比，代运营业务将为客户提供创意策划、短

视频拍摄、制作、精准营销等更多增值服务，帮助客户提高营

销的能力和效率，为客户创造更大的价值。其二，积极调整细

分客户的行业结构，主动大幅降低二代客户规模，加强对直客

和品牌客户的开拓力度，聚焦大客户战略，重点突破了网服、

平台电商、游戏等行业头部客户，品牌大客户占比持续提升。

三是加快新业务培育，借助 AI技术，提升盈利能力。利用虚

拟人直播间、创意素材自动生成机器人等 AI 应用，降低了直

播成本，丰富了内容生态。 

 

Q5：公司铁塔运营业务 2022年的经营情况如何？2023年有何

新的展望？ 

A:2022年通信铁塔运营业务全年实现收入 9,688.53万元，同

比增长 69.88%，累计拥有通信铁塔超 7000座，全年新增铁塔

站点数量超 3000座，保持在陕西、浙江、四川等省份的优势



地位，同时新突破广东等新市场地区。未来，公司将沿着既定

的市场路径与发展战略，持续加大该业务投资力度，积极开拓

融资渠道，不断推动业务发展，有效提升公司的市场竞争力和

经营业绩。规划通过 3年努力，跻身民营通信铁塔租赁业务头

部企业，成为通信基础设施建设及运营先行者。 

 

Q6：公司在 6G应用方面有何布局？ 

A:根据中国信通院发布的《6G 总体愿景与潜在关键技术白皮

书》介绍，6G 将实现地面网络、不同轨道高度上的卫星（高

中低轨卫星）以及不同空域飞行器等融合而成全新的移动信息

网络，通过地面网络实现城市热点常态化覆盖，利用天基、空

基网络实现偏远地区、海上和空中按需覆盖，具有组网灵活、

韧性抗毁等突出优势。公司子公司海卫通是专业提供卫星宽带

互联网服务的运营商，通过直接为终端客户提供一站式全场景

卫星宽带接入及行业垂直应用服务，解决海洋通信、偏远山区

及海外工地等场景网络覆盖问题。目前，海卫通打造的智慧海

洋服务平台，能够实现船舶管理、远程视频监控、设备监控以

及卫星手机直播、宽带网络等服务。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023-6-12 

 


