
润贝航空科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

证券代码：001316          证券简称：润贝航科           编号：2023-04 

 

投资者关

系活动类

别 

特定对象调研  □分析师会议  

□媒体采访      □业绩说明会  

□新闻发布会    □路演活动  

□现场参观      □其他（电话会议） 

参与单位

名称及人

员姓名 

鹏华基金  柳黎、张宏钧、李沙浪 

中邮证券  麦梓轩、马强 

金信基金  谭佳俊、曾艳 

浦银安盛基金 李浩玄 

时间 2023年 7 月 12 日、7 月 13日、7月 21 日、7月 26 日 

地点 公司会议室 

上市公司

接待人员 

副总经理：田野 

证券事务代表：邵晨 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

一、 润贝航科简介环节 

 

二、 互动交流环节 

 

1、公司国产化航材自研自产业务主要做哪些产品？各类产品的生

产模式？ 

公司目前已形成批量销售的国产化替代产品包括；航电气瓶检

测类产品、胶带胶膜类产品、高分子复合板材类产品、精细化工类

产品。目前公司自研产品的生产主要通过自主生产及委外代工两

种方式进行。 

 

2、请谈谈对公司业务未来毛利率的预期。 

公司分销业务的毛利率较为稳定，但也会受汇率波动、欧美通



货膨胀、供应商提价等诸多因素影响；公司自研业务的毛利率相对

较高，对公司整体毛利率的拉动效果较为明显，随着公司自有产能

的投产、通过适航认证的产品型号和销售规模增加，预计自研业务

毛利率会在有限的降低后保持稳健。 

 

3、公司航材分销业务会考虑销售品类扩项吗？ 

航材分销是一个较长尾的市场，公司会紧跟客户和市场的需

求，即时与供应商进行接洽，积极把握行业机遇对常备料号进行扩

容，为客户提供一站式的航材采购平台。 

 

4、公司在贸易型企业中利润率处于较高水平的原因？ 

航材分销不同于普通大宗商品贸易，利润率水平较高是行业

特性及业务实质决定的。首先，航空产品对安全性、稳定性、适航

性的要求较高，下游客户必须根据飞机维修手册等专业技术资料

采购航材，采购要求较高。其次，航材分销需要分销商有相应的供

应链管理能力、专业技术能力、售后服务的能力，以提供相应的附

加服务，客户黏性较高。同时，航材对于分销商资格认证和供应商

的准入具有较高的行业壁垒，侧面保障了企业的效益空间。  

5、公司今年做股权激励有哪些考虑？ 

公司综合考虑了业务现阶段发展情况、股东和员工利益及诉

求，适时推出了上市后的股权激励计划，进一步完善了企业利益共

享机制。近两年配合航材国产化推进，公司引进了部分研发、生产

类核心员工，股权激励计划的推出对于稳定公司的核心管理人员、

技术团队、业务团队及吸纳人才具有重要意义，同时也有利于公司

的稳定健康发展。未来公司将持续秉承共同创造、共同分享的理

念，不断激发员工积极性与创造性。 



6、国产化航材自产业务产能的落地（进展）情况？是否有在手订

单？ 

公司惠州生产基地项目拟新建 4 条生产线，分别为：舱内装

饰膜生产线、航空特种功能胶带生产线、消毒清洗剂生产线、飞机

散货舱地板和飞机散货舱侧板生产线。目前工厂已进入设备采购

阶段，拟四季度逐步实现投产。公司建设生产基地是对在销产品产

能的补充，相关产品已经形成销售。 

 

附件清单 

（如有） 

无 

日期 2023年 7 月 26日 

 


