
证券代码：301192            证券简称：泰祥股份             公告编号：2023-056 

 

十堰市泰祥实业股份有限公司 

关于对深圳证券交易所年报问询函回复的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，没有虚假记

载、误导性陈述或重大遗漏。 

十堰市泰祥实业股份有限公司（以下简称“公司”）于近期收到深圳证券交易所（以

下简称“深交所”）下发的《关于对十堰市泰祥实业股份有限公司的年报问询函》（创业

板年报问询函〔2023〕第 372 号）（以下简称“《问询函》”），公司对此高度重视，组

织相关部门和中介机构对问询函的问题进行逐项认真核查和落实。现将《问询函》回复

情况公告如下： 

问题 1、报告期内，公司实现营业收入 14,354.41 万元，归属于上市公司股东的净利

润为 5,184.56 万元，同比分别下滑 10.50%、26.36%。一至四季度经营活动产生的现金

流量净额分别为 1,215.46 万元、861.76 万元、-3,008.94 万元、6,283.05 万元，波动较大。 

（1）请结合公司所属行业环境、业务模式、公司产品售价及成本变动等情况，量

化分析公司业绩下滑的原因及合理性，与同行业可比公司是否存在重大差异。 

（2）请结合各季度业务开展情况、产销水平、收入确认及成本费用归集过程等，

说明各季度经营活动产生的现金流量净额波动较大的原因及合理性，与公司各季度营业

收入波动是否一致，相关会计处理是否符合企业会计准则的相关规定。 

请年审机构核查并发表明确意见。 

【问题回复】 

（1）请结合公司所属行业环境、业务模式、公司产品售价及成本变动等情况，量

化分析公司业绩下滑的原因及合理性，与同行业可比公司是否存在重大差异。 

1、公司所处行业环境 

1）2022 年全年汽车产销呈现稳中有增的发展态势，汽车产销数据同比略增长，其

中新能源汽车的产销数据同比呈爆发式增长，燃油车的产销数据同比呈下降趋势。 



据中国汽车工业协会统计分析，2022 年，我国汽车产销量分别完成 2,702.1 万辆和

2,686.4 万辆，同比分别增长 3.4%和 2.1%，其中，乘用车产销量分别完成 2,383.6 万辆

和 2,356.3 万辆，同比分别增长 11.2%和 9.5%。 

2022 年，新能源汽车产销量分别完成 705.8 万辆和 688.7 万辆，同比分别增长 96.9%

和 93.4%，市场占有率达到 25.6%，远高于 2021 年度新能源车的市占率 13.4%。其中，

纯电动汽车产销量分别完成 546.7 万辆和 536.5 万辆，同比分别增长 83.4%和 81.6%。传

统燃油乘用车的销量则同比下降了 13.4%。 

2）国产品牌的份额继续显著提升 

2022 年，我国国产品牌乘用车销售 1,176.6 万辆，同比增长 22.8%，占乘用车销售总

量的 49.9%，高于 2021 年度国产品牌车占乘用车销售总量的 44.4%。 

2、业务模式 

公司的客户为整车厂或发动机总成厂，均采用直销的销售模式。公司外销收入高于

内销收入，公司 2022 年度、2021 年度外销收入占总收入的比例分别为 53.20%、59.67%，

内销收入占总收入的比例分别为 46.80%、40.33%。 

3、公司产品售价及成本变动情况 

公司主轴承盖产品的销售价格及单位成本波动情况如下表所示： 

区域 

产品平均售价（元） 产品平均成本（元） 销量（万套） 

2022 年度 2021 年度 变动幅度 2022 年度 2021 年度 变动幅度 2022 年度 2021 年度 变动幅度 

国内 59.35 59.78 -0.72% 24.21 23.48 3.14% 112.32 104.05 7.94% 

国外 53.97 56.80 -4.98% 26.36 24.47 7.71% 141.49 167.53 -15.54% 

1）由上表可知：2022 年度相较于 2021 年度国内产品平均售价下降了 0.72%，国外

产品平均售价下降了4.98%，2022年度相较于2021年度国内产品平均成本上升了3.14%，

国外产品平均成本上升了 7.71%。 

2）国内客户的合作时间较早，且供应国内客户的产品主要为第三代主轴承盖，量产

时间主要在 2015 年以前，主要产品已过“年降”期，故国内产品的平均售价较上年度下

降较小，国外客户合作时间较晚，且供应国外客户的产品主要为第四代主轴承盖，量产

时间在 2019 至 2021 年间，正处于“年降”期，故国外产品的平均售价较上年度下降较大。 

3）在 2022 年较 2021 年产品总销量下降的情况下，国内产品销量上升了 7.94%，国

外产品销量下降了 15.54%。销量不同的产品产生的规模效应不同，在公司固定成本一定



的情况下，国内产品销量增加会使国内产品每套分担的固定成本减少，而国外产品销量

下降会使国外产品每套分担的固定成本增加。故 2022 年度公司的产品平均成本较 2021

年上升，但国内产品平均成本上升的幅度较国外产品平均成本上升的幅度要小。 

4、公司业绩下滑的原因及合理性 

1） 产品平均售价下降：2022 年度相较于 2021 年度国内产品平均售价下降了 0.72%，

国外产品平均售价下降了 4.98%。 

2） 产品平均成本上升：2022 年度相较于 2021 年度国内产品平均成本上升了 3.14%，

国外产品平均成本上升了 7.71%。 

3）汇率变动的影响：2022 年度由于欧元汇率同比下降，导致以外币结算产品的人

民币单价下降，国外产品的毛利率有所下降。2022 年度以欧元结算的外销客户奥迪匈牙

利汽车（对该公司的销售额为 3,988.40 万元占以欧元结算外销收入的比例为 100%，占

以外币结算外销收入的比例为 79.31%）受欧元汇率下降影响销售毛利-337.19 万元。 

4）本期交易性金融资产公允价值变动损益亏损较上期增加 1,066.38 万元。 

5）因转板上市导致中介咨询费、转板费用合计数较上年度增加 437.81 万元。 

5、公司业绩变动与同行业可比公司是否存在重大差异 

公司净利润、扣非后净利润与同行业可比上市公司对比如下： 

单位：亿元 

序

号 
公司简称 证券代码 

净利润 
本期比上年 

同期增减 

扣非后净利润 
本期比上年 

同期增减 
2022 年度 2021 年度 2022 年度 2021 年度 

1 中原内配 002448.SZ 1.672 2.111 -20.80% 1.369 1.715 -20.17% 

2 飞龙股份 002536.SZ 0.8413 1.419 -40.71% 0.5927 0.9386 -36.85% 

3 科华控股 603161.SH 0.1953 -0.4676 不适用 0.2622 -0.8456 不适用 

4 湘油泵 603319.SH 1.696 1.908 -11.11% 1.579 1.536 2.80% 

行业平均(扣除科华控股后) 1.4031 1.8127 -22.59% 1.1802 1.3965 -15.49% 

泰祥股份 0.5185 0.704 -26.35% 0.5414 0.6149 -11.95% 

1）2022 年，公司的净利润、扣非后净利润较 2021 年下降，变动趋势与同行业可

比上市公司平均趋势一致，下降幅度与同行业可比上市公司不存在重大差异。 

2）2022 年，公司的净利润、扣非后净利润变动趋势与科华控股相反，主要原因

是：2021 年度，因海运费用大幅增加、主要原材料镍等有色金属价格持续上涨以及客



户销售价格调整滞后等原因，科华控股在资产负债表日按照成本与可变现净值孰低原

则一次性计提存货跌价准备 5,886.88 万元导致 2021 年净利润为负值。 

（2）请结合各季度业务开展情况、产销水平、收入确认及成本费用归集过程等，

说明各季度经营活动产生的现金流量净额波动较大的原因及合理性，与公司各季度营业

收入波动是否一致，相关会计处理是否符合企业会计准则的相关规定。 

1、各季度业务开展情况 

2022 年度公司的收入确认政策和成本费用核算政策未发生变化，各季度收入、净利

润、扣非后净利润变化情况如下表： 

各季度收入、净利润、扣非后净利润变化明细表 

单位：万元 

项 目 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

变动差异率 

2 季度与 1

季度 

3 季度与 2

季度 

4 季度与 3

季度 

营业收入 3,726.45 3,118.08 3,553.78 3,956.10 -16.33% 13.97% 11.32% 

归属于上市公司

股东的净利润 
1,348.53 1,551.24 1,448.08 836.71 15.03% -6.65% -42.22% 

归属于上市公司

股东的扣除非经

常性损益的净利

润 

1,238.27 1,214.15 1,401.98 1,559.30 -1.95% 15.47% 11.22% 

由上表可以看出公司各季度扣非后净利润波动与收入波动总体相符。 

2、产销水平 

公司各季度产销量情况如下表： 

单位：套 

项 目 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

变动差异 

2 季度与 1

季度 

3 季度与 2

季度 

4 季度与 3 季

度 

产量 574,596.00 526,480.80 688,043.00 766,937.00 -48,115.20 161,562.20 78,894.00 

销量 608,981.80 510,473.00 714,223.00 704,431.20 -98,508.80 203,750.00 -9,791.80 

公司的产成品生产完成后形成库存商品，库存商品按批次发货，在取得客户签收单

（国内客户）或报关单和装运提单（国外销售）后确认收入，故公司的产品的销售量较

产量存在一段期间的时间差。 



3、收入确认 

2022 年度公司的收入确认政策未发生变化。 

1）公司收入确认的具体方法如下： 

①国内销售：产品直接发至客户的，在客户验收合格、获得产品的控制权时公司确

认销售收入；产品通过中转仓库发送给客户的，公司在收到客户签收的凭据，客户取得

产品的控制权时确认收入的实现。 

②国外销售：对以FOB方式进行交易的客户，公司按照合同约定的运输方式发运，

产品在完成出口报关手续经海关放行并取得报关单和装运提单，公司完成合同履约义务，

客户获得产品的控制权时公司确认收入；对以FCA方式进行交易的客户，公司将货物装

运至客户指定的承运人，发票和装运单同时提交给承运人，货物离场，产品在完成出口

报关手续经海关放行并取得报关单和装运提单，此时公司完成合同履约义务，客户获得

产品的控制权时公司确认收入。 

4、成本费用归集过程 

2022 年度公司的成本费用核算政策未发生变化。 

公司采用实际成本法对生产成本及存货进行核算。公司每一个产品都有唯一的规格

型号作为标识，公司针对各类不同产品按生产工单核算产品成本，各类产品的直接材料、

直接人工、制造费用归集及分配的方法如下： 

直接材料归集为公司生产产品耗用的各种原材料。原材料按购入的实际成本入账，

包括购买价款、相关税费、运输费、装卸费、运输途中的合理损耗等。原材料领用时，

生产部门参考生产工单的物料清单，进行实际领料，按月末一次加权平均法确定领用材

料的实际成本。 

直接人工归集直接从事生产人员的工资、奖金等薪酬支出。人事部门每月核算生产

工人工资薪金并归集计入生产成本中心。公司对每张生产工单下的产品均制定了标准合

格重量（铸造车间人工及制造费用分配依据）和标准工时（机加车间人工及制造费用分

配依据），并以此为基础计算直接人工分配率。每月月末，财务部门将实际直接人工总

额除以当月所有生产工单下产品消耗的标准合格重量总额或标准工时总额，计算得出单

位重量人工费率或单位小时人工费率，再乘以各张生产工单下的产品消耗的标准合格重

量或标准工时，将直接人工分配计入各生产工单下的产品中。  

制造费用归集为生产产品而发生的各项间接费用，包括生产部门中非直接生产人员

的工资薪金、生产用固定资产的折旧费、低值易耗品、水电燃气费等间接支出。财务部



门每月核算制造费用并归集计入制造中心。公司对每张生产工单下的产品均制定了标准

合格重量（铸造车间人工及制造费用分配依据）和标准工时（机加车间人工及制造费用

分配依据），并以此为基础计算制造费用分配率。每月月末，财务部门将实际制造费用

总额除以当月所有生产工单下产品消耗的标准合格重量总额或标准工时总额，计算得出

单位重量制造费率或单位小时制造费率，再乘以各张生产工单下的产品消耗的标准合格

重量或标准工时，将制造费用分配计入各生产工单下的产品中。 

当月本工序发生的直接人工和制造费用全部分配至完工产品上，月末在制品成本包

括投入的直接材料成本及前面工序的人工及制造费用。公司按生产工单归集、分配生产

成本，各生产工单均可归属至对应的产品，故不同产品成本归类清晰。月末，加权平均

计算得每种产品的月度成本。 

5、各季度经营活动产生的现金流量净额波动较大的原因 

1）2022 年度公司的收入确认政策和成本费用核算政策未发生变化，公司各季度扣

非后净利润波动与收入波动总体相符。 

2）公司第三季度经营活动产生的现金流量中，包含了支付给并购对象江苏宏马科

技股份有限公司实际控制人的股权转让保证金，导致了各季度经营活动产生的现金流量

净额波动较大。 

3）剔除收购宏马股权转让保证金的影响后各季度经营活动产生的现金流量净额与

营业收入及净利润核对表如下： 

单位：万元 

项目 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

变动差异率 

2 季度与 1

季度 

3 季度与 2

季度 

4 季度与 3

季度 

营业收入 3,726.45 3,118.08 3,553.78 3,956.10 -16.33% 13.97% 11.32% 

经营活动产生的现金流

量净额 
1,215.46 861.76 -3,008.94 6,283.05 -29.10% -449.16% -308.81% 

经营活动产生的现金流

量净额（剔除三季度收

购宏马股权转让保证金

影响） 

1,215.46 861.76 1,991.06 1,283.05 -29.10% 131.05% -35.56% 

4）剔除第三季度支付收购宏马股权转让保证金的影响后，公司第二、第三季度经营

活动产生的现金流量净额波动与营业收入及扣非后净利润的波动方向一致。第四季度经

营活动产生的现金流量净额波动与营业收入及扣非后净利润的波动不一致的原因主要

是奥迪匈牙利汽车因年底财务结算系统更新延迟付款，导致在正常结算政策下本应于第



四季度回款的 791.01 万元，推迟至 2023 年 1 月 10 号才回款，减少了第四季度的经营

活动产生的现金流量净额，若将该款项调整增加后，第四季度的经营活动产生的现金流

量净额为 2,074.07 万元，则第四季度经营活动产生的现金流量净额波动与营业收入及扣

非后净利润的波动方向一致。 

会计师回复： 

1、对于该事项，我们已执行的审计程序包括但不限于： 

1） 了解收入确认相关的内部控制并执行内部控制测试，评价内部控制制度设计的

合理性以及执行的有效性； 

2） 了解公司成本费用核算过程并执行穿行测试，检查成本费用核算的正确性及合

理性； 

3） 对公司报表进行分析，了解业绩下滑的原因并对合理性进行复核； 

4） 对公司汇兑损益计算过程进行复核，并向管理层了解针对汇率波动风险拟采取

的措施； 

5） 获取同行业上市公司近两年数据，分析医疗服务产品毛利率与同行业水平趋势

是否相同； 

6） 了解公司现金流量表的编制过程，检查经营性现金流量发生额与收入、利润发

生额的匹配性； 

2、经核查,年审会计师认为： 

1）公司业绩下滑主要是因为受到传统燃油车销量下滑、欧元汇率下降导致产品毛

利率下滑、交易性金融资产公允价值变动损益亏损较上期大幅增加等多种因素影响； 

2）剔除第三季度支付收购宏马股权转让保证金及第四季度奥迪匈牙利汽车因年底

财务结算系统更新延迟付款的影响后，公司各季度经营活动产生的现金流量净额波动与

营业收入及扣非后净利润的波动方向一致。 

3）未发现公司对上述交易的会计处理存在不符合企业会计准则的相关规定的情形。 

 

问题 2、报告期内，公司国外销售实现营业收入 7,636.32 万元，占比 53.20%，同比



下降 6.47 个百分点；国内外销售的毛利率分别为 59.26%、51.16%，均有不同程度下滑。

请结合国内外传统燃油车的行业发展周期、公司主要客户的生产经营情况，销售合同有

关价格条款约定等，说明公司销售区域结构是否发生重要变化，毛利率下滑的原因及合

理性，与同行业可比公司相关变动趋势是否一致。 

【问题回复】 

一、国内外传统燃油车的行业发展周期 

公司主营业务所处行业是汽车零部件制造业，且当前主力供应产品是发动机主轴承

盖，汽车零部件行业的市场需求与汽车行业的整体发展息息相关，必然随整车的销售行

情而变化。随着全球新能源汽车销量的大幅增长，新能源汽车渗透率快速增长，特别是

国内新能源汽车发展势头也一直在全球领先，这必然对传统燃油车市场的挤压愈发严重，

国内外传统内燃车行业发展周期明显进入下行通道。公司主力产品的供应量下行，也显

现出确实受到了一定的冲击。 

同时，受 2022 年汽车产业链市场变化、终端主机厂与整车厂所在城市（上海，长

春等）因客观原因导致正常生产工作减少、俄乌局部战争爆发导致公司出口大众汽车俄

罗斯工厂的产品在 2022 年度大幅下降等因素影响，公司整体销售数据有所下滑。 

二、公司主要客户的生产经营情况 

目前公司主要客户涉及奥迪匈牙利股份公司、大众一汽发动机（大连）有限公司长

春分公司、大众汽车股份公司、大众一汽发动机（大连）有限公司、上汽大众动力电池

有限公司等，因上述公司并未单独披露相关财务信息，故主要针对大众汽车集团生产经

营情况进行分析。 

大众汽车集团公布的业绩数据显示，2022 年，大众汽车集团全球销量出现了 7%的

下滑，车型交付量约为 830 万辆，跌至 11 年来的最低水平，大众汽车集团在 2022 年汽

车交付量虽有所下滑，但营业收入、利润率实现增长，2022 年，大众汽车集团销售收入

为 2,792 亿欧元，同比增长 11.6%，营业利润为 225 亿欧元，较 2021 年增长 25 亿欧元，

主要原因系高配车型和高端品牌销量占比提高，单车利润更高的卡车销量增长，以及售

价高于燃油车的电动汽车销量也出现了增长，故大众汽车集团依然实现了营收和利润的

增加。 

三、销售合同有关价格条款约定 



公司主要客户销售合同有关价格条款约定如下表所示： 

序号 客户名称 账期 结算方式 材料调差 

1 
奥迪匈牙利

股份公司 

收货 60

天后支付 
国际电汇 

有原材料价格补偿机制，季度价格随原
材料波动而调整；2022 年价格居于高

位；同时 2022 年执行新项目约定 

2 

大众一汽发
动机（大

连）有限公

司长春分公
司 

开票后 60

天 

电汇、银行
承兑汇票 

无原材料价格补偿机制，年度约定价
格，执行整个自然年度 

3 
大众汽车股

份公司 

收货 60

天后支付 
国际电汇 

有原材料价格补偿机制，季度价格随原

材料波动而调整；2022 年价格居于高位 

4 

大众一汽发

动机（大
连）有限公

司 

开票后 60

天 

电汇、银行
承兑汇票 

无原材料价格补偿机制，年度约定价
格，执行整个自然年度 

5 

上汽大众动
力电池有限

公司 

开票后 60

天 
电汇 

2022 年开始执行原材料价格补偿机制；
在 2022 年以前，无价格补偿机制，年度

约定价格，执行整个自然年度。 

四、公司销售区域结构是否发生重要变化，毛利率下滑的原因及合理性，与同行业

可比公司相关变动趋势是否一致 

（一）公司销售区域结构变化分析 

单位：元 

分地

区 

2022年 2021年 

营业收入金额 占营业收入比重 营业收入金额 占营业收入比重 

国内 67,180,898.84 46.80% 64,677,953.16 40.33% 

国外 76,363,230.47 53.20% 95,700,094.68 59.67% 

2022 年度，公司国外销售收入占比 53.20%，同比下降 6.47%，主要原因是 2022 年

汽车产业链市场发生变化，全球芯片供应不足还未彻底解决，且受俄乌局部战争影响，

公司出口大众汽车俄罗斯工厂的产品 2022 年度大幅下降，导致公司整体出口销售数据

有所下滑。但国内外销售占比波动幅度相对较小，不存在销售区域结构发生重要变化的

情形。 

（二）毛利率下滑的原因及合理性，与同行业可比公司相关变动趋势是否一致 

1、毛利率下滑的原因 

（1）公司主轴承盖产品的平均价格及单位成本波动对毛利率的影响如下表所示： 

单位：元/套 

区域 产品平均售价 产品平均成本 



2022年度 2021年度 变动幅度 
对毛利率影

响 
2022年度 2021年度 变动幅度 

对毛利率影
响 

国内 59.35 59.78 -0.72% -0.33% 24.21 23.48 3.14% -1.18% 

国外 53.97 56.80 -4.98% -2.50% 26.36 24.47 7.71% -3.50% 

公司 2022 年国内毛利率同比下降 1.51%，国外毛利率下降 6.00%。由上表可知，国

内产品平均售价下降对毛利率的影响为-0.33%，国内产品平均成本上升对毛利率的影响

为-1.18%，故国内产品毛利率下降主要原因为产品平均成本的上升导致。 

国外产品平均售价下降对毛利率的影响为-2.50%，国外产品平均成本上升对毛利率

的影响为-3.50%，故国外产品毛利率下降为产品平均售价下降与产品平均成本上升共同

影响导致。 

（2）2022 年度由于欧元汇率同比下降，导致以外币结算产品的人民币单价下降，

国外产品的毛利率有所下降。2022 年度以欧元结算的外销客户奥迪匈牙利汽车（对该公

司的销售额为 3,988.40 万元，占以欧元结算外销收入的比例为 100%，占以外币结算外

销收入的比例为 79.31%）受欧元汇率下降影响销售毛利-337.19 万元，对综合毛利率的

影响为-2.11%。 

故公司毛利率下滑的主要原因是因为受到传统燃油车销量下滑导致单位成本上升

及欧元汇率下降等外部因素导致，具有一定合理性。 

2、与同行业可比公司相关变动趋势分析 

公司 
国内销售毛利率 国外销售毛利率 

2022年度 2021年度 同比增减 2022年度 2021年度 同比增减 

湘油泵 23.45% 25.18% -1.73% 31.97% 24.77% 7.20% 

中原内配 未披露 未披露 / 未披露 未披露 / 

飞龙股份 20.24% 23.57% -3.33% 15.75% 18.92% -3.17% 

科华控股 14.01% 12.12% 1.89% 13.05% 15.30% -2.25% 

泰祥股份 59.26% 60.77% -1.51% 51.16% 57.16% -6.00% 

2022 年度，公司国内销售毛利率为 59.26%，同比下降 1.51%，出现小幅下滑，而同

行业可比上市公司除科华控股报告期内其国内毛利率有小幅上升之外，其他可比上市公

司的国内毛利率均出现小幅下降，与公司趋势一致。而国外销售毛利率则出现不同的趋

势，2022 年度，公司国外销售毛利率为 51.16%，同比下降 6%，而同行业可比上市公司

中，湘油泵的国外销售毛利率上升 7.20%，飞龙股份及科华控股的国外销售毛利率分别

下降 3.17%和 2.25%。因国外销售环境差异较大，同行业可比上市公司的国外销售毛利



率不存在统一的变动趋势。 

 

问题 3、报告期内，公司产品销售量、生产量和库存量分别较上年度下滑 6.54%、

14.96%，增长 20.37%。报告期末，公司存货账面余额为 1,328.73 万元，本期未计提存

货跌价准备。 

（1）请结合报告期内生产产品的成本、价格变化，产品销售、生产、库存量变化

等，补充说明报告期末公司存货的构成明细、库龄、存放状况、是否与在手订单对应，

本期未计提存货跌价准备的原因及合理性，与以前年度相关情况是否一致。 

（2）请补充说明报告期内公司产能利用情况，与以前年度是否存在较大差异，是

否存在产能闲置风险，相关生产设备是否存在减值风险。 

请年审机构核查并发表明确意见。 

【问题回复】 

（1）请结合报告期内生产产品的成本、价格变化，产品销售、生产、库存量变化

等，补充说明报告期末公司存货的构成明细、库龄、存放状况、是否与在手订单对应，

本期未计提存货跌价准备的原因及合理性，与以前年度相关情况是否一致。 

1、 报告期内生产产品的成本、价格变化 

2022 年度，公司国内产品平均售价较 2021 年下降了 0.72%，国外产品平均售价较

2021 年下降了 4.98%；同时，因本年度订单量减少，产量下降，固定成本摊销至单个

产品的单位成本增加，导致 2022 年度国内产品平均成本较 2021 年上升了 3.14%，国

外产品平均成本较 2021 年上升了 7.71%。生产产品的成本、价格变化详见问题 1 的回

复“3、公司产品售价及成本变动情况”。 

2、 产品销售、生产、库存量变化 

公司各季度产销量情况如下表： 

单位：套 

项 目 期初库存量 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

变动差异 

1 季度与 2

季度 

2 季度与 3

季度 

3 季度与 4

季度 



产量 
 574,596.00 526,480.80 688,043.00 766,937.00 -48,115.20 161,562.20 78,894.00 

销量 
 

608,981.80 510,473.00 714,223.00 704,431.20 -98,508.80 203,750.00 -9,791.80 

库存量 190,375.00 155,989.20 171,997.00 145,817.00 208,322.80  16,007.80 -26,180.00 62,505.80 

3、 补充说明报告期末公司存货的构成明细、库龄、存放状况、是否与在手订单对

应 

1）2022 年期末存货的构成明细库龄、存放状况明细表 

单位：元 

存货类别 期末余额 库龄 存放状况 
是否有在手订单对

应 

原材料 5,021,984.74 

1 年以上 970,346.85 元，

其中 3 年以上的

152,062.37 元 

良好 是 

库存商品 2,382,935.35 1 年以内 良好 是 

发出商品 2,739,359.57 1 年以内 良好 是 

在产品 3,142,985.78 1 年以内 良好 是 

合计 13,287,265.44  
  

2）公司的生产模式为订单式生产，公司根据客户提供的需求计划，在考虑库存和节

假日等因素后，编制采购计划、生产计划和发货计划并执行。截至 2022 年 12 月 31 日，

公司的库存商品和发出商品基本被在手订单覆盖，截至本回复披露日，在手订单覆盖的

存货已全部出售。 

3）公司的原材料库龄 1 年以上的金额为 97.03 万元，其中 3 年以上的金额为 15.21

万元，库龄在 1 年以上的原材料主要为刀具、电控产品、水槽、压力表、夹爪等辅助材

料，虽存放时间较长，但不影响使用效果，故不需要计提减值。 

4、本期未计提存货跌价准备的原因及合理性 

公司对存货成本与可变现净值进行比较，以确定存货成本是否高于可变现净值。 

由于公司采用订单式生产，因此库存商品和发出商品的单位产品可变现净值为客户

与公司约定的产品单价减去销售费用和相关税费。公司各产品的毛利率相对较高，公司

将产品的单位成本与可变现净值进行比较，其可变现净值远高于存货成本，因此相关产

品未发生减值。 

公司原材料和半成品均为生产现有产品而持有，且不存在生锈变质等减值迹象。存



货中的库龄较长材料主要是用于车间生产设备的配件，不影响配件的使用功效，公司现

有产品经过减值测试，可变现净值远高于存货成本，且未出现短期内价格可能大幅下跌

等减值迹象。因此公司原材料和半成品未发生减值。 

（2）请补充说明报告期内公司产能利用情况，与以前年度是否存在较大差异，是

否存在产能闲置风险，相关生产设备是否存在减值风险。 

1）报告期内公司产能利用情况如下： 

主要产品 指标 2022 年度 2021 年度 

主轴承盖 

产能（万套） 472 472 

产量（万套） 255.61 272 

销量（万套） 253.81 272 

产能利用率 54.15% 57.63% 

产销率 99.30% 99.83% 

2）公司的产能为 472 万套，包含了白班与晚班合计产能，当公司订单量减少时，

公司可选择一个班次生产，不存在产能闲置风险，相关生产设备不存在减值风险。 

 

会计师回复： 

1、对于该事项，我们已执行的审计程序包括但不限于： 

1） 了解公司的生产流程、生产计划、在手订单情况； 

2） 获取库存商品明细表，与总账数、明细账进行核对，分析库存商品账龄及单位

成本变动情况，对库存商品入库及出库进行截止性测试； 

3） 取得发行人制定的《仓库标准作业指导书》，对年末库存商品、发出商品实施了

监盘程序； 

4） 检查了发行人存货跌价准备的计提方法以及测试过程，结合盘点情况对存货的

状况进行了分析； 

5） 将库存商品发出金额与对应的营业成本金额进行了勾稽； 

6） 获取并核实公司期后存货销售情况； 



7） 了解公司本年度及以前年度产能利用情况，观察车间是否存闲置的生产设备。 

2、经核查,年审会计师认为： 

1）公司采用订单式生产，公司的库存商品和发出商品基本被在手订单覆盖，且公司

产品的毛利率较高，公司期末的库存商品和发出商品不存在减值迹象；公司存货中的原

材料均为生产现有产品的原材料，亦不存在减值迹象。 

2）本年度公司的产销量均高于一个班次可生产的最高量，不存在产能闲置风险，相

关生产设备不存在减值风险 

 

问题 4、报告期末，公司应收账款余额为 4,272.41 万元，较期初增长 49.41%，本期

计提坏账准备 70.65 万元。请结合公司的信用政策、期后回款情况、同行业可比公司坏

账准备计提情况等说明坏账准备计提是否充分，与以往年度是否存在较大差异。请年审

机构核查并发表明确意见。请年审机构核查并发表明确意见。 

【问题回复】 

1、公司的信用政策 

报告期内，发行人对客户的销售结算模式和信用政策如下： 

客户 信用政策 货款结算方式 

境外客户 
到货后 60 日（约为获取报关单后

120 日） 
国际电汇 

境内客户   

上汽大众动力电池有限公司 开票后 60 日 电汇 

上汽大众汽车有限公司 开票后 60 日 电汇、银行承兑汇票 

上海大众动力总成有限公司 开票后 60 日 电汇、银行承兑汇票 

北汽福田汽车股份有限公司 开票后 90 日 电汇 

东风汽车动力零部件有限公司 开票后 90 日 电汇、银行承兑汇票 

北京智悦发动机有限公司 开票后 90 日 电汇 

湖北星源科技有限公司 开票后 90 日 电汇 

湖北普尔精密科技有限公司 开票后 90 日 电汇 

2、期后回款情况及坏账准备计提情况 

单位：元 



客户 
2022 年 12月

31 日期末余额 

信用政策期内

回款金额 

信用政策期

外回款金额 

信用政策

期外未回

款金额 

期后最后一

笔款项回款

日期 

账龄 

坏账计提金额

（1 年以内按

5%计提） 

奥迪匈牙利股份

公司 
18,056,953.84 18,056,953.84 

  
2023-3-17 1 年以内 902,847.69 

大众汽车股份公

司 
6,951,055.55 6,951,055.55 

  
2023-4-25 1 年以内 347,552.78 

大众一汽发动机

（大连）有限公司 

长春分公司 

5,519,739.80 5,519,739.80 

  

2023-2-27 1 年以内 275,986.99 

墨西哥大众汽车

股份公司 
3,896,478.28 3,896,478.28 

  
2023-4-25 1 年以内 194,823.91 

大众一汽发动机

（大连）有限公司 
4,250,514.73 4,250,514.73 

  
2023-2-27 1 年以内 212,525.74 

上汽大众动力电

池有限公司 
1,181,921.24 1,181,921.24 

  
2023-1-29 1 年以内 59,096.06 

斯柯达汽车大众印

度私人有限公司 
1,051,552.76 420,301.20 631,251.56 

 
2023-6-16 1 年以内 52,577.64 

北汽福田汽车股

份有限公司山东

多功能汽车厂 

739,560.28 739,560.28 

  

2023-3-31 1 年以内 36,978.01 

上海大众动力总

成有限公司 
677,197.25 677,197.25 

  
2023-2-28 1 年以内 33,859.86 

东风汽车动力零

部件有限公司 
181,376.01 181,376.01 

  
2023-4-28 1 年以内 9,068.80 

湖北星源科技有

限公司 
166,724.40 166,724.40 

  
2023-5-18 1 年以内 8,336.22 

湖北普尔精密科

技有限公司 
51,004.23   51,004.23 未回款 1 年以内 2,550.21 

合计 42,724,078.37 42,041,822.58 631,251.56 51,004.23  
 

2,136,203.92 

斯柯达汽车公司

（单项计提坏账） 

             
293,094.45  

  

 

未回款，在

以前年度已

全额计提坏

账 

5 年以上 293,094.45 

总合计 43,017,172.82 42,041,822.58 631,251.56 51,004.23  
 

2,429,298.37 

注：2019 年末，公司对斯柯达公司有一笔 29.31 万元的应收账款存在超期情况，该笔货款确认

于 2013 年，由于该笔货款相关义务方破产清算，公司预计货款无法收回，于 2019 年全额计提坏账

准备。 

剔除单项计提坏账的应收账款后，期后客户在信用期内回款 42,041,822.58 元，占期

末余额的比例为 98.40%，在信用期外回款 631,251.56 元，占期末余额的比例为 1.47%，

在信用期外仍未回款 51,004.23 元，占期末余额的比例为 0.13%，但账龄仍然在 1 年以

内，客户生产经营正常，该款项不存在预期无法收回的情况。 

由上可知，客户期后回款状况良好。 

3、同行业可比公司坏账准备计提情况 



 

序号 账龄 中原内配 飞龙股份 科华控股 湘油泵 泰祥股份 

1 1 年以内 5% 
180 天以内 1%、

180 天以上 3% 

5% 5% 5% 

2 1 至 2 年 10% 10% 20% 10% 20% 

3 2 至 3 年 30% 30% 50% 30% 50% 

4 3 至 4 年 50% 

100% 100% 100% 100% 5 4 至 5 年 80% 

6 5 年以上 100% 

由上表可见，公司的应收账款坏账计提比例与同行业可比上市公司相比，相对谨慎。 

4、 公司坏账准备计提与以往年度比较 

单位：元 

类别 

2022 年 12月 31日 2021 年 12月 31日 

账面余额 账龄 坏账准备 
计提比

例(%) 
账面余额 账龄 坏账准备 

计提比

例(%) 

按单项计提

坏账准备 
293,094.45 5 年以上 293,094.45 100.00 293,094.45 5 年以上 293,094.45 100.00 

按信用风险

特征组合计

提坏账准备

的应收账款 

42,724,078.37 1 年以内 2,136,203.92 5.00 28,594,256.81 1 年以内 1,429,712.84 5.00 

合计 43,017,172.82  2,429,298.37  28,887,351.26  1,722,807.29  

由上表可知：公司坏账准备计提与以往年度计提政策一致。 

 

会计师回复： 

1、对于该事项，我们已执行的审计程序包括但不限于： 

1） 获取公司与主要客户签订的协议，核对协议约定的信用政策与实际执行的信用

政策是否相符； 

2） 获取公司应收账款明细表，查阅主要债务人名单，并向客户函证报告期期末的

应收账款余额； 

3） 获取公司应收账款账龄分布情况表，分析超期应收账款的合理性； 

4） 执行了收入核查和大额银行流水核查，对应收款项的收回情况进行核查； 



5） 检查应收账款期后回款情况，关注大额应收账款是否能按期收回； 

6） 公司应收账款坏账准备计提情况与以前年度比较，检查是否存在异常。 

2、经核查,年审会计师认为： 

公司的应收账款基本均能在约定期限内收回，对于部分超期应收账款，发行人持续

催收，除单项计提坏账准备的应收账款外，公司不存在超过 1 年以上的应收账款；公司

应收坏账准备计提充分，与以往年度不存在较大差异。 

 

问题 5、报告期内，公司向前五大客户合计销售金额 12,028.97 万元，占年度销售总

额的 84.10%；向前五大供应商合计采购金额 2,450.49万元，占年度采购总额的69.96%。 

（1）请补充说明公司前五大客户名称、销售金额及占比，期后回款情况，与以前

年度是否发生较大变化。 

（2）请补充说明报告期内前五大供应商的基本情况，包括成立时间、注册资本，

控股股东及实际控制人，公司与前五名供应商的业务由来及合作情况，采购内容，定价

模式，款项支付周期等，与同行业可比公司是否存在重大差异，是否存在资金占用或者

提供财务资助情况。 

请年审机构核查并发表明确意见。 

【问题回复】 

（1）请补充说明公司前五大客户名称、销售金额及占比，期后回款情况，与以前

年度是否发生较大变化。 

1、公司前五大客户名称、销售金额及占比期后回款情况 

单位：元 

序号 
客户所在集

团名称 
客户名称 销售收入 占营业收入的比例 期后回款情况 

1 
大众汽车股

份公司 

奥迪匈牙利股份公司 39,916,007.31 27.81% 
在信用政策期内已全

额回款 

大众汽车股份公司 20,613,830.87 14.36% 
在信用政策期内已全

额回款 

墨西哥大众汽车股份公

司 
9,707,737.60 6.76% 

在信用政策期内已全

额回款 

斯柯达汽车公司 2,746,733.31 1.91% 
在信用政策期内已全

额回款 



斯柯达汽车大众印度私

人有限公司 
2,680,472.36 1.87% 

有 60%的款项在信用

政策期外但未超过 1

年期限内全额回款 

巴西大众汽车工业有限

公司 
698,449.02 0.49% 

在信用政策期内已全

额回款 

合计 76,363,230.47 53.20% 
 

2 
上汽大众汽

车有限公司 

大众一汽发动机（大

连）有限公司长春分公

司 

26,759,335.15 18.64% 

在信用政策期内已全

额回款 

大众一汽发动机（大

连）有限公司 
19,841,619.86 13.82% 

在信用政策期内已全

额回款 

合计 46,600,955.01 32.46% 
 

3  
上汽大众动力电池有限

公司 
13,158,905.40 9.17% 

在信用政策期内已全

额回款 

4  
上海大众动力总成有限

公司 
4,415,569.34 3.08% 

在信用政策期内已全

额回款 

5  
北汽福田汽车股份有限

公司 
1,656,020.24 1.15% 

在信用政策期内已全

额回款 

  总合计 142,194,680.46 99.06% 
 

2、2022 年度销售收入前五名与以前年度销售收入前五名对比表 

单位：万元 

序号 客户名称（合并后） 

2022 年度 2021 年度 

销售收入 
占营业收入的

比例 
销售收入 

占营业收入的

比例 

1 大众汽车股份公司 7,636.32 53.20% 9,570.01 59.67% 

2 上汽大众汽车有限公司 4,660.10 32.46% 4,526.24 28.22% 

3 上汽大众动力电池有限公司 1,315.89 9.17% 859.56 5.36% 

4 上海大众动力总成有限公司 441.56 3.08% 449.43 2.80% 

5 北汽福田汽车股份有限公司 165.60 1.15% 217.80 1.36% 

 合计 14,219.47 99.06% 15,623.04 97.41% 

由上表可知，公司本年度前五大客户与 2021 年度一致，前五大客户销售收入占整

体销售收入比例较高。 

（2）请补充说明报告期内前五大供应商的基本情况，包括成立时间、注册资本，

控股股东及实际控制人，公司与前五名供应商的业务由来及合作情况，采购内容，定价

模式，款项支付周期等，与同行业可比公司是否存在重大差异，是否存在资金占用或者

提供财务资助情况。 

1、前五大供应商的基本情况，包括成立时间、注册资本，控股股东及实际控制人，



公司与前五名供应商的业务由来及合作情况，采购内容，定价模式，款项支付周期等，

是否存在资金占用或者提供财务资助情况。 

 



前五大供应商基本情况明细表 

 

序

号 
供应商名称 采购金额（元） 

占年度

采购总

额比例 

成立时

间 

注册资

本 

控股股东

及实际控

制人 

业务由来及合作情况 采购内容 定价模式 
款项支付周

期 

是否存在资金占

用或者提供财务

资助 

1 
十堰市再生资

源有限公司 
10,429,253.84 29.77% 2010 年 

1,000 万

元 
梁大朝 

该公司系业内知名公司，本公司获悉再生

资源有合作的意向，主动接触联系，从

2022 年与本公司合作，距今已经 1 年半的

时间，合作稳定 

废钢 月度定价 挂账 30 天 否 

2 
十堰万宏钢丸

有限公司 
6,075,288.07 17.34% 2001 年 

1,000 万

元 
王亮 

该公司有意与本公司合同，主动联系本公

司，从 2010 年与本公司合作，距今已经

12 年半的时间，合作稳定 

废钢，钢丸 月度定价 挂账 30 天 否 

3 

南阳市云阳钢

铁实业有限公

司 

3,694,763.98 10.55% 2010 年 
13,000

万元 
郑润华 

该公司系业内知名公司，本公司获悉其有

合作的意向，主动接触联系从 2012 年与

本公司合作，距今已经 11 年半的时间，

合作稳定 

生铁 月度定价 货到付款 否 

4 
湖北楚峰铸造

材料有限公司 
2,888,185.85 8.25% 2006 年 

255 万

元 
毛竹 

该公司系业内知名公司，本公司获悉其有

合作的意向，主动接触联系，从 2012 年

与本公司合作，距今已经 11 年半的时

间，合作稳定 

合金 月度定价 挂账 30 天 否 

5 

新密市隆华铸

造材料有限公

司 

1,417,447.82 4.05% 2003 年 50 万元 李三林 

新密市隆华铸造材料有限公司有意与本公

司合同，主动联系本公司，从 2012 年与

本公司合作，距今已经 11 年半的时间，

合作稳定 

增碳剂，聚

渣剂 
年度定价 挂账 60 天 否 

  合计 24,504,939.56 69.96%                 



2、本公司采购与同行业可比公司是否存在重大差异 

2022 年度同行业可比公司前五大供应商采购占比情况如下： 

序号 公司简称 证券代码 占年度采购总额比例 

1 中原内配 002448.SZ 21.50% 

2 飞龙股份 002536.SZ 32.06% 

3 科华控股 603161.SH 51.42% 

4 湘油泵 603319.SH 23.83% 

行业平均 32.20% 

泰祥股份 69.96% 

由上表可知，公司前五大供应商采购额占当期总采购额的比例高于同行业上市公司，

主要原因为： 

① 公司的销售收入远低于同行业上市公司，导致本公司原材料采购额远低于同行

业上市公司，公司对同一原材料挑选两家或两家以上的合格供应商，但单一原材料采购

量相比同行业上市公司较小，在长期合作的供应商经营状况良好且无质量问题时，公司

会倾向于向一家供应商进行采购，以尽可能降低采购成本。 

② 公司的产品相比其他客户单一，仅生产传统燃油乘用车发动机主轴承盖，而同

行业上市公司除中原内配外均同时生产传统燃油车及新能量车的零部件，产品更为丰富，

本公司产品单一会导致采购的原材料较同行业上市公司更为集中。 

序号 公司简称 证券代码 产品 

1 中原内配 002448.SZ 气缸套、活塞、电控执行器 

2 飞龙股份 002536.SZ 
汽车发动机水泵、汽车发动机排气歧管、发动机涡轮增

压器壳体 

3 科华控股 603161.SH 涡轮壳及装配件、中间壳及装配件 

4 湘油泵 603319.SH 
机油泵、变速箱液压泵、冷却水泵、燃油泵、变速箱阀

板 

公司与主要供应商的合作情况良好，自合作至今未发生过纠纷或不诚信的情形。公

司向该等供应商采购的价格由双方协商确定。鉴于公司与主要供应商的良好合作基础，

双方合作关系较为稳定，未来公司与主要供应商无法续约的风险较小。 

 

会计师回复： 



1、对于该事项，我们已执行的审计程序包括但不限于： 

1） 获取公司近两年客户明细，检查相应的销售合同、发票以及收款等记录，了解

各期的主要客户变化情况 

2） 查询主要客户的工商登记信息，检查客户期后回款情况； 

3） 了解公司供应商采购流程以及主要供应商采购规模情况； 

4） 查询主要供应商的工商登记信息，检查供应商管理相关内控制度； 

5） 了解供应商开发流程，前五大供应商采购比例与同行业上市公司比较； 

2、经核查,年审会计师认为： 

1）公司前五大客户期后回款情况良好，与以前年度不发生较大变化。 

2）公司前五大供应商的采购比例与同行业可比公司不存在重大差异，不存在资金

占用或者提供财务资助情况。 

 

 

特此公告 

 

 

 

十堰市泰祥实业股份有限公司董事会 

2023 年 7 月 28 日 
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