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江苏博云塑业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

    编号: 2023-003  

投资者关系 

活动类别 

 特定对象调研 

□媒体采访 

□新闻发布会 

□专场机构交流会 

□其他 

□分析师会议 

□业绩说明会 

□路演活动 

□现场参观 

参与单位名称 东吴能源化工行业研究员 何亦桢 

时间 2023 年 8 月 23 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

 

董事会秘书、副总经理、财务负责人  邓永清 

证券事务代表  杨玉婷 

 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1.公司上半年改性塑料的产销量情况如何？ 

公司 2021 年和 2022 年上半年的营收情况较好，但 2022 年下半

年受整体经济环境约束，经营情况相对承压，2023 年上半年销

量和营收环比复苏。 

2.公司募投项目的建设进展如何？ 

目前厂房和基建已经初步完成，后期将按计划进行设备安装等

环节。 

3.公司募投项目的产能将如何进行消化？ 

公司主要关注高端市场，但是通用型产品同样具备广阔空间，

公司前期考虑拓展部分通用型产品，以确保新增产能尽快消化。 

4.公司下游客户生产的电动工具品类众多，那么公司是否需要提

供多种牌号的塑料粒子？ 

公司主要做定制化的产品，需要根据客户需求，提供多种牌号

的产品，举例来说，如果两种产品在颜色上存在差异，就属于

不同的牌号。 

5.单个牌号的生产量是否较小？小批量生产是否会影响开工

率？ 
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公司主要做小规模、多批次的生产，会根据订单情况进行产能

排期，优化生产调度，以提高产能利用率。 

6.公司产能利用率最高能达到多少？ 

产线负荷会随客户的需求而变化，理论上开工率可以做到

100%。但是如果公司对客户需求提前作出预测，对部分产品提

前备货，那么开工率还有进一步提升的空间。 

7.如何展望下半年下游客户的需求情况？ 

目前主要关注主要客户的需求情况，公司预测主要客户的去库

存周期将持续一年左右，即从 2022 年中持续到 2023 下半年，

预计今年的三季度和四季度可能会出现去库拐点，但具体时间

较难判断。 

8.未来下游需求是否有提升空间？ 

公司改性塑料的适用范围非常广，电动工具领域的需求增长主

要取决于下游客户的业务情况，但其他细分领域依然有巨大的

国产替代空间。 

9.单个产品的认证周期一般要多久？ 

一般一年到两年左右。 

10.电动工具行业的客户壁垒是否比较高？ 

总体来看，公司的下游客户的粘性较强，主要有三点原因：1）

客户忠诚度：公司下游客户主要来自海外，具有较强的品牌忠

诚性，且公司供应的产品属于高端品类，合作关系不会轻易改

变；2）品质要求：公司主要做定制化产品，配方的摸索需要大

量的时间和经验积累；3）验证壁垒：从产品前期设计、测试、

验证到批量供应周期长、成本高。 

11.原材料价格下降对公司毛利率的影响如何？ 

以电动工具为例，公司产品每年会进行两次调价，相比于原材

料价格变化，公司产品调价频率整体滞后，原材料价格下降有

利于降低公司成本，提高整体毛利。 

12.财报披露公司外销占比 60%以上，具体情况如何？ 

产品是否属于外销的界定标准是产品的最终到达地是否为海

外。即使客户公司的注册地在国内，但产品最终出口至海外，

这一部分依旧属于外销。目前，公司产品主要面向海外市场。 

附件清单 

 

无 

 

日期 2023 年 8 月 23 日 
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备注 

接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格

按照公司《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、

准确、完整、及时、公平，没有出现未公开重大信息泄露等情

况。 

 


