
瑞纳智能设备股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 
股票名称：瑞纳智能     股票代码：301129      编号：2023-018     

 

 

投资者关系活动类别 

 

特定对象调研 ☐分析师会议 

 

☐媒体采访 ☐业绩说明会 

 

☐新闻发布会 ☐路演活动 

 

☐现场参观 

 
其他  线上会议 

参与单位名称及人员

姓名 

华夏基金：宋伯龙、袁诗林；长城基金：周诗博、翁善

根；华福证券：彭元立；民生证券：丁辰晖 

时间  2023年9月8日 

地点 公司会议室及线上会议 

上市公司接待人员姓名 

董事、财务总监、董事会秘书：陈朝晖 

证券事务代表：江成全 

 

 

 

投资者关系活动主要

内容介绍 

一、公司业务收入是如何分类的？ 

答：公司业务收入分类主要是根据热力公司招标时

对资质的要求决定： 

1、如果热力公司在招标时要求投标方必须具备相关

生产资质，那么我们会以瑞纳智能作为投标方进行投标

并签订相关合同，依此对应的合同收入计入产品销售类

收入； 

2、如果热力公司招标的项目工程安装占比较高，要

求投标方具备相关的工程安装资质，我们会以子公司瑞

纳能源进行投标并签订相关合同，依此对应的合同收入



计入供热节能系统工程收入； 

3、合同能源管理类项目对应的合同收入计入供热节

能服务收入。 

除合同能源管理业务外，第一类业务和第二类业务

在本质上没有差别，都是以整体解决方案的形式为热力

公司提供智慧供热节能服务，只是签订合同的形式不同

而已。 

二、公司产品中自产和外购的比例大概是多少？ 

答：公司软、硬件产品均为自主研发、自主生产、

拥有自主知识产权，因此，我们能够确保软、硬件产品

对各种数据源进行精确可靠的采集，保证相关运行数据

的质量和精准度，拥有可靠且精准的运行数据是实现精

准供热、按需供热的关键。 

三、山东省外市场开拓情况？ 

答：公司在山东省外的市场开拓投入的精力和资源

要大于山东省内的市场，因为山东省内市场是一个比较

成熟的市场，我们拥有良好的市场基础和口碑。我们在

山东省内做了很多示范性项目取得了良好的效果，获得

了客户的认可，山东省内的热力公司之间会相互参观、

交流，对我们在山东省内市场的开拓起到了很大的促进

作用。 

其他省份在智慧供热整体发展上要比山东稍微慢一

些，接受新模式、新产品、新技术需要一个过程，因此

我们的投入转化成产出也需要一个过程。今年我们在山

东省外市场已经获得了不少订单，可以看出我们把山东

模式复制到其他区域已经产生了不错的效果。 

四、订单每年的转化率及结算周期是多少？ 

答：每年订单转换率一般在65%-70%之间；绝大部分

项目当年完工验收后能在当年年底回款60-90%，余款做



为质保金需要2个采暖季内分期支付。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023年9月8日 

 


