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郑州众智科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-006 

投资者关系 

活动类别 

█特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

█现场参观 

□其他 

参与单位名称及

人员姓名 
安信证券 王倜 

时间 2023 年 09 月 07 日（星期四）下午 15：00 

地点 郑州众智科技股份有限公司（天健湖厂区） 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书 邓艳峰 

财务总监 赵仕凯 

市场总监 姚关保 

证券事务代表 孙哲 

投资者关系活动

主要内容介绍 

会议主要交流内容如下： 

一、贵公司如何看待目前产业的发展趋势？ 

回复：公司上半年运营基本恢复正常，在此期间，虽然行业发

展势头呈现稳中偏弱态势，但个别地区市场表现依然较好。从目前

掌握的情况来看，公司所处行业在全球市场和国内市场发展趋势相

对较为稳定，基本符合预期。 

公司持续关注并了解市场情况和行业发展趋势。在坚持专注优

势领域，深耕主营业务市场的前提下，公司将围绕年度经营目标积

极开拓布局，加强技术创新和产品结构优化，紧抓市场前沿，保持

公司业务的稳定和业内的优势主导地位。 

二、贵公司业务受宏观经济影响，特别是能源价格变动影响程



度如何？  

回复：公司业务受宏观经济影响及能源价格变动影响较小。现

阶段，内燃发电机组及发动机自动控制系统、低压配电自动控制系

统的产品和服务是公司的核心业务，其终端应用广泛分布在与主备

用电源、应急电源、中/低压交流多路电源智能切换等发电配电环

节相关的消防抢险、银行、医院、大型展会、体育场馆、船舶动力、

近海风电、矿山石油开采、数据中心、孤岛电站、通信基站、工程

机械、户外施工等场景中。新能源/混合能源系列产品和服务作为

公司新业务领域，可应用在智能微网、风光储能等新兴场景中。 

由柴油驱动的内燃机因其热效率高、经济性好、易启动并且输

出稳定，依然是当今主导的非道路用动力设备及发电机组供电设

备。以上所述核心业务的应用场景对主流能源的成本并不太敏感。

燃气作为动力能源的一种，成本较高，除油气资源丰富地区外，在

相关场景应用较少。 

三、贵公司在目前的行业形势下是否能够达到业绩预期？ 

回复：公司上半年实现营业收入 10,440.11 万元，其中第一季

度实现销售收入 4,580.91 万元，同比增长 16.59%，第二季度实现

销售收入 5,859.20 万元，同比增长 11.94%，基本符合行业特征。 

目前的市场环境对公司业务带来了较多不确定性，公司将积极

面对市场，尽力实现年度经营目标。根据往年销售情况掌握的规律，

四季度行业市场表现往往优于三季度。公司对全年业绩实现稳定增

长保持乐观。 

四、贵公司研发费用构成如何，下半年研发投入是否保持增长

趋势？ 

回复：公司自创立以来始终坚持以底层技术创新为驱动，将自

主研发作为核心发展战略，已掌握多项行业核心技术，目前已实现

从模具开发、线路板设计、软件编程、测试验证及监控采集等关键

技术的全面覆盖，核心产品均具备自主研发设计和规模化生产的能

力。上半年，公司研发投入占比为 8.81%（未经审计），其中人工成

本占比最大。截至 2023 年 6 月 30 日，公司研发人员 100+人，占

员工总人数约 30%。下半年，公司预计会持续加大研发支出，保持



研发投入的持续增长，加强重点项目和前瞻性技术的研发工作。 

五、贵公司应收款项情况如何？其中外贸回款情况如何？ 

回复：2021 年、2022 年及 2023 年上半年，公司销售商品、提

供劳务收到的回款额分别为 23,331.15 万元、22,299.65 万元

9,888.42 万元，占发货额（当期）的比重分别为 102.10%、99.90%

和 86.01%。2021 年、2022 年及 2023 年上半年，公司外贸销售商

品、提供劳务收到的回款额分别为 2,473.48 万元、2,769.16 万元

和 1,348.67 万元，占发货额（当期）的比重分别为 96.68%、104.43%

和 89.38%。整体来看，公司内外贸的回款情况良好。 

六、贵公司新业务开展情况如何，将如何处理与已有客户的潜

在竞争风险？ 

回复：公司已陆续推出混合能源控制器、BMS、EMS 等系列产

品。在新业务的市场拓展方面，公司首先选择满足现有行业内客户

的存量需求，随后择机向行业外客户全面推广。各家厂商都有自己

的优势和盲区，行业细分领域众多，很少有厂商能够全面兼顾。“合

作共赢”是公司企业文化价值观中的重要内容，公司会以此为出发

点，根据自身的优势和特点，有效实施战略规划，差异化竞争，确

保在相关细分领域内能够占据主导地位。 

 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2023 年 09 月 08 日 

 


