
润贝航空科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

证券代码：001316          证券简称：润贝航科           编号：2023-05 

 

投资者关

系活动类

别 

特定对象调研  □分析师会议  

□媒体采访      □业绩说明会  

□新闻发布会    □路演活动  

□现场参观      其他（电话会议） 

参与单位

名称及人

员姓名 

中邮证券  马强 

浦银安盛  罗兰、戴晨阳 

天风证券  厉泽昭 

华鑫证券  刘韩 

中信证券  管宸昊 

时间 2023年 9 月 8 日 

地点 公司会议室及腾讯会议 

上市公司

接待人员 

副总经理、董事会秘书：田野 

证券事务代表：邵晨 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

一、 润贝航科简介环节 

 

二、 互动交流环节 

 

1、公司国产化自研产品的产能布局有哪些？ 

公司持续推进国产化自研航材的生产能力建设。目前公司募投

项目广东润和新材料公司航空非金属材料、复合材料、航空清洁用

品生产基地新建项目已完成验收，目前已进入内部装修及设备采

购阶段，四季度有望部分投产，投产后将大幅提升自研产品的规模

化生产能力；2023 年上半年，公司使用自有资金收购嘉兴轻云复

合材料有限公司，该主体未来将主要负责航空、航天先进复合材料

的研发、生产；公司拟在江西省龙南市投资特种预浸料、航空精细



化工类产品生产项目，该项目的储备将协助公司进一步向航空新

材料生产领域拓展。 

 

2、新产能开拓出来后有哪些业务规划？ 

截至 2023年 6月 30日，公司国产化自主研发产品已有 102种

已通过中国民航局的各类适航认证。目前公司自研产品的生产主

要通过自主生产及委外代工两种方式进行。公司新建的部分产能

是对在销产品产能的补充，未来公司将把部分委外订单收回自行

生产。国产化航材的替代是一个循序渐进的过程，未来我们会从技

术难度可实现性、用量、市场前景以及产品附加值等方面综合评估

国产化替代的选型、研发及取证，最终实现销售和量产。 

 

3、公司分销业务目前与客户的签约和定价的模式有哪些？ 

公司分销业务一般分为两类：一类为长期供货/采购协议的方

式（包括部分常备使用的航材，公司会与客户签订寄售销售协议

等）；另一类为采购订单（PO）模式，按照客户采购订单要求进

行报价和采购。 

 

4、请谈谈公司国产化航材业务布局。 

公司深耕民航业多年，在航空材料开发、适航认证体系上取得

了一定先发优势。公司国产航材的销售主要集中于航空公司及飞

机维修公司，一部分可以等效替代波音、空客的原厂航材；另一部

分为国产大飞机生产、制造环节使用的材料，主要客户为商飞集

团、中航工业等。公司目前已形成批量销售的国产化替代产品包括

航电气瓶检测类产品、胶带胶膜类产品、高分子复合板材类产品、

精细化工类产品。 

 

5、公司在 C919 大飞机航材供应中处于什么角色？ 

公司为中国商飞的三级供应商，主要为商飞提供航空材料、消



耗件、航空化学品等。在公司与中国商飞的业务中，分销业务的销

售额占比较大。自研业务板块，公司子公司润和新材料生产的部分

国产化航材已写入中国商飞的标准材料手册，中国商飞已在 2023

年一季度提用部分公司国产化产品。在国产大飞机整机的生命周

期中，虽然未来运营及维修中将持续产生航材需求，但目前航材采

购业务仍主要集中在生产制造环节。随着 C919 生产交付节奏加

快，国产大飞机制造过程中对于航材的需求有望提升，为航材分销

市场带来新的业务增长点。 

 

6、公司目前是否考虑对同行业分销公司进行并购？ 

公司航材分销的业务模式已经运行的相对成熟，对同类型分

销公司进行横向并购会较为谨慎。未来在保证公司现金流稳定充

足的前提下，公司也会紧密关注行业资讯，在产业链上下游寻找能

与公司协同发展的优质标的，丰富产品和业务组合，增强公司的核

心竞争力。 

 

 

附件清单 

（如有） 

无 

日期 2023年 9 月 8 日 

 


